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Zakupy w biznesie

STUDIA PODYPLOMOWE

Sposadb realizacji: Tradycyjne
Obszar studiow: Zarzadzanie
Cechy: Od pazdziernika ¢ Polski ¢« Rekrutacja zakonczona
Miasto: Wroctaw
To kierunek dla osdéb, ktore:
» pracujg w zakupach i chca poszerzy¢ wiedze o strategie, narzedzia i dokumentacje,
= myslg o przebranzowieniu i chcg zdoby¢ praktyczne umiejetnosci kupca,
» chca rozwija¢ sie w negocjacjach, analizach i budowaniu relacji z dostawcami,
= interesujg sie nowoczesnymi rozwigzaniami zakupowymi i aukcjami elektronicznymi,

» szukajg doswiadczenia, certyfikatow i kontaktéw w Srodowisku zakupowym.



4 1

bezptatne szkolenia. certyfikat kompetencji profesjonalnego kupca,
wystawiony przez Logintrade

Dostep online 1

Wysoka jakos¢ ksztatcenia. Wszystkie materiaty partner kierunku:

dydaktyczne beda dostepne dla Ciebie online. * Logintrade

Kadra ztozona z praktykdow Networking i rozwdj kompetencji

Zajecia prowadzg eksperci i pasjonaci swojej Studia rozwijaja kompetencje niezaleznie od
dziedziny, ktérzy maja realne doswiadczenie. doswiadczenia. Dzieki interaktywnym zajeciom i

wymianie doswiadczen z innymi zyskasz wiedze,
umiejetnosci i cenne kontakty.

Praktyczny charakter studiow:

* na zajeciach dominuja warsztaty, ¢wiczenia i case studies,
* prace projektowe przygotowywane sg zespotowo.

Program studiow

9 160 9 2

Liczba miesiecy nauki Liczba godzin zaje¢ Liczba zjazdéw Liczba semestréw

Strategiczne zarzadzanie zakupami (8 godz.)

= Analizy zakupowe

= Formutowanie strategii zakupowej

KPI' w zakupach

= Zarzadzanie kategorig zakupowa
Zarzadzanie zmiana (8 godz.)

= Planowanie wprowadzania zmiany

= Komunikacja w procesie zarzadzania zmiang

Logistyka w przedsiebiorstwie (8 godz.)

= Logistyka w przedsiebiorstwie.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 2/6
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Oceny i rozwdj dostawcow (8 godz.)

Kwalifikacja dostawcow
= Ocean okresowa dostawcow
= Zarzadzanie czarng listg dostawcéw

= Opracowanie programéw rozwojowych

Strategia generowania oszczednosci w zakupach (8 godz.)

= |dentyfikacja Zrédet oszczednosci

= DZwignie oszczednosSciowe

Dokumentacja w procesie zakupow (4 godz.)

Polityka zakupdéw
= Zapotrzebowania | plany zakupowe
= Dokumentacja w procesie RFX

= Umowy | zaméwienia

Regulacja kompetencji w zakupach (4 godz.)

= Opis stanowiska organizacyjnego kupca i menedzera zakupdéw

= Kompetencje centralnych i lokalnych dziatéw zakupéw

Struktury organizacyjne w zakupach (4 godz.)
Struktury organizacyjne w zakupach.

Kompetencje i rozwdj zawodowy kupcéw (8 godz.)

= Twarde kompetencje kupca
= Miekkie kompetencje kupca

= Kompetencje kupcéw na rynkach globalnych

Asertywnosc¢ i komunikacja w kontaktach z dostawcami (8 godz.)

= Asertywnos$¢ w trakcie spotkan z dostawcami
= Wywieranie wptywu
= Prostota i jednoznacznos¢ w komunikacji
Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w

rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/6
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Trening kompetencji kupca (8 godz.)

= Opcja na wyniki
= Myslenie analityczne i catosciowe

= Odpornos¢ na stres
Negocjacje zakupowe (8 godz.)
= Techniki negocjacyjne
= Gra negocjacyjna
Psychologia zakupow i sprzedazy (4 godz.)
= Perspektywa kupca
= Perspektywa sprzedawcy

Triki i techniki sprzedawcéw (8 godz.)

= Model AIDA
= Uszczelnianie klienta”

= Dochodzenie do decydentéw

Instrumentarium ekonomiczno-finansowe (8 godz.)

= |nstrumentarium ekonomiczno-finansowe

Aspekty miedzykulturowe w zakupach (4 godz.)

= Aspekty miedzykulturowe w zakupach.

Zarzadzanie projektem zakupowym (8 godz.)

= Projektowanie celéw projektu
= Ustalanie harmonogramu

= Komunikacja z klientem wewnetrznym i dostawcami

Formy postepowan zakupowych (4 godz.)

= Postepowania otwarte i zamkniete

= Postepowania jednoetapowe oraz wieloetapowe

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 4/6
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



= Formy konkurencyjne

Analiza i wybor zrédet zaopatrzenia (4 godz.)

= Jeden dostawca
= Wielu dostawcow

= Zakup dzielony

Opracowywanie specyfikacji i zapytan ofertowych (4 godz.)

= Zapytanie o informacje
= Zapytanie o propozycje

= Zapytanie o warunki

Analiza i wybdr ofert handlowych (8 godz.)

= Wybér jednokryterialny
= Wybdr wielokryterialny

= Techniki i narzedzia obliczania punktacji

Organizacja spotkan handlowych z dostawcami (8 godz.)

= Ustalanie terminu spotkania
= Ustalanie miejsca spotkania

= Udziat w spotkaniu

Systemy informatyczne w zakupach (4 godz.)

= Platformy zakupowe
= SRM

= Moduty zapotrzebowan systeméw ERP

Aukcje elektroniczne (4 godz.)

= Produkty na aukcjach elektronicznych
= Strategie aukcyjne (aukcja znizkowa, japonska, holenderska, wielokryterialna)

= Widoki dla dostawcow

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 5/6
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Prawne aspekty zawierania umoéw handlowych (8 godz.)

= Prawne aspekty zawierania uméw handlowych
Forma zaliczenia

= egzamin sprawdzajacy wiedze i umiejetnosci

= projekt lub case studies - indywidualnie lub zespotowo
Partnerzy kierunku:

LOGINTRAD=

g-procureament solutions

Warunki przyjecia na studia Mozliwosci dofinansowania

Aby zostac uczestnikiem studiéw
podyplomowych na Uniwersytecie WSB Merito,
nalezy:

= Oferujemy specjalne, wieksze znizki dla
naszych absolwentow.

* Mozesz skorzystac z dofinansowania z Bazy

= mie¢ ukonczone studia licencjackie, .
Ustug Rozwojowych.

inzynierskie lub magisterskie,

* Pracodawca moze dofinansowa¢ Ci studia,
otrzymujgc dodatkowg znizke w ramach
Programu Firma.

= ztozy¢ komplet dokumentéw i spetni¢ wymogi
rekrutacyjne

= 0 przyjeciu decyduje kolejnos¢ zgtoszen.

. o » Warto sprawdzi¢ mozliwosci dofinansowania z
Dowiedz sie wiecej

KFS.
Dowiedz sie wiecej

Czego sie nauczysz?

Dowiesz sie, jak profesjonalnie planowac zakupy i tworzy¢ strategie zakupowe w firmie.

Nauczysz sie prowadzi¢ negocjacje z dostawcami i budowac relacje oparte na zaufaniu.

Poznasz zasady analizy kosztow, oceny ofert i doboru wtasciwych kryteriow zakupowych.

Zdobedziesz praktyczne umiejetnosci pracy z dokumentami, umowami i specyfikacjami.

Przecwiczysz zastosowanie nowoczesnych narzedzi zakupowych, w tym e-aukcji.

Nauczysz sie analizowac ryzyka i reagowac na zaktdécenia w tancuchach dostaw.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 6/6
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.


http://www.merito.pl/wroclaw/studia-i-szkolenia/studia-podyplomowe/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/wroclaw/studia-i-szkolenia/studia-podyplomowe/znizki-i-dofinansowania-0

