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Czego sie nauczysz?

= Nauczysz sie projektowac decyzje, a nie tylko komunikaty. Zamiast pytac ,jak cos
powiedzie¢?”, zaczniesz pytac: ,co musi sie wydarzy¢ w gtowie odbiorcy, zeby podjat decyzje?” To
zmiana perspektywy z copywritera na architekta zachowan.

= Nauczysz sie myslec jak strateg, a dziatac jak tester. Tu nie ma ,kampanii na rok”. Jest
hipoteza - eksperyment - analiza -» skalowanie. Zrozumiesz, dlaczego przysztos¢ marketingu to
ciggte uczenie sie systemu, a nie jednorazowe pomysty.

* Nauczysz sie taczy¢ emocje z algorytmami. To kierunek, ktéry pokazuje, ze emocje bez danych
sg intuicja, dane bez emocji s martwe. Nauczysz sie taczy¢ neuronauke, psychologie i digital,
czyli to, czego potrzebujg nowoczesne marki i platformy.

= Nauczysz sie budowad wartos¢, ktorej nie da sie tatwo skopiowac. Narzedzia mozna kupic.
Szablony mozna sciggng¢. Ale sposéb myslenia o konsumencie, wzroscie i doswiadczeniu nie. Te
studia ucza kompetencji, ktére trudno zautomatyzowac i zastgpi¢ Al.

Praca dla Ciebie

* Projektant strategii i zachowan: analizujesz Sciezki uzytkownika, reakcje na komunikacje i
doswiadczenia zakupowe, wskazujesz bariery oraz formutujesz rekomendacje zwiekszajace
skutecznos¢ dziatan.

= Ekspert ds. digital marketingu i performance: tworzysz koncepcje kampanii, produktéw i
ustug, projektujesz doswiadczenia klientéw oraz przygotowujesz warsztaty, prototypy i testy
wspierajgce innowacje.

Zarobki w branzy — pobierz raport ptac i poznaj swoje przyszte mozliwosci

= Researcher, analityk lub konsultant marketingowy: analizujesz dane z kampanii,
rekomendujesz optymalizacje, testujesz rézne wersje tresci, stron i komunikatéw (np. A/B),
planujesz i realizujesz dziatania w kanatach cyfrowych generujgce wzrost i konwersje.

= Ekspert ds. psychologii sprzedazy i customer experience: tworzysz skuteczniejsze
komunikaty, projektujesz architekture wyboru utatwiajgcg decyzje oraz opracowujesz strategie
oparte na emocjach i potrzebach uzytkownikow.

Specjalistyczne laboratoria

W trakcie studiéw bedziesz mie¢ mozliwos¢ uczestnictwa w szkoleniach i warsztatach
rozwijajacych umiejetnosci.
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Nauczysz sie korzysta¢ z nowoczesnych narzedzi SaaS oraz programow komputerowych, odbywajac
zajecia w profesjonalnych pracowniach i laboratoriach.

Nowoczesne techniki badawcze

Jak skutecznie przyciggna¢ uwage konsumenta? Jakie elementy reklamy naprawde angazujg odbiorcéw?
Na te pytania znajdziesz odpowiedzi biorgc udziat w badaniach eye tracking.

Takie badania pokazujg, jak nowoczesne technologie moga wspierac strategie marketingowe i jak wazna
jest analiza zachowan konsumentéw. Badz gotowy wykorzystac¢ zdobyta wiedze w praktyce i
wdrazac jeszcze skuteczniejsze rozwigzania!

Dzieki udziatowi w badaniach:

= Poznasz tajniki neuromarketingu i dowiedziec sie, jak sledzenie ruchu gatek ocznych pomaga w
optymalizacji kampanii reklamowych i UX.

= Przetestujesz profesjonalny sprzet do eyetrackingu, sprawdzajac, ktére elementy przekazu
reklamowego przyciggajg uwage odbiorcow.

» Przeanalizujesz rzeczywiste dane i mapy cieplne, uczac sie, jak skutecznie dopasowywac tresci
marketingowe do percepcji klientow.

Realne doswiadczenia

Studenci majg mozliwos¢ aktywnego uczestnictwa w ciekawych inicjatywach i projektach, ktére
pozwalajg im wykorzystywac w praktyce zdobyta wiedze oraz rozwija¢ umiejetnosci zawodowe.

Udziat w tego typu wydarzeniach to nie tylko szansa na zdobycie cennego doswiadczenia, ale tez
okazja do nawigzywania kontaktéw branzowych i rozwijania wtasnych pasji.

W ostatnich latach wspétorganizowali m.in.:

= Miedzynarodowga Konferencje Marketingowych Két Naukowych,
= Konferencje DIMAQ DAY,

= "Wyczesang akcje" czyli zbidrke siersci, ktéra poddana recyklingowi pomogta oczysci¢ Morze
Battyckie.

Program studiow
Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
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zawodowej.

Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.

= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

= Case studies - analiza realnych przypadkoéw.

Wybrane zajecia kierunkowe:

= Big data i analiza danych 360

= Branding

= Marketing spoteczny i ESG

= Negocjacje

= Planowanie budzetu

= Rachunkowo$¢ zarzadcza

= Strategie marketingowe na rynkach miedzynarodowych
= Zarzadzanie kanatem sprzedazowym

= Zarzadzanie z wykorzystaniem Al

Wybrane zajecia specjalnosciowe:

Customer Experience - projektowanie i realizacja

= Digital Innovations

Design Thinking, Product Design

Marketing wielokanatowy

Strategiczne zarzadzanie marketingowe
= Zaawansowany handel elektroniczny
= Wywieranie wptywu i perswazja w sprzedazy

= Trening praktycznych umiejetnosci negocjatora
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Rozwijaj kompetencje jezykowe
Podczas studiow zrealizujesz przedmiot jezyk obcy na poziomie B2+

Na studiach stacjonarnych i niestacjonarnych:

= 80 godzin nauki w 2 semestrze

Praktyki i staze

Praktyki studenckie to wazny element studiéw. Studenci studiéw magisterskich realizujg 480 godzin
praktyk w catym toku studidéw, zdobywajac doswiadczenie zawodowe. Jesli pracujesz w zawodzie
zgodnym z kierunkiem studiéw, mozesz ubiegac sie o zaliczenie praktyk na podstawie zatrudnienia.

W trakcie studiow studenci moga rowniez korzystac z ofert stazy, w tym stazy ptatnych,
przygotowywanych przez pracodawcéw wspétpracujacych z uczelnig. Programy stazowe s dopasowane
do konkretnych stanowisk i pomagajg w stawianiu pierwszych krokéw zawodowych.

To kierunek dla osob, ktore:

= Chca tgczy¢ kreatywnosc¢ z realnym wptywem, wspierac dziatania biznesowe poprzez marketing i
sprzedaz

= Planujg kariere w marketingu, sprzedazy, strategii marki lub e-commerce w agencjach, firmach,
startupach i korporacjach

= Szukaja studiéw uczacych praktycznych narzedzi (Brand24, Shoper, Google Ads, Senuto, Prowly,
Office365) oraz pracy z realnymi danymi i kampaniami

* Lubig wyzwania, myslenie strategiczne i rozumieja rynek i chca mie¢ kompetencje, ktére sg dzis
niezwykle cenione przez pracodawcéw

Partnerzy kierunku

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Aby zostac¢ studentem studiéw Il stopnia na

Uniwersytecie WSB Merito, nalezy: = Mozesz otrzymac te same stypendia, co

studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
= ukonczy¢ studia | stopnia (licencjackie, sportowe, socjalne i zapomogi.
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inzynierskie) lub jednolite studia magisterskie, » Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala
Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac czesne.

= ztozyC komplet wymaganych dokumentow, Dowiedz sie wiecei

= spetni¢ warunki okreslone w zasadach
rekrutacji,

= 0 przyjeciu decyduje kolejno$¢ zgtoszen oraz
kompletnos¢ dokumentow.
Dowiedz sie wiecej

Ceny

Dla Kandydatéw

Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 671 zt 724-2-(12 x 671 )
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 724zt
2 rok 782 zt 845-z-(5 x 782 )

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 845zt

Studia niestacjonarne

1 rok 671 zt 724-2z-(12 x 671 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 724zt
2 rok 782 zt 845-z-(5 x 782 z)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 845zt

Dla naszych absolwentow

Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 649 zt 724-z-(12 x 649 z1)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 724zt
2 rok 755 zt 8452(5 x 755 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 845zt

Studia niestacjonarne

1 rok 649 zt 724-z-(12 x 649 z)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 724zt
2 rok 755 zt 845-z-(5 x 755 )

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 845zt

Dla kandydatow z zagranicy
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http://www.merito.pl/wroclaw/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/zasady-rekrutacji
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Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 3786 zt 4100-2-(2 x 3786 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 4100zt

2 rok 3630 zf 4100-2-(1 x 3630 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 4100zt

Studia niestacjonarne

1 rok 3786 zt 4100-2-(2 x 3786 )
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 4100zt
5 rok 3630 zt 4100-2H(1 x 3630 z1)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 4100zt

Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz - studia 3-
semestralne

Consumer Neuroscience & Behavioral Design
Form: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposadb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
Digital marketing

Form: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposadb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
Marketing Growth Strategy & Innovation
Form: Niestacjonarne

Sposadb realizacji: Hybrydowe

Psychologia sprzedazy

Form: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne

Sposodb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne

Wyktadowcy

mgr Magdalena Murzyn, Menedzer kierunku

= Doradca i konsultant marketingowy, specjalizuje sie w marketingu strategicznym, zarzadzaniu
marketingowym i badaniach marketingowych.

= Od ponad 25 lat zwigzana zawodowo z marketingiem; od 10 lat pracuje jako wyktadowczyni
akademicka.

= Opiekun Marketingowego Kota Naukowego KIWI, kierownik merytoryczny studiéw podyplomowych
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Digital Marketing Masterclass oraz manager kierunku marketing i sprzedaz.

Posiada certyfikat DIMAQ Professional; cztonkini Polskiego Naukowego Towarzystwa Marketingu
oraz Sektorowej Rady ds. Kompetencji Sektora Komunikacji Marketingowe;j.

dr Mateusz Rak

Zainteresowania naukowe Mateusza Raka koncentrujg sie wokét marketingu strategicznego,
wartosci marki, komunikacji zréwnowazonego rozwoju (CSR, ESG) oraz kreatywnosci w reklamie i
wykorzystania Al.

Marketingowiec strategiczny, ktéry taczy analityczne myslenie z kreatywnym podejsciem do
rozwigzywania probleméw, tworzac skuteczne strategie wspierajgce rozwdj organizacji.

Cztonek grup roboczych dziatajacych przy ministerstwach, urzedach marszatkowskich,
przedsiebiorca tworzacy ekspertyzy i doradzajacy organizacjom gtéwnie dziatajacych na rynku
B2B.

Petnit funkcje Full-Stack Marketing Managera w sektorze B2B, gdzie kierowat projektami z zakresu
strategii marketingowej, PR-u i komunikacji, wspierajgc rozwéj biznesu i marki.

dr hab. Agnieszka Dejnaka

Naukowiec, dydaktyk oraz praktyk biznesowy. Prowadzi zajecia z zakresu analityki biznesowej,
innowacji w zarzadzaniu i marketingu, nowych technologii marketingowych oraz social mediéw i
Internetu.

Praktyk z zakresu marketingu i marketingu elektronicznego. Wspétpracowata w projektach z
zakresu marketingu i e-commerce, wspétpracujac z wieloma firmami polskimi i zagranicznymi.

Uczestniczyta w kilku pobytach naukowo-badawczych we Franklin University, USA. Posiada tytut
MBA, Franklin University, USA.

Autorka kilkunastu ksigzek naukowych i branzowych oraz kilkuset artykutéw naukowych i
branzowych.

dr Agnieszka Gasiulewicz

Jest pasjonatka nowoczesnych technologii informacyjno-komunikacyjnych, ktére wykorzystuje do
wspierania innowacyjnych rozwigzan oraz rozwoju edukacji i biznesu.

Ekspert ds. badah marketingowych, trener biznesu. Kierownik wielu projektéw badawczych z
zakresu badan spotecznych i marketingowych.

Wspétpracowata z firmami dziatajgcymi w réznych sektorach gospodarki doradzajgc i prowadzac
badania w obszarach jakosci obstugi klienta, satysfakcji klienta, strategii marketingowej,
wizerunku marki.

Dynamiczny wyktadowca z pasja do nauczania i inspirowania studentéw. Zaangazowana w
tworzenie pozytywnego Srodowiska uczenia sie.
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dr Katarzyna Kulig-Moskwa

Specjalizuje sie w zarzadzaniu kapitatem ludzkim, zrbwnowazonym rozwoju, DEI (réznorodnos¢,
réwnos¢, wigczenie), wellbeingu oraz spotecznej odpowiedzialnosci biznesu (CSR).

Doktor nauk ekonomicznych w dziedzinie zarzadzania. Petnomocniczka rektora ds.
zréwnowazonego rozwoju na Uniwersytecie WSB Merito we Wroctawiu. Kierowniczka zespotu
dydaktycznego ZDZL.

Autorka ksigzek: "Wellbeing w organizacji", "Dylematy HRowcdw. Redaktorka publikac;ji
naukowych z zakresu HR, Zréwnowazonego rozwoju, CSR, DEI i wellbeingu.

Ponad 20 lat doswiadczenia jako wyktadowczyni i promotorka na studiach licencjackich,
magisterskich, podyplomowych i MBA. Trenerka biznesu specjalizujgca sie w szkoleniach dla kadry
kierowniczej i HR.

dr Joanna Myslinska-Wieprow

Doktor nauk ekonomicznych, pracownik badawczo-dydaktyczny Uniwersytetu WSB Merito oraz
cztonek Federacji Naukowej WSB-DSW Merito. Menedzer kierunku Ekonomia.

Trenerka biznesu, specjalistka z obszaru analizy finansowej oraz zarzadzania finansami
korporacyjnymi, publicznymi i osobistymi. Autorka licznych publikacji naukowych z zakresu
ekonomii i finansow.

= Jej zainteresowania naukowe skupiajg sie na finansach osobistych, obejmujgc analize decyzji

finansowych jednostek, zarzadzanie budzetem domowym oraz wptyw edukacji finansowej na
codzienne wybory.

Ekspertka medialna Uniwersytetéw WSB Merito, aktywnie reprezentuje uczelnie w mediach,
dzielgc sie wiedza i doswiadczeniem oraz popularyzujac tematyke zwigzang z edukacjg i
biznesem.

dr Krzysztof Kuzniak

Specjalizuje sie w zarzadzaniu marketingowym i strategicznym; w pracy naukowej koncentruje sie
na wptywie zmiennosci rynku na efektywnos¢ ekonomiczng przedsiebiorstw.

Doswiadczony manager nadzorujgcy marketing, sprzedaz i planowanie strategiczne; posiada takze
doswiadczenie w zarzadzaniu produktami i cenami.

Autor kilkudziesieciu publikacji naukowych z marketingu i zarzadzania; nagradzany przez Rektora
UE we Wroctawiu (2010) oraz Rektora WSB we Wroctawiu (2018).

Opracowuje i wdraza strategie rozwoju, wprowadza nowe produkty, tworzy komunikacje
marketingowg oraz realizuje dziatania z zakresu digital marketingu.
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