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Marketing 1 sprzedaz

STUDIA | STOPNIA - KIERUNEK

Forma: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposdb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
Cechy: Studia | stopnia licencjackie « Od pazdziernika ¢ Polski ¢« 6 semestréw

Miasto: Wroctaw



Czego sie nauczysz?

= Nauczysz sie, jak dziata uwaga - najcenniejsza waluta XXI wieku, i jak tworzy¢ komunikaty
wygrywajgce walke o uwage w $wiecie TikToka, Instagrama i Al.

= Przestaniesz by¢ odbiorca - staniesz sie projektantem wptywu. Zamiast konsumowac tresci,
nauczysz sie je tworzy¢, testowac i optymalizowac.

= Bedziesz pracowad na realnych narzedziach: Al, analityce, reklamach, content tools,
e-commerce i automatyzacjach.

» Nauczysz sie opowiadac historie, ktére sprzedaja produkty i idee. Storytelling marek,
influenceréw i kampanii stanie sie Twoim narzedziem budowania emocji i zaufania.

= Marketing taczy kreatywnos¢ i technologie. Jesli lubisz tworzy¢ i interesuja Cie algorytmy,
dane, Al i UX - tu potgczysz oba Swiaty.

» Zdobedziesz cenione kompetencje: narracje, technologie, analize danych i kreatywne myslenie.

Praca dla Ciebie

= Tworca strategii cyfrowych zamiast ,specjalisty od reklam”. Firmy szukajg ludzi rozumiejacych
caty ekosystem: content, social media, e-commerce, dane i Al - to zawdd przysztosci.

= Marketing cyfrowy i e-commerce dajg mozliwos¢ pracy zdalnej, hybrydowej lub projektowe;j -
dla firm z Polski i zagranicy.

* Mozesz pracowa¢ w duzych markach, startupach albo budowa¢ wtasne projekty online:
sklepy, marki osobiste, kanaty contentowe.

Zarobki w branzy — pobierz raport ptac i poznaj swoje przyszte mozliwosci.

= Kariera rozwija sie razem z technologia. Nowe narzedzia nie zabierajg pracy, lecz jg zmieniaja.
Al wzmacnia marketeréw, ktérzy potrafig z niej korzystac.

= To zawdd, w ktérym Twoje pomysty maja realne znaczenie: wptywaja na decyzje ludzi,
wizerunek marek i trendy kulturowe.

= Efekty Twojej pracy sa widoczne i mierzalne - kampanie, tresci i projekty daja konkretne
rezultaty.

Roznorodne narzedzia i programy

W trakcie studiéw nauczysz sie, jak efektywnie korzystac¢ z narzedzi marketingowych
wykorzystywanych na co dzieh w firmach i agencjach. Poznasz m.in.:

= Brand24 - do monitoringu internetu i analizy opinii 0 marce,
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= Shoper - do prowadzenia i zarzadzania sklepem internetowym,
= Senuto - do planowania i optymalizacji dziatan SEO,

Prowly - do tworzenia i dystrybucji materiatéw PR oraz budowania relacji z mediami,

Google Ads - do planowania, uruchamiania i analizowania kampanii reklamowych w sieci Google.

Ponadto nauczysz sie prowadzenia badan rynkowych, planowania i realizacja kampanii reklamowych
oraz efektywnego zarzgdzania zespotami i projektami.

Nowoczesne techniki badawcze

Jak skutecznie przyciggng¢ uwage konsumenta? Jakie elementy reklamy naprawde angazujg odbiorcéw?
Na te pytania znajdziesz odpowiedzi biorgc udziat w badaniach eye tracking.

Takie badania pokazuja, jak nowoczesne technologie moga wspierac strategie marketingowe i jak wazna
jest analiza zachowanh konsumentéw. Badz gotowy wykorzystac zdobyta wiedze w praktyce i
wdrazac jeszcze skuteczniejsze rozwigzania!

Dzieki udziatowi w badaniach:

= Poznasz tajniki neuromarketingu i dowiedzie¢ sie, jak sledzenie ruchu gatek ocznych pomaga w
optymalizacji kampanii reklamowych i UX.

= Przetestujesz profesjonalny sprzet do eyetrackingu, sprawdzajac, ktére elementy przekazu
reklamowego przyciggaja uwage odbiorcow.

* Przeanalizujesz rzeczywiste dane i mapy cieplne, uczac sie, jak skutecznie dopasowywac tresci
marketingowe do percepcji klientow.

Realne doswiadczenia

Studenci maja mozliwos¢ aktywnego uczestnictwa w ciekawych inicjatywach i projektach, ktére
pozwalaja im wykorzystywaé w praktyce zdobytg wiedze oraz rozwija¢ umiejetnosci zawodowe.

Udziat w tego typu wydarzeniach to nie tylko szansa na zdobycie cennego doswiadczenia, ale tez
okazja do nawigzywania kontaktéw branzowych i rozwijania wtasnych pasji.

W ostatnich latach wspodtorganizowali m.in.:

= Miedzynarodowg Konferencje Marketingowych Két Naukowych,

= Konferencje DIMAQ DAY,
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= "Wyczesang akcje" czyli zbidrke siersci, ktéra poddana recyklingowi pomogta oczysci¢ Morze
Battyckie.

Praca w digitalu - klasa czy obciach?

Praca w marketingu kojarzy Ci sie tylko z nagrywaniem TikTokéw? Pora to odczarowac¢!

Raport ,Praca w digitalu - klasa czy obciach?” przygotowany przez IAB Polska pokazuje marketing
cyfrowy oczami mtodych - jako dynamiczna branze, w ktérej kreatywnos¢ taczy sie ze strategia,
analityka i nowymi technologiami. Zachecamy do lektury kandydatéw na studia, ktérzy chca
Swiadomie wybra¢ kierunek i lepiej zrozumie¢, jak wyglada praca w marketingu cyfrowym.

Program studiow

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowej.

Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.

= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

= Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.

= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkoéw.

Wybrane zajecia kierunkowe:

= Prawne aspekty w marketingu i sprzedazy
= Zarzadzanie relacjami z klientem (CRM)
= Badania marketingowe

= Design thinking

Etyka w sprzedazy i marketingu

Marketing B2B i B2C

Marketing cyfrowy
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= Nowoczesne zarzadzanie projektami

Psychologia zachowan konsumenckich
= Wystgpienia publiczne

= Zarzadzanie wiedzg

Wybrane zajecia specjalnosciowe:

= Content marketing

= Copywriting

= Analityka internetowa i UX

= Profesjonalna obstuga klienta e-commerce
= Marketing internetowy i mobilny

= Social media

» Kreowanie marki

= Relacje z mediami

= Metody techniki i sprzedazy

= Wycena produktéw i ustug

Nauka jezyka obcego

Na studiach stacjonarnych:

= 240 godzin nauki jednego jezyka obcego (60 godzin w semestrze, od 1 do 4 semestru).

Na studiach niestacjonarnych:

= 160 godziny nauki jednego jezyka obcego (po 80 godzin w 2 i 3 semestrze).

Praktyki i staze

Praktyki studenckie to wazny element studiéw. Studenci studiéw licencjackich oraz jednolitych
studidw magisterskich realizujg 960 godzin praktyk (24 tygodnie), zdobywajgc doswiadczenie
zawodowe. Jesli pracujesz w zawodzie zgodnym z kierunkiem studiéw, mozesz ubiegac sie o zaliczenie
praktyk na podstawie zatrudnienia.

W trakcie studiow studenci moga rowniez korzystac z ofert stazy, w tym stazy ptatnych,
przygotowywanych przez pracodawcéw wspotpracujgcych z uczelnia. Programy stazowe sg dopasowane
do konkretnych stanowisk i pomagajg w stawianiu pierwszych krokéw zawodowych.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 5/12
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Wroctawiu, studentem zawierana jest w formie pisemnej.



Sposadb zaliczenia studiow

Tworzysz projekt dyplomowy, ktory rozwiazuje praktyczny lub teoretyczny problem zwiazany
z Twoim kierunkiem. Badajac literature i przeprowadzajgc wtasne analizy, pracujesz nad autorskg
propozycja rozwigzania problemu. Wszystko, czego nauczysz sie podczas studiéw, pozwala Ci na
stworzenie profesjonalnej pracy opartej na realnych danych i dziataniach. Aby uzyskac tytut licencjata,
taki projekt musisz obronic¢ przed komisjg. To Ty wyznaczasz kierunek swojego projektu!

Partnerzy kierunku

o< [P DIMAQ

Agencja Kuznia student

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Aby zostac¢ studentem studiéw | stopnia
(licencjackich lub inzynierskich) na
Uniwersytecie WSB Merito, nalezy:

» Na studiach | stopnia i jednolitych
magisterskich mozesz skorzystac¢ z Programu
Very Important Student (VIS) i studiowac

= ukonczy¢ szkote srednia, pierwszy semestr nawet za darmo.

= zda¢ mature i uzyskac Swiadectwo dojrzatosci, » Mozesz otrzymac te same stypendia, co

. , studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,

= ztozy¢ komplet wymaganych dokumentow, . P . y : y
sportowe, socjalne i zapomogi.

= spetni¢ wymogi wynikajace z zasad rekrutacji, - Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala

= 0 przyjeciu decyduje kolejnos¢ zgtoszen oraz Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac¢ czesne.
kompletnos¢ dokumentow. Dowiedz sie wiecej

Dowiedz sie wiecej

Ceny

Dla Kandydatéw

Czesne stopniowane Czesne réwne

Studia stacjonarne

1 rok 509 zt 583z+(12 x 5009 zt) | 606 zt 680-z-(12 x 606 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 504zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 601zt
2 rok 724 zt (12 x 724 zt) 2 rok 680 zt (12 x 680 zt)
3 rok 917 zt (10 x 917 zt) 3 rok 793 zt (10 x 793 z1)

Studia niestacjonarne
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Czesne stopniowane Czesne réwne
1 ke NajniZsEz? (:genz: zs(igt’a—tzrtc(r]{ goxdgi(:)?oig [ L NajniZsSs? Sanz: f()gs?;frtc(r} goxdgi(:)goig
2 rok 724 zt (12 x 724 zt) 2 rok 680 zt (12 x 680 zt)
3 rok 917 zt (10 x 917 zt) 3 rok 793 zt (10 x 793 z1)

Dla naszych absolwentow

Czesne stopniowane Czesne rowne
Studia stacjonarne
1 rok NajniZs‘:a7 c6enz: f()gs?;tz-rtc(f]\- goxdfi?fﬁg 1 rok Najni253a7 c3enz: zét?sfirtc(f} gOXdr?i:7536§?+
2 rok 724 zt (12 x 724 zt) 2 rok 680 zt (12 x 680 z1)
3 rok 917 zt (10 x 917 ) 3 rok 793 zt (10 x 793 zt)
Studia niestacjonarne
e 476 24 583-2(12 x 476 i) 1 rok 573 21 680-2-(12 x 573 zi)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 471zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 568zt
2 rok 724 zt (12 x 724 ) 2 rok 680 zt (12 x 680 zt)
3 rok 917 zt (10 x 917 zt) 3 rok 793 zt (10 x 793 zi)

Dla kandydatow z zagranicy

Czesne réwne
Studia stacjonarne

il e 3410 zt 3856-2+(2 x 3410 z)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 3380zt
2 rok 3850 zt (2 x 3850 zt)
3 rok 3850 zt (2 x 3850 zt)

Studia niestacjonarne

1 rok Najni:z?z:.(c)e:: ?fi?ﬁé%g(diﬁggggg
2 rok 3850 zt (2 x 3850 zt)
3 rok 3850 zt (2 x 3850 z)

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos$¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, tgcznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiéw okreslonych w Umowie.
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Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz

Biznes miedzynarodowy

Form: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposodb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
Content Marketing i storytelling 360°

Form: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposodb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
E-commerce & Online Business Design
Form: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposodb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
E-marketing z elementami Al

Form: Niestacjonarne « Stacjonarne
Sposodb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
Marketing i social media

Form: Niestacjonarne « Stacjonarne
Sposodb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
Menedzer sprzedazy

Form: Niestacjonarne * Stacjonarne

Sposodb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne

Wyktadowcy

Magdalena Murzyn, Menedzer kierunku

= Doradca i konsultant marketingowy, specjalizuje sie w marketingu strategicznym, zarzadzaniu
marketingowym i badaniach marketingowych.

= Od ponad 25 lat zwigzana zawodowo z marketingiem; od 10 lat pracuje jako wyktadowczyni
akademicka.

= Opiekun Marketingowego Kota Naukowego KIWI, kierownik merytoryczny studiéw podyplomowych
Digital Marketing Masterclass oraz manager kierunku marketing i sprzedaz.

= Posiada certyfikat DIMAQ Professional; cztonkini Polskiego Naukowego Towarzystwa Marketingu
oraz Sektorowej Rady ds. Kompetencji Sektora Komunikacji Marketingowej.
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dr Mateusz Rak

Zainteresowania naukowe Mateusza Raka koncentrujg sie wokét marketingu strategicznego,
wartosci marki, komunikacji zréwnowazonego rozwoju (CSR, ESG) oraz kreatywnosci w reklamie i
wykorzystania Al.

Marketingowiec strategiczny, ktéry tgczy analityczne myslenie z kreatywnym podejsciem do
rozwigzywania problemow, tworzac skuteczne strategie wspierajgce rozwéj organizacji.

Cztonek grup roboczych dziatajgcych przy ministerstwach, urzedach marszatkowskich,
przedsiebiorca tworzacy ekspertyzy i doradzajacy organizacjom gtéwnie dziatajacych na rynku
B2B.

Petnit funkcje Full-Stack Marketing Managera w sektorze B2B, gdzie kierowat projektami z zakresu
strategii marketingowej, PR-u i komunikacji, wspierajgc rozwéj biznesu i marki.

dr hab. Agnieszka Dejnaka

Naukowiec, dydaktyk oraz praktyk biznesowy. Prowadzi zajecia z zakresu analityki biznesowej,
innowacji w zarzagdzaniu i marketingu, nowych technologii marketingowych oraz social mediéw i
Internetu.

Praktyk z zakresu marketingu i marketingu elektronicznego. Wspétpracowata w projektach z
zakresu marketingu i e-commerce, wspotpracujac z wieloma firmami polskimi i zagranicznymi.

Uczestniczyta w kilku pobytach naukowo-badawczych we Franklin University, USA. Posiada tytut
MBA, Franklin University, USA.

Autorka kilkunastu ksigzek naukowych i branzowych oraz kilkuset artykutéw naukowych i
branzowych.

dr Agnieszka Gasiulewicz

= Jest pasjonatka nowoczesnych technologii informacyjno-komunikacyjnych, ktére wykorzystuje do

wspierania innowacyjnych rozwigzan oraz rozwoju edukacji i biznesu.

Ekspert ds. badan marketingowych, trener biznesu. Kierownik wielu projektéw badawczych z
zakresu badan spotecznych i marketingowych.

Wspétpracowata z firmami dziatajgcymi w réznych sektorach gospodarki doradzajgc i prowadzac
badania w obszarach jakosci obstugi klienta, satysfakcji klienta, strategii marketingowej,
wizerunku marki.

Dynamiczny wyktadowca z pasja do nauczania i inspirowania studentéw. Zaangazowana w
tworzenie pozytywnego Srodowiska uczenia sie.

dr Katarzyna Kulig-Moskwa

Specjalizuje sie w zarzadzaniu kapitatem ludzkim, zrbwnowazonym rozwoju, DEI (réznorodnos¢,
réwnos¢, wigczenie), wellbeingu oraz spotecznej odpowiedzialnosci biznesu (CSR).

Doktor nauk ekonomicznych w dziedzinie zarzadzania. Petnomocniczka rektora ds.

zrownowazonego rozwoju na Uniwersytecie WSB Merito we Wroctawiu. Kierowniczka zespotu
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dydaktycznego ZDZL.

= Autorka ksigzek: "Wellbeing w organizacji", "Dylematy HRowcow. Redaktorka publikacji
naukowych z zakresu HR, Zréwnowazonego rozwoju, CSR, DEI i wellbeingu.

= Ponad 20 lat doswiadczenia jako wyktadowczyni i promotorka na studiach licencjackich,
magisterskich, podyplomowych i MBA. Trenerka biznesu specjalizujgca sie w szkoleniach dla kadry
kierowniczej i HR.

dr Agnieszka Augustyn

= Doktor Nauk o Kulturze Fizycznej. Ukonczyta studia podyplomowe z Psychologii Zarzadzania oraz z
Zarzadzania Zasobami Ludzkimi.

* Prowadzi zajecia z zakresu zachowah organizacyjnych, treningu kierowniczego, technik radzenia
sobie ze stresem oraz podstaw rekreacji, wspierajgc rozwdj studentéw.

= Wspétpracowata z Instytutem Matki i Dziecka oraz Biurem Europejskim WHO w ramach
miedzynarodowego projektu HBSC (Health Behaviour in School-aged Children).

» Posiada doswiadczenie w zakresie psychologicznych aspektéw zarzadzania oraz zachowan ludzi w
organizacji, a takze w obszarze dobrostanu i zdrowia psychicznego pracownikow.

dr Agata Strzelczyk

= Doktor nauk spotecznych w dyscyplinie ekonomia i finanse. Absolwentka finanséw i bankowosci
oraz informatyki i ekonometrii Uniwersytetu Ekonomicznego we Wroctawiu. Stypendystka
Syddansk Universitet.

= Menedzer kierunku finanse i rachunkowos¢ na Uniwersytecie WSB Merito we Wroctawiu,
odpowiedzialny za rozwdéj programéw i wsparcie studentéw.

= Prowadzi zajecia ze statystyki, analizy danych, prognozowania oraz matematyki finansowej w
jezyku polskim i angielskim, wspierajac studentéw w zdobywaniu praktycznych kompetencji
analitycznych.

= Praktyk w analizie danych, wspétautor projektéw badawczych i opracowan biznesowych
realizowanych we wspétpracy z instytucjami finansowymi oraz przedsiebiorstwami réznych branz.

dr Joanna Myslinska-Wieprow

= Doktor nauk ekonomicznych, pracownik badawczo-dydaktyczny Uniwersytetu WSB Merito oraz
cztonek Federacji Naukowej WSB-DSW Merito. Menedzer kierunku Ekonomia.

= Trenerka biznesu, specjalistka z obszaru analizy finansowej oraz zarzgdzania finansami
korporacyjnymi, publicznymi i osobistymi. Autorka licznych publikacji naukowych z zakresu
ekonomii i finansow.

= Jej zainteresowania naukowe skupiajg sie na finansach osobistych, obejmujac analize decyzji
finansowych jednostek, zarzgdzanie budzetem domowym oraz wptyw edukacji finansowej na
codzienne wybory.

= Ekspertka medialna Uniwersytetéw WSB Merito, aktywnie reprezentuje uczelnie w mediach,
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dzielgc sie wiedzg i doSwiadczeniem oraz popularyzujac tematyke zwigzang z edukacjg i
biznesem.

Joanna Ciotek-Hummel

Specjalizuje sie w zarzadzaniu zasobami ludzkimi (wspétczesnymi trendami), komunikacji w
biznesie, psychologia miedzykulturowe oraz terapii systemowe].

Doswiadczona manadzerka miedzykulturowych zespotéw pracujacych w branzy IT. Wyktadowczyni
przedmiotéw z zakresu zarzgdzania i psychologii.

Wspétworczyni programéw rozwoju studentéw CRC oraz Iron Leader, Iron Business Leader
wspierajgcy w rozwoju umiejetnosci liderskich.

Jest autorka publikacji z zakresu psychoanalizy, w ktérych podejmuje tematyke proceséw
psychicznych, rozwoju osobowosci oraz zastosowania teorii psychoanalitycznej w praktyce.

dr Grzegorz Wudarzewski

Doktor nauk ekonomicznych w dyscyplinie nauk o zarzadzaniu, 22-letnie doswiadczenie
dydaktyczne (poziomy: MBA, Podyplomowy, Licencjacki, Magisterski). Nagrodzona praca doktorska
na UE we Wroctawiu.

Praktyk, ekonomista, specjalista w obszarze zarzadzania i psychologii, trener szkoleniowy,
konsultant, doradca dla firm w zakresie praktyk zarzadzania i doboru personelu, certyfikowany
diagnosta.

0Od 25 wspétpracuje z wieloma firmami konsultingowymi, m. innymi: Adviser, Vademecum, PTE,
Vento, Econtrade, SJOS, Accord Next, Sygma, Logintrade, Argumentum Event, AID System
Consulting, Otrek.

Projekty i szkolenia dla: Alupast, Auto Group, Bank Zachodni, Poczta Polska, Luvena, PARAPETY
Pietrucha, Elektrocieptownie Elektrownie, ZEM Duszniki, Suzuki Motor Polska, Takata Petri Polska,
Gotec.

dr Krzysztof Kuzniak

Specjalizuje sie w zarzadzaniu marketingowym i strategicznym; w pracy naukowej koncentruje sie
na wptywie zmiennosci rynku na efektywnos¢ ekonomiczng przedsiebiorstw.

Doswiadczony manager nadzorujgcy marketing, sprzedaz i planowanie strategiczne; posiada takze
doswiadczenie w zarzgdzaniu produktami i cenami.

Autor kilkudziesieciu publikacji naukowych z marketingu i zarzadzania; nagradzany przez Rektora
UE we Wroctawiu (2010) oraz Rektora WSB we Wroctawiu (2018).

Opracowuje i wdraza strategie rozwoju, wprowadza nowe produkty, tworzy komunikacje
marketingowg oraz realizuje dziatania z zakresu digital marketingu.

dr inz. Julita Markiewicz-Patkowska

Specjalizuje sie w zréwnowazonym rozwoju i ochronie srodowiska, logistyce zwrotnej, zarzagdzaniu
organizacjami oraz turystyce i rekreacji oséb starszych.
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» Dziata jako ekspert w zarzadzaniu, ochronie srodowiska i turystyce. taczy wieloletnie
doswiadczenie w kierowaniu instytucjami otoczenia biznesu z realizacjg projektéw UE.

= Ma na koncie ok. 80 publikacji, takze w prestizowych czasopismach z listy filadelfijskiej. Recenzuje
miedzynarodowe periodyki i wspéttworzy patent technologii oczyszczania wody.

» Prowadzita zajecia na uczelniach w Polsce, Francji, Wielkiej Brytanii i USA. Wypromowata setki
magistrantéw, licencjatéw i inzynieréw oraz byta promotorem pomocniczym w przewodzie
doktorskim.

Joanna Smietanka

= Absolwentka studidw doktoranckich UWr. Prowadzi badania nad komunikacjg zdrowia i starzenia
sie, ageizmem, marketingiem farmaceutycznym, edukacjg medialng oraz eventami i
sponsoringiem w kulturze.

= Strateg marketingowy z 22-letnim doswiadczeniem w reklamie, PR i social mediach. Ekspertka
marketingu Pharma & Med. Zrealizowata ponad 200 kampanii i 300 eventéw.

= Autorka publikacji naukowych i branzowych z zakresu marketingu. Nominowana przez redakcje
»Gazety Wroctawskiej” do tytutu Osobowos¢ Roku 2020 w kategorii Biznes.

= Specjalizuje sie w strategii komunikacji, analizie odbiorcéw i projektowaniu kampanii 360°.
Zarzadza PR, social media i influencer marketingiem, integrujgc dziatania w modelu compliance.
tukasz Gontarski

= Menedzer kierunku media cyfrowe i grafika komputerowa na Uniwersytecie WSB Merito we
Wroctawiu, posiada wieloletnie doswiadczenie w marketingu wizualnym.

= Jako pasjonat UX koncentruje sie na projektowaniu z mysla o uzytkowniku, co odzwierciedla w
metodyce pracy oraz realizowanych projektach.

= Prowadzi zajecia z projektowania grafiki wektorowej, identyfikacji wizualnej oraz stron
internetowych, dzielgc sie wiedzg i praktycznymi umiejetnosciami.

= Filozofie zawodowg opiera na przekonaniu, ze kluczem do sukcesu jest zrozumienie i spetnienie
oczekiwan klienta poprzez badania i testowanie rozwigzan.
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