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Zarzadzanie sprzedaza

“ UNIWERSYTET WSB wezesniej

STUDIA PODYPLOMOWE

Sposadb realizacji: Hybrydowe
Obszar studiow: Marketing i sprzedaz ¢ Zarzgdzanie
Cechy: Od pazdziernika * Polski ¢ Certyfikat * Dofinansowane
Miasto: Warszawa
To kierunek, dla:
» 0s0b, ktére zajmujg sie zarzadzaniem na dowolnym szczeblu hierarchii organizacyjnej,
» kierownikéw sprzedazy, dyrektoréw handlowych, wtascicieli firm,
* 0sOb zainteresowanych praca na stanowisku menedzerskim w obszarze sprzedazy,
» 0s0b, ktére chca skuteczniej zarzgdzac sprzedazg i pracownikami,

* 0s0b, ktére planujg awans na stanowiska menedzerskie w dziatach sprzedazy.



Podwadjna certyfikacja

Studia akredytowane dajg podwdjny certyfikat:
= ukonczenia studiéw podyplomowych

= ukonczenia kursu ACSTH, wystawiony przez Centrum Life Coaching Polska.

Gwarancja jakosci 1

Gwarantujemy petng zgodnos$¢ z przepisami certyfikat
prawa i najwyzsze standardy edukacyjne.

5 91%

bezptatnych szkolen pracodawcéw ocenia bardzo dobrze lub dobrze
wspoétprace z naszymi uniwersytetami

Zrédto: "Badanie opinii pracodawcéw, 2024".

Kadra ztozona z praktykow Networking i rozwéj kompetencji
Zajecia prowadzg eksperci i pasjonaci swojej Studia rozwijaja kompetencje niezaleznie od
dziedziny, ktérzy maja realne doswiadczenie. doswiadczenia. Dzieki interaktywnym zajeciom i

wymianie doswiadczen z innymi zyskasz wiedze,
umiejetnosci i cenne kontakty.

Praktyczny charakter studidow:

m na zajeciach dominuja warsztaty, ¢wiczenia i case studies,
m prace projektowe przygotowywane sg zespotowo.

Program zajec¢

9 172 11 2

Liczba miesiecy nauki Liczba godzin zaje¢ Liczba zjazdéw Liczba semestréow

Psychologia efektywnosci osobistej, radzenie sobie ze stresem (10 godz.)
= Budowanie wizerunku (5 godz.)

= Zapobieganie mobbingowi (5 godz.)

= Techniki menedzerskie (15 godz.)

= Zarzadzanie talentami w zespole, poziomy przywédztwa (15 godz.)

= Zarzadzanie finansami (10 godz.)

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 2/4
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Warszawie, studentem zawierana jest w formie pisemnej.



Marketing (10 godz.)

Negocjacje w biznesie (10 godz.)

Budowanie strategii sprzedazowej (8 godz.)

Analiza sprzedazy i potrzeb klienta (6 godz.)

Wyznaczanie celdw i ich korygowanie (4 godz.)

Aspekty finansowe w zarzadzaniu sprzedazg (4 godz.)
Nowoczesne formy reklamy (8 godz.)

E-handel (4 godz.)

Marketing w social media (4 godz.)

Rekrutacja i selekcja zespotu sprzedazowego (8 godz.)

Budowanie efektywnego zespotu sprzedazowego, zarzadzanie talentami (8 godz.)
Rozwéj kompetencji handlowych zespotu sprzedazowego (8 godz.)
Motywowanie i ocena zespotu sprzedazowego (6 godz.)

Customer Experience Management (16 godz.)

Zarzadzanie innowacjami w dziale sprzedazy (6 godz.)

Forma zaliczenia:

test wiedzy po pierwszym i drugim semestrze (2h)

Warunki przyjecia na studia Mozliwosci dofinansowania

Aby zostac uczestnikiem studiow
podyplomowych na Uniwersytecie WSB
Merito, nalezy:

= mie¢ ukonczone studia licencjackie,

* Pierwsi zyskuja najwiecej! Im szybciej sie
zapiszesz, z tym wiekszej znizki skorzystasz.

= Oferujemy specjalne, wieksze znizki dla
naszych absolwentoéw.

inzynierskie lub magisterskie, » Mozesz skorzysta¢ z dofinansowania z Bazy

» ztozy¢ komplet dokumentéw i spetnic

Ustug Rozwojowych.

wymogi rekrutacyjne * Pracodawca moze dofinansowac Ci

= 0 przyjeciu decyduje kolejnos¢ zgtoszen.
Dowiedz sie wiecej

studia, otrzymujac dodatkowg znizke w
ramach Programu Firma.

= Warto sprawdzi¢ mozliwosci dofinansowania
z KFS.
Dowiedz sie wiecej

Czego sie nauczysz?

Nabedziesz umiejetnosci niezbedne do efektywnego zarzadzania strukturami sprzedazowymi.

Nauczysz sie diagnozowad, projektowac oraz stosowa¢ nowoczesne metody i techniki

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/4
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Warszawie, studentem zawierana jest w formie pisemnej.


http://www.merito.pl/warszawa/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/zasady-rekrutacji-siis
https://warszawa.praca.gov.pl/
https://warszawa.praca.gov.pl/
http://www.merito.pl/warszawa/studia-i-szkolenia/studia-podyplomowe/znizki-i-dofinansowania

zarzadzania.
* Rozwiniesz swoje kompetencje przywodcze.
= Zdobedziesz umiejetnosci zarzadzania strategicznego i operacyjnego w organizacji.

= Rozwiniesz umiejetnosci kierowania zespotem.

Ceny

Dla Kandydatéw

1 rok
1 rata 7450 zt (1 x 7450 zt)
2 raty 3835 zt (2 x 3835 z1)
10 rat 790 zt (10 x 790 zt)
12 rat 670 zt (12 x 670 zt)

Dla naszych absolwentow

1 rok
1 rata 7450 zt (1 x 7450 zt)
2 raty 3835 zt (2 x 3835 1)
10 rat 790 zt (10 x 790 z)
12 rat 670 zt (12 x 670 zt)

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysoko$¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, facznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studidw okreslonych w Umowie.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 4/4
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Warszawie, studentem zawierana jest w formie pisemnej.



