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To kierunek dla osdb, ktore:

planuja zatozy¢ wtasny startup lub rozwija¢ juz istniejacy,
sg founderami, menedzerami lub liderami chcacymi budowad i skalowac¢ innowacyjne firmy,

cechujg sie kreatywnoscia i nastawieniem na rozwdéj w polskim i globalnym ekosystemie
startupowym,

sg otwarte na nawigzywanie nowych kontaktéw i wspétprace i chca rozwija¢ sie w kierunku
przedsiebiorczosci startupowej,

chca zdoby¢ praktyczng, specjalistyczng wiedze w wygodnej formule online.



Gwarancja jakosci

Gwarantujemy petna zgodnos$¢ z przepisami
prawa i najwyzsze standardy edukacyjne.

4

partneréw kierunku:
* Big Tree,

* Marekpalka.pl,

o Zwyrtek,

* KTW Legal.

Kadra ztozona z praktykdow

Zajecia prowadzg eksperci i pasjonaci swojej
dziedziny, ktérzy maja realne doswiadczenie.

Praktyczny charakter studiow:

92%

uczestnikéw poleca studia podyplomowe
Zrédto: ,Badanie satysfakcji ze studiéw 2025".

91%

pracodawcéw ocenia bardzo dobrze lub
dobrze wspotprace z naszymi uniwersytetami

Zrédto: "Badanie opinii pracodawcéw, 2024".

Networking i rozwdj kompetencji

Studia rozwijaja kompetencje niezaleznie od
doswiadczenia. Dzieki interaktywnym zajeciom
i wymianie doswiadczen z innymi zyskasz
wiedze, umiejetnosci i cenne kontakty.

* na zajeciach dominujg warsztaty, ¢wiczenia i case studies,

* prace projektowe przygotowywane sg zespotowo.

Program studiow
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Liczba miesiecy nauki Liczba godzin zaje¢ Liczba zjazdéw Liczba semestréow

Idea startupu (10 godz.)

Startup - podstawowe zatozenia (1 godz.)

Rola i cechy foundera w startupie (2 godz.)

= Lokalny, regionalny i globalny ekosystem startupowy - obraz (3 godz.)

= Trendy na rynku startupowym w latach 2024/25 (1 godz.)

= Etapy rozwoju startupu (1 godz.)

Startup Business Model (20 godz.)

Modele finansowania rozwoju startupu (2 godz.)

» Prognozowanie rozwoju startupu w oparciu o dane rynkowe (5 godz.)

= Zrozumienie przysztych potrzeb i pasa startowego swojego startupu, tak by méc skupic sie na
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strategicznym planowaniu (5 godz.)

= Jak obliczy¢ kwote niezbedng do pozyskania srodkéw na rozwdj startupu (4 godz.)

= Jak planowac i liczy¢, aby zapewnic efektywne zarzadzania zasobami i zrownowazony rozwdj

startupu (4 godz.)

Cele, kamienie milowe, KPIs (2 godz.)

Prawo dla startupow (20 godz.)

Rozpoczecie dziatalnosci startupu - mozliwe formy prawne (5 godz.)

Relacje pomiedzy wspdlnikami i inwestorami (termsheet, umowy inwestycyjne, umowy
udziatowcédw, umowa spétki) (6 godz.)

Zabezpieczenie wtasnosci intelektualnej w startupie (4 godz.)

Zawieranie umoéw - relacje, z klientami, kontrahentami i pracownikami (5 godz.).

Finanse w dziatalnosci startupu (32 godz.)

Biznes plan startupu (Business Model Canvas, Lean Canvas, Pitch Canvas), a kwestie finansowe,
czyli ,show me the money” (4 godz.)

Wybér optymalnej formy opodatkowania firmy, pracownikéw i kadry zarzadzajacej (6 godz.)
Ocena optacalnosci (4 godz.)
Controlling, rachunkowos¢ zarzadcza i sprawozdawczos¢ finansowa (8 godz.)

Formy finansowania innowacji - m.in. ulgi podatkowe, rynek kapitatu podwyzszonego ryzyka (VC),
korporacyjne fundusze venture (CVC), Aniotowie biznesu (6 godz.)

Ubezpieczenie odpowiedzialnosci cywilnej (general liability insurance, professional liability
insurance, cyber insurance itp) dla startupu jako kluczowy element w ochronie przed ryzykami
zwigzanymi z prowadzeniem dziatalnosci biznesowej (2 godz.)

Finansowanie dziatalnosci startupu ze $rodkéw UE (2 godz.)

Marketing (20 godz.)

Growth hacking i community building jako najefektywniejsze modele marketingu w startupie (4
godz.)

Narzedzia marketingowe niezbedne w startupie do realizacji celéw biznesowych i
komunikacyjnych (6 godz.)

Strategia go to market (6 godz.)
KPIs w marketingu (4 godz.)
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Sprzedaz (30 godz.)

= Budowanie efektywnych lejkéw sprzedazowych (8 godz.)

= Modele prospectingowe - jak wtasciwie dobiera¢ klientéw (8 godz.)

Analiza efektywnosci i optymalizacja dziatan sprzedazowych (4 godz.)
= Projektowanie sprzedazy na rynki globalne (5 godz.)

= Jak skutecznie sprzedawac korporacjom (5 godz.)

Networking (10 godz.)

* Dlaczego networking jest kluczowym elementem sukcesu w biznesie i jak zbudowad wartosciowe
kontakty biznesowe i utrzymywac relacje na dtuzsza mete (2 godz.)

= Jak rozpoznac i wykorzystac szanse biznesowe dzieki networkingowi (1 godz.)

= Skuteczne narzedzia rozwijania sieci kontaktéw krajowych i miedzynarodowych (2 godz.)
= Jak efektywnie uczestniczy¢ w branzowych wydarzeniach i konferencjach (2 godz.)

= Networking online - jak wykorzysta¢ potencjat mediéw spotecznosSciowych (2 godz.)

= Najczesciej popetniane btedy w networkingu (1 godz.)

Warsztaty Business Model Canvas (6 godz.)

= Wprowadzenie do Business Model Canvas i prezentacja jego struktury

Przyktady zastosowan Business Model Canvas

Charakterystyka poszczegdlnych sekcji Business Model Canvas

= Praca w grupach lub indywidualna w zakresie wtasnego modelu startupu - dyskusja, pomysty,
opracowanie modelu dla wybranego projektu lub pomystu biznesowego, prezentacja modelu

= Analiza i podsumowanie
Umiejetnosci negocjowania z certyfikatem Franklin University (12 godz.)

Modut ,Umiejetnosci negocjacyjne” prowadzony wedtug materiatéw dydaktycznych i metodologii
Franklin University (USA), z wykorzystaniem case study i ¢wiczen z rynku amerykanskiego. Mozliwos¢
wykupienia certyfikatu Franklin University.

Partnerzy

@ﬁ;*ﬁ TREE KTW

zwyrtek.
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Warunki przyjecia na studia Mozliwosci dofinansowania

Aby zostac uczestnikiem studiow
podyplomowych na Uniwersytecie WSB
Merito, nalezy:

= Oferujemy specjalne, wieksze znizki dla
naszych absolwentow.

» Mozesz skorzystac¢ z dofinansowania z Bazy

. z - . Ustug Rozwojowych.
= mie¢ ukonczone studia licencjackie,
inzynierskie lub magisterskie, = Pracodawca moze dofinansowa¢ Ci studia,

otrzymujgc dodatkowgq znizke w ramach

= zlozy¢ komplet dokumentdw i tnic
ztozy¢ komplet dokumentéw i spetnic Programu Firma.

wymogi rekrutacyjne

= Warto sprawdzi¢ mozliwosci dofinansowania
z KFS.

Dowiedz sie wiecej

= 0 przyjeciu decyduje kolejnos¢ zgtoszen.
Dowiedz sie wiecej

Czego sie nauczysz?

= Zrozumiesz, jak modelowac start-up i przewidywac potrzeby rynku oraz klientéw.
= Dowiesz sie, jak dziata¢ zgodnie z prawem i skutecznie zawiera¢ umowy.

» Poznasz zrédta finansowania start-upow, od VC po ulgi podatkowe i UE.

= Nauczysz sie jak tworzy¢ i optymalizowac strategie sprzedazy i marketingu.

= Zyskasz wiedze z zakresu networkingu i budowania relacji biznesowych z innymi
przedsiebiorcami, zatozycielami startupéw, przedstawicielami funduszy, prawnikami, finansistami,
menedzerami, ekspertami w zakresie sprzedazy i marketingu.

» Zrealizujesz warsztaty i certyfikowany modut negocjacyjny Franklin University.

= Nabedziesz praktyczna wiedze w zakresie modelowania startupu, aspektéw prawnych i
organizacyjnych zwigzanych z prowadzeniem i rozwojem startupu a takze z marketingu i
sprzedazy, budowy marki, finanséw, negocjacji czy networkingu.

= Partnerzy kierunku zapewnig dodatkowe korzysci: bezptatne godziny mentoringu i konsultacji,
znizki na ksigzki, a takze dostep do konferencji, webinaridw i spotkan networkingowych.

Wyktadowcy

, Opiekun kierunku
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http://www.merito.pl/warszawa/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/zasady-rekrutacji-siis
https://warszawa.praca.gov.pl/
https://warszawa.praca.gov.pl/
http://www.merito.pl/warszawa/studia-i-szkolenia/studia-podyplomowe/znizki-i-dofinansowania

