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Al w marketingu i sprzedazy

STUDIA PODYPLOMOWE

Sposoéb realizacji: Online

Obszar studiow: IT / Big Data / Al « Marketing i sprzedaz

Cechy: Od pazdziernika ¢ Polski ¢ Certyfikat * Nowos¢ * W partnerstwie

Miasto: Warszawa

To kierunek dla osdb, ktore:

prowadzg dziatania marketingowe lub sprzedazowe i chcg wdrozy¢ narzedzia Al do codziennej pracy,

zarzadzajg zespotami marketingu lub sprzedazy i szukajg przewagi konkurencyjnej dzieki
automatyzacji,

pracuja w e-commerce, agencji lub dziale handlowym i chca zwiekszy¢ efektywnos$¢ swoich kampanii,

chca nauczy¢ sie wykorzystywac Al do generowania tresci, analizy danych i personalizacji
komunikacji,

planujg awans lub zmiane Sciezki kariery w kierunku nowoczesnego, data-driven marketingu.



5 92%

bezptatnych szkolen uczestnikow poleca studia podyplomowe
Zrddto: ,Badanie satysfakcji ze studiéw 2025".

Gwarancja jakosci 1

Gwarantujemy petng zgodnos¢ z przepisami

prawa i najwyzsze standardy edukacyjne. certyfikat specjalistyczny IACBE Accredited
Kadra ztozona z praktykow Networking i rozwéj kompetencji

Zajecia prowadzg eksperci i pasjonaci swojej Studia rozwijaja kompetencje niezaleznie od
dziedziny, ktérzy maja realne doswiadczenie. doswiadczenia. Dzieki interaktywnym zajeciom i

wymianie doswiadczen z innymi zyskasz wiedze,
umiejetnosci i cenne kontakty.

Praktyczny charakter studidow:
m warsztaty, ¢wiczenia i case studies,

m istnieje mozliwos¢ tworzenia wiasnych technik i narzedzi coachingowych,
m wszystkie materiaty dydaktyczne bedg dostepne online.

Program studiow

9 170 11 2

Liczba miesiecy nauki Liczba godzin zaje¢ Liczba zjazdéw Liczba semestréow

Al w marketingu i sprzedazy - strategie i modele wykorzystania (8 godz.)

= jak firmy realnie wykorzystujg Al w marketingu i sprzedazy
= gdzie Al daje najwiekszy zwrot z inwestycji
= jak zmienia sie praca marketera i dziatu sprzedazy

= budowa wtasnego workflow pracy z Al

Prompt engineering (8 godz.)

= anatomia skutecznego promptu

techniki sterowania modelami Al
= tworzenie promptéw dla marketingu i sprzedazy

= budowa wtasnej biblioteki promptéw

Al w researchu SEO i analizie konkurencji (8 godz.)

= Al w keyword research
= analiza SERP i intencji uzytkownika
Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
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= clustering stéw kluczowych

= analiza strategii SEO konkurencji

Al w produkcji tresci SEO (8 godz.)

= tworzenie artykutéw blogowych

budowa topical authority

= optymalizacja tresci pod wyszukiwarki

Al jako redaktor i optymalizator tresci

Programmatic SEO i skalowanie contentu (8 godz.)

= automatyczne generowanie landing pages
= budowa struktur contentowych
* masowe generowanie tresci SEO

= Zarzadzanie duzymi projektami contentowymi

Automatyzacja SEO z wykorzystaniem Al (8 godz.)

= scraping danych z SERP
= monitoring pozycji i konkurencji
= automatyczne raporty SEO

= integracje SEO z automatyzacjami

Automatyzacja marketingu z Al (n8n) - podstawy (8 godz.)

= wprowadzenie do automatyzacji proceséw
= budowa pierwszych scenariuszy automatyzacji
= integracja narzedzi marketingowych

= automatyzacja researchu i zbierania danych

Automatyzacja content marketingu (8 godz.)

= automatyczne generowanie tresci
= automatyzacja publikacji tresci
= pipeline content marketingowy

» automatyzacja pracy redakcji
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Al w lead generation i prospectingu (8 godz.)

= wyszukiwanie potencjalnych klientéw z Al
= automatyzacja researchu leadow
= enrichment danych klientéw

» budowa baz sprzedazowych

Automatyzacja proceséw sprzedazowych (8 godz.)

= personalizacja cold maili z Al

= automatyczne follow-upy

integracja Al z CRM

= scoring i segmentacja leadéw

Generowanie grafiki marketingowej z Al (8 godz.)

Midjourney / generatory grafiki

grafiki do social media i reklam
= tworzenie identyfikacji wizualnej

= workflow pracy z grafikg Al

Al w produkcji video marketingowego (8 godz.)

= generowanie video z Al
= Al avatar i voice
= tworzenie reels i shorts

= produkcja reklam video

Optymalizacja sklepéw e-commerce z Al (8 godz.)

* analiza zachowan uzytkownikéw
= optymalizacja kart produktéw
= automatyczne opisy produktéw

= personalizacja oferty

Automatyzacja marketingu e-commerce (8 godz.)

= dynamiczne zmiany cen

= monitoring konkurencji
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= automatyzacja promocji

= integracja Al z platformami sprzedazowymi

Tworzenie stron i landing pages z wykorzystaniem Al (8 godz.)

= generowanie struktury strony
= tworzenie copy sprzedazowego
= generowanie grafiki i layoutéw

= szybkie prototypowanie stron

Al w optymalizacji konwersji (CRO) (8 godz.)
» analiza zachowan uzytkownikéw
= generowanie wariantéw testow A/B

= optymalizacja Sciezek konwers;ji

= Al w analizie wynikéw

Al w analizie danych marketingowych (8 godz.)

= analiza danych kampanii

interpretacja danych z GA4
= budowa dashboardéw

= wykrywanie wzorcdw w danych

Automatyczne raportowanie marketingowe (8 godz.)

» budowa automatycznych raportéw

integracja danych z réznych zrédet

raporty dla zarzadu

= automatyzacja analityki marketingowe;

Al w strategii i produkcji tresci social media (8 godz.)

= planowanie strategii social media z Al
= generowanie kalendarza tresci
= automatyczne tworzenie postéw i grafik

= automatyczne publikowanie tresci
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Al w tworzeniu ofert sprzedazowych (8 godz.)

= generowanie ofert sprzedazowych
= personalizacja ofert pod klienta

= Al w prezentacjach sprzedazowych

= automatyczne generowanie propozycji wspotpracy

Narzedzia Al dla marketeréw - praktyczny stack (8 godz.)

= przeglad narzedzi Al dla marketingu
= kiedy uzywac ktérych narzedzi
= budowa wtasnego stacku Al

= integracja narzedzi w jeden workflow

Forma zaliczenia

= Test kohcowy
= Egzamin

Warunki przyjecia na studia

Aby zostac uczestnikiem studiow
podyplomowych na Uniwersytecie WSB
Merito, nalezy:

= miec¢ ukonczone studia licencjackie,
inzynierskie lub magisterskie,

» ztozy¢ komplet dokumentéw i spetni¢
wymogi rekrutacyjne

= 0 przyjeciu decyduje kolejnos¢ zgtoszen.

Dowiedz sie wiecej

Czego sie nauczysz?

praktyce.

generatywnej Al.

chatbotow i Al.

Mozliwosci dofinansowania

= Oferujemy specjalne, wieksze znizki dla
naszych absolwentoéw.

» Mozesz skorzysta¢ z dofinansowania z Bazy
Ustug Rozwojowych.

* Pracodawca moze dofinansowac¢ Ci studia,
otrzymujgc dodatkowga znizke w ramach
Programu Firma.

» Warto sprawdzi¢ mozliwosci dofinansowania
z KFS.

Dowiedz sie wiecej

Poznasz najwazniejsze narzedzia Al do marketingu i sprzedazy i nauczysz sie je wdraza¢ w
Nauczysz sie tworzy¢ skuteczne tresci reklamowe, posty i oferty sprzedazowe z pomoca

Zbudujesz i zautomatyzujesz procesy lead generation oraz obstugi klienta z wykorzystaniem

* Nauczysz sie analizowa¢ dane sprzedazowe i zachowania klientéw za pomocga narzedzi
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opartych na Al.

» Zrozumiesz, jak personalizowac¢ komunikacje na duzg skale i zwieksza¢ konwersje dzieki
algorytmom.

= Opracujesz wiasna strategie wdrozenia Al w dziale marketingu lub sprzedazy swojej
organizacji.

Dla kogo ten kierunek?

Studia sg skierowane do specjalistow ds. marketingu i sprzedazy, menedzerow zespotéow
handlowych, wtascicieli firm i startupow, pracownikéw agencji reklamowych i e-commerce,
freelancerdéw oraz wszystkich, ktérzy chcg swiadomie i skutecznie wdraza¢ Al w swoich dziataniach
biznesowych. Kierunek nie wymaga wiedzy technicznej ani programistycznej — wystarczy znajomos¢
podstaw marketingu lub sprzedazy.

Uczestnicy zdobedg praktyczne umiejetnosci korzystania z narzedzi Al dostepnych juz dzi$ na rynku,
takich jak platformy do automatyzacji, generowania tresci czy analizy danych. Program jest na
biezaco aktualizowany, aby odpowiada¢ na dynamiczne zmiany w obszarze sztucznej
inteligencji.

Ceny
Dla Kandydatow

1 rok
4250 zt 4750-z(1 x 4250 zt)

1 rata Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 3870zt
2 rat 2195 zt 2445-2+(2 x 2195 z1)
y Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 2005zt

10 rat 455 zt 505-2-(10 x 455 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 417zt

12 rat 388 zt 430-2-(12 x 388 )

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 356zt

Dla naszych absolwentow

1 rok
1 rata 3850 zt 4750-2+(1 x 3850 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 3470zt
2 rat 1995 zt 2445-2-(2 x 1995 zt)
y Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 1805zt
10 rat 415 zt 505-2+-(10 x 415 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 377zt
12 rat 355 zt 430-z-(12 x 355 )

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 323zt
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W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik rdwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, tagcznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiow okreslonych w Umowie.

Wyktadowcy

mgr Kamil Zielinski

= Uczy praktycznego wykorzystania osiggnie¢ psychologii naukowej, pokazujac, jak wiedza
akademicka moze wspierac rozwdj osobisty, efektywnos¢ w pracy i budowanie relacji.

= Doswiadczony ekspert w zakresie prowadzenia szkolen, ktéry dzieli sie wiedzg w sposdb
praktyczny i angazujacy, wspierajac uczestnikéw w rozwoju zawodowym i osobistym.

= Autor bestsellerowych i nagradzanych ksigzek "Psychoefekty. 50 zjawisk psychologicznych, ktére
wptywajg na twoje zycie" oraz "Psychokompetencje. 10 psychologicznych supermocy, ktére warto
rozwijac".

= Interesuje sie psychologig oszukiwania, krytycznym mysleniem, wptywem spotecznym,
komunikacjg i budowaniem odpornosci psychicznej.
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