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Marketing 1 sprzedaz

STUDIA Il STOPNIA - KIERUNEK

Forma: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposdb realizacji: Hybrydowe
Cechy: Studia Il stopnia ¢ Od pazdziernika ¢ Polski * 4 semestry

Miasto: Torun



Czego sie nauczysz?

Poznasz techniki skutecznego zarzadzania marketingowego oraz tworzenia strategii dla
réznych branz.

Nauczysz sie zarzadzac zespotami sprzedazowymi oraz wspétpracowad z klientami i
partnerami biznesowymi.

Zdobedziesz umiejetnosci w zakresie psychologii perswazji i efektywnej komunikacji w
dziataniach marketingowych.

Poznasz metody analizy rynku i badania zachowan konsumentéw, aby dostosowac strategie
sprzedazowe.

Dowiesz sie, jak korzysta¢ z nowoczesnych narzedzi digital marketingu i promocji w mediach
spotecznosciowych.

Opanujesz zasady tworzenia efektywnych kampanii w zakresie marketingu miedzynarodowego
i spotecznego.

Praca dla Ciebie

Pracuj jako menedzer ds. marketingu i sprzedazy w firmach produkcyjnych i ustugowych.

Znajdz zatrudnienie jako specjalista ds. digital marketingu, rozwijajgc kampanie w mediach
online.

Podejmij prace jako analityk rynku, badajac zachowania konsumentow i trendy branzowe.

Zostan konsultantem ds. strategii marketingowych, wspierajac rozwdj firm w Polsce i za
granica.

Pracuj jako specjalista ds. public relations, zarzagdzajgc wizerunkiem marki.

Otwdrz wtasng agencje zajmujaca sie promocja i reklama produktéw lub ustug.

Program

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowe].

Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.
Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
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= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

= Case studies - analiza realnych przypadkéw.

Wybrane zajecia kierunkowe

= Biznesplan

= Business Ethics

= Warsztaty kompetencji menedzerskich
= Zréwnowazony rozwoj

= Zarzadzanie strategiczne

= Finanse dla menedzeréw

= Marketing miedzynarodowy

= Strategie marketingowe

= Marketing organizacji non-profit

= Marketing ustug

= Zachowania nabywcéw

= Zintegrowana komunikacja marketingowa

= Psychologia w marketingu

Wybrane zajecia specjalnosciowe

= Zarzadzanie zespotami sprzedazowymi

= Techniki perswazji i wywierania wptywu

Marketplace'y jako kanat sprzedazy

Wirtualne przedsiebiorstwa
= Bezpieczenstwo w sieci

= Kompleksowe kampanie reklamowe i komunikacyjne

Rozwijaj kompetencje jezykowe na studiach Il stopnia

» Podczas studidw realizujesz jeden przedmiot kierunkowy w jezyku angielskim. Na kierunku
zarzgdzanie jest to Leadership.
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= W 4. semestrze obowigzkowo zrealizujesz przedmiot w jezyku angielskim, dostosowany do
wybranej specjalnosci.

= Dodatkowo mozesz wybra¢ dwa kolejne przedmioty w tym jezyku - wyktadowy i ¢wiczeniowy.

= To $Swietna okazja, aby rozwija¢ kompetencje jezykowe i zdobywa¢ wiedze w miedzynarodowym
kontekscie.

To kierunek dla osdb, ktore

= chca zdoby¢ praktyczne umiejetnosci analizy, planowania i prowadzenia dziatah marketingowych

» myslg o przysztosci w miedzynarodowym srodowisku biznesowym i chcg skutecznie dziata¢ na
rynkach globalnych,

= interesujg sie nowymi mediami, digital marketingiem oraz nowoczesnymi kanatami sprzedazy, w
tym marketplace’ami,

= chca zdoby¢ kompetencje nie tylko operacyjne, ale i strategiczne,
= chca budowac silne kompetencje komunikacyjne, etyczne i menedzerskie,

» chcg Swiadomie budowac i rozwija¢ kompetencje w obszarze komunikacji miedzyludzkiej i
marketingowej, niezbednej w pracy zespotowej, negocjacjach, zarzadzaniu relacjami z klientem

Praktyki i staze

Praktyki zawodowe to wazny element studiéw. Studenci studiéw magisterskich realizujag 480 godzin
praktyk w catym toku studidéw, zdobywajac doswiadczenie zawodowe. Jesli pracujesz w zawodzie
zgodnym z kierunkiem studiéw, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie zatrudnienia. W trakcie studiow
masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg pracodawcy, z ktérymi
wspotpracujemy, dostosowujgc wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze kroki zawodowe.

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

= Studentem studidw Il stopnia (magisterskich) = Mozesz otrzymac te same stypendia, co
na Uniwersytecie WSB Merito mozesz zostac studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
po ukonczeniu studiéw | stopnia (licencjackich socjalne, dla 0s6b z niepetno$prawnoscia i
lub inzynierskich). Zapomogi.

= O przyjeciu na studia decyduje kolejnos¢ = Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala
zgtoszen oraz ztozenie kompletu dokumentéw Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac czesne.
i spetnienie wymogdéw wynikajgcych z zasad Dowiedz sie wiecej
rekrutacji.

Dowiedz sie wiecej
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http://www.merito.pl/torun/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/torun/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/stypendia-i-znizki

Ceny

Dla Kandydatéw

Czesne stopniowane

Czesne rowne

Studia stacjonarne

460 zt 5022+(12 x 460 zt)

552 2t 594-z(12 x 552 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 848zt

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 502zt 1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 594zt
2 rok 798 zt 8482-(10 x 798 zt) 2 rok 638 zt 6882-(10 x 638 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 848zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 688zt

Studia niestacjonarne
1 rok 460 zt 502-2-(12 x 460 z) 1 rok 552 zt 594-2z+(12 x 552 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 502zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 594zt
2 rok 798 zt 848-=2+(10 x 798 zt) 2 rok 638 zt 6882+(10 x 638 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 688zt

Dla naszych absolwentow

Czesne stopniowane

Czesne rowne

Studia stacjonarne

443 zt 502-2+-(12 x 443 zt)

535 2t 594-2-(12 x 535 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 848zt

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 502zt 1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 594zt
2 rok 778 zt 848-z-(10 x 778 z1) 2 rok 618 zt 6882-(10 x 618 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 848zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 688zt

Studia niestacjonarne
1 rok 443 zt 5022-(12 x 443 zt) Lk 535 zt 594-z-(12 x 535 zi)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 502zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 594zt
2 rok 778 zt 848=z-(10 x 778 zt) 2 rok 618 zt 68832-(10 x 618 zf)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 688zt

Dla kandydatow z zagranicy

Czesne stopniowane

Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok

2 rok

460 zt 502-2+-(12 x 460 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 502zt

798 zt 848-z-(10 x 798 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 848zt

1 rok

2 rok

552 2t 594-#-(12 x 552 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 594zt

638 zt 688-=2-(10 x 638 zi)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 688zt

Studia niestacjonarne
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Czesne stopniowane Czesne réwne
1 rok 460 zt 502-2-(12 x 460 z) 1 rok 552 zt 594-2z+(12 x 552 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 502zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 594zt
2 rok 798 zt 848-2z+(10 x 798 zt) 2 rok 638 zt 688-z-(10 x 638 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 848zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 688zt

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towardw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, facznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiow okreslonych w Umowie.

Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz

Digital Marketing

Form: Niestacjonarne « Stacjonarne

Sposodb realizacji: Hybrydowe

Sprzedaz i e-commerce

Form: Niestacjonarne « Stacjonarne

Sposdb realizacji: Hybrydowe

Projektowanie komunikacji i doswiadczeh marki
Form: Niestacjonarne * Stacjonarne

Sposoéb realizacji: Hybrydowe

Wyktadowcy

dr Piotr Sienko

= Absolwent siedmiu kierunkédw studiéw, doktor nauk humanistycznych. Adiunkt w Instytucie Nauk o
Cztowieku w UWSB Merito w Toruniu. Ukonczyt liczne kursy i szkolenia w zakresie przywdédztwa,
medidw etc.

= Petnit r6zne funkcje na uczelniach, pracowat w mediach, a wczesniej byt profesjonalnym
siatkarzem, traktujgc sport nie tylko jako pasje, ale takze jako wazny element zycia zawodowego.

= Autor artykutéw w wysokopunktowanych czasopismach i monografii. Uczetnik ogélnopolskich i
miedzynarodowych konferencji naukowych.

= Dysponuje doswiadczeniem pracy w ogdlnopolskich mediach jako komentator sportowy w Polsacie
Sport. Prowadzi warsztaty w zakresie rownego traktowania.
dr Katarzyna Sicinska

= Jej zainteresowania naukowe koncentrujg sie na zagadnieniach zwigzanych z marketingiem
produktéw luksusowych, marketingiem doswiadczen oraz budowaniem lojalnosci klientéw.
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* Posiada doswiadczenie w obstudze klientéw indywidualnych oraz w budowaniu relacji w branzy
hotelarskiej, gdzie tgczy profesjonalizm z umiejetnoscia tworzenia przyjaznej atmosfery.

= Doktor nauk spotecznych w dyscyplinie: nauki o zarzadzaniu i jakosci. Ukonczyta studia na
Wydziale Nauk Ekonomicznych i Zarzadzania Uniwersytetu Mikotaja Kopernika w Toruniu.

= Specjalizuje sie w badaniach dotyczacych zarzadzania relacjami z klientami oraz ksztattowania
doswiadczen konsumenckich w hotelach luksusowych.

dr Magdalena Nowak-Paralusz

= Specjalizuje sie w psychologii spotecznej i polityki, komunikacji spotecznej oraz badaniach nad
wptywem, stereotypami i mechanizmami wtadzy.

= Adiunkt Uniwersytetu WSB Merito w Toruniu, psychoterapeutka CBT w trakcie szkolenia oraz
ekspertka i komentatorka medialna.

= Autorka publikacji naukowych i komentarzy eksperckich, kierowniczka konferencji
miedzynarodowych oraz kierowniczka i uczestniczka projektéw badawczych o tematyce
spoteczno-psychologiczne,j.

= Doswiadczona wyktadowczyni, trenerka i psychoterapeutka CBT w trakcie szkolenia. taczy
refleksje naukowg z praktyka , tworzac autorskie programy dydaktyczne i procesy rozwojowe w
organizacjach.

dr Kamil Miliszewski

= Zajmuje sie ruchami spotecznymi, zwtaszcza anty- i alterglobalistycznymi, rolg NGO w rozwoju
spoteczenstwa obywatelskiego oraz mediami i administracjg samorzadowa.

= Prodziekan i wyktadowca Uniwersytetu WSB Merito w Toruniu, z doSwiadczeniem w edukacji,
mediach, kulturze, NGO oraz administracji publicznej.

= Autor publikacji naukowych, organizator konferencji i realizator projektéw kulturalnych.

= Ponad 15 lat doswiadczenia akademickiego i menedzerskiego, obejmujacego kierowanie
zespotami, wspétprace z mediami oraz realizacje projektéw, promocji i komunikacji.

dr Magdalena Zubiel

= Autorka publikacji z neuronauk i psychologii poznawczej, terapeutka TSR i RTZ. Pracuje z parami,
rodzinami i mtodziezg oraz dziata jako psychotraumatolozka, interwentka, mediatorka i
socjoterapeutka.

= Prowadzi praktyke terapeutyczng i dydaktyczng, taczac prace z osobami w kryzysie z badaniami
nad funkcjami poznawczymi. Jest w trakcie drugiego doktoratu z psychologii.

= Autorka publikacji z neuronauk i psychologii poznawczej, tagczy badania naukowe z praktyka
terapeutyczng; bada narracje, emocje i decyzje, publikuje w czasopismach krajowych i
miedzynarodowych.

» Ma doswiadczenie dydaktyczne w ksztatceniu psychologéw i terapeutéw. Prowadzi badania z
wykorzystaniem narzedzi neuroobrazowania, analizujgc procesy poznawcze i emocjonalne.
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dr Andrzej Marjanski

= Doktor nauk o zarzadzaniu, zwigzany z Uniwersytetem WSB Merito od 2022 roku. Jego
zainteresowania naukowe oraz dziatalno$¢ ekspercka zwigzane sg z firmami rodzinnymi oraz
zarzgdzaniem kryzysowym.

= Praktyk biznesu. Prowadzi przedsiebiorstwo rodzinne oraz jest wieceprzewodniczgcym rady
nadzorczej Powiatowego Centrum Zdrowia sp. z 0.0. w Brzezinach i Rady Naukowej Zwigzku
Rzemiosta Polskiego.

= Cztonek IFERA - International Family Enterprise Research Academy, International Atlantic
Economic Society (USA), Polskiego Towarzystwa Ekonomicznego, Family Buiness Research
Network - FaBeRNET.

= Autor, wspétautor i redaktor ponad 100 publikacji dotyczacych zarzadzania, sukcesji i strategii
rozwoju w firmach rodzinnych oraz zarzadzania przedsiebiorstwami i zarzadzania kryzysowego.

Wypowiedzi osdéb

Poznaj historie Marty, studentki kierunku marketing i sprzedaz. Marta wybrata te studia, aby rozwijac
swojg marke osobista, lepiej zrozumie¢ marketing B2B, rynek social mediéw oraz zasady skutecznej
wspotpracy w Swiecie marketingu. Marta podkresla, ze praktyczne zadania pozwalajg jej rozwijac
kreatywnos¢ i zdobywac umiejetnosci potrzebne w realnej pracy marketingowca.

Marta Balcerewicz
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