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Czego sie nauczysz?

= Poznasz techniki sprzedazy posredniej i bezposredniej, ktére zwiekszg Twojg skutecznosé na
rynku handlowym.

= Zrozumiesz typologie klienta, co pozwoli Ci dostosowac forme i tres¢ komunikacji do
indywidualnych potrzeb.

= Opanujesz techniki psychologii sprzedazy, ktére pomoga Ci skuteczniej prowadzi¢ negocjacje i
budowac relacje z klientami.

= Nauczysz sie obstugi nowoczesnych programéw i aplikacji wspierajacych procesy sprzedazowe
oraz zarzadzanie strukturami.

= Dowiesz sie, jak budowac i wspiera¢ struktury handlowe w dynamicznie zmieniajagcym sie
srodowisku biznesowym.

* Poznasz instrumenty marketingowe wspierajace aktywizacje sprzedazy i rozwdj
przedsiebiorstw handlowych.

Praca dla Ciebie

= Jako specjalista ds. sprzedazy odpowiadasz za rozwdj strategii handlowych i realizacje celow
sprzedazowych w réznych branzach rynkowych.

= Jako lider zespotu sprzedazowego motywujesz i koordynujesz dziatania handlowcéw, dbajac
o realizacje celéw organizacji.

* Jako doradca klienta pomagasz konsumentom w wyborze produktéw i ustug, budujac
pozytywne relacje z klientami firmy.

= Jako reprezentant firmowy promujesz produkty i ustugi na wydarzeniach branzowych oraz w
kontaktach biznesowych bezposrednich.

= Jako specjalista ds. eksportu rozwijasz wspotprace z zagranicznymi klientami i organizuje
procesy eksportowe dla firm.

= Jako menedzer/ka produktu tworzysz strategie rozwoju produktow i odpowiadasz za ich
pozycjonowanie na rynku globalnym.

Program

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowej.

= Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.
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= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkoéw.

Wybrane zajecia kierunkowe

= Strategie sprzedazy

= Global marketing

= Marketing relacyjny CRM

= Marketing internetowy

= Zachowania konsumentéw
= Zarzgdzanie zespotem

= Marketing B2B

= Podstawy marketingu

= Badania marketingowe

= Negocjacje w biznesie

= Strategie sprzedazy

= Logistyka marketingowa

= Analiza rynku i konkurencji
= Techniki sprzedazy

= Global Marketing

= Communication Skills in Business

Wybrane zajecia specjalnosciowe

= Promocja sprzedazy

= E-commerce i handel elektroniczny
= Sprzedaz w branzy ustugowe;j

= Tworzenie ofert sprzedazowych

= Przywddztwo i menadzer sprzedazy
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= Zarzadzanie relacjami z klientami

= Sprzedaz B2B i B2C

Nauka jezyka obcego

Na studiach stacjonarnych:

= 240 godzin nauki jednego jezyka obcego (60 godzin w semestrze, od 2 do 5 semestru).

Na studiach niestacjonarnych:

= 64 godziny nauki jednego jezyka obcego w 2 i 3 semestrze.

Mozesz wybrac: j. angielski, j. niemiecki, j. hiszpanski, j. rosyjski.

Sposadb zaliczenia studiow

Tworzysz w zespole projekt dyplomowy, ktéry rozwigzuje praktyczny lub teoretyczny problem zwigzany z
Twoim kierunkiem. Badajac literature i przeprowadzajac wtasne analizy, pracujesz nad autorska
propozycja rozwigzania problemu. Wszystko, czego nauczysz sie podczas studiéw, pozwala Ci na
stworzenie profesjonalnej pracy opartej na realnych danych i dziataniach. by uzyskac tytut licencjata,
taki projekt musisz obroni¢ przed komisja. To Ty wyznaczasz kierunek swojego projektu!

Praktyki i staze

Praktyki studenckie to wazny element studiow. Studenci studiéw licencjackich oraz jednolitych studiow
magisterskich realizujg 960 godzin praktyk (24 tygodnie), zdobywajgc doswiadczenie zawodowe. Jesli
pracujesz w zawodzie zgodnym z kierunkiem studidow, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie
zatrudnienia. W trakcie studidw masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg
pracodawcy, z ktérymi wspétpracujemy, dostosowujgc wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze
kroki zawodowe.

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Aby zostac studentem studiow | stopnia
(licencjackich lub inzynierskich) na
Uniwersytecie WSB Merito, nalezy:

* Na studiach | stopnia mozesz skorzystac z
Programu Very Important Student (VIS) i
studiowac pierwszy semestr nawet za darmo.

= ukonczy¢ szkote srednia, . , :
y S 2 = Mozesz otrzymac te same stypendia, co

= zdac¢ mature lub uzyskac¢ Swiadectwo studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
dojrzatosci, sportowe, socjalne i zapomogi.
= ztozy¢ komplet wymaganych dokumentéw, » Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala
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= spetni¢ wymogi wynikajace z zasad rekrutacji. Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac¢ czesne.
Dowiedz sie wiecej Dowiedz sie wiecej
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