Content marketing - tworzenie tresci
marketingowych

- Specjalnoé¢ - studia | stopnia
Kierunek: Marketing i sprzedaz

Hybrydowe ODIPAZDZIERNIKA Studia licencjackie

Czego nauczysz sie wybierajac te specjalnos$¢?

Poznasz sposoby tworzenia warto$ciowych tresci, ktére przyciggajg uwage klientéw.
Dostosujesz techniki projektowania produktéw i ustug.

Bedziesz potrafit dostosowywaé kanaty komunikacji do marki.

Nauczysz sie inicjowaé twoércze srodowisko pracy.
Dowiesz sie, jak postugiwa¢ sie jezykiem korzysci.

Poznasz zasady tworzenia materiatéw reklamowych — prasowych, radiowych i video.

Co jeszcze powiniene$ wiedzie¢?

Program ksztatcenia zostat przygotowany z ekspertami na co dzierh zajmujgcymi sie obstugq przedsigbiorstw w
zakresie nowoczesnego marketingu, innowacyjnych strategii biznesowych i komunikacji z rynkiem opartej na nowych

technologiach.

Specjalnos$é Content Marketing - tworzenie treséci marketingowych pozwoli Ci staé sie niezaleznym twércq nowych
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mediéw. Dowiesz sie, jak zosta¢ ekspertem wykorzystujgcym zaréwno stowo pisane w sferze cyfrowej, jak i wszelkie
narzedzia wizualne w celu tworzenia innowacyjnych formatéw komunikacji. Nauczysz sie, jak wykorzystaé zdobytg
wiedze m.in. podczas budowania strategii storytellingowej marki i przy projektowaniu nowoczesnych

grafik komputerowych.

Praca dla Ciebie:

copywriter,

specjalista ds. contentu,
SEO copywriter,

online marketing specialist,

lead generator specialist.

Program studiéw

Przedmioty ksztatcenia ogélnego:

Podstawy zarzqdzania
Podstawy ekonomii
Podstawy marketingu
Podstawy psychologii
Podstawy prawa

Srodki i techniki sprzedazy
BHP

Podstawy finanséw
Technologia informacyjna
Elementy socjologii
Podstawy komunikacji
Zarzgdzanie markq
Zachowania konsumentéw

Ochrona wtasnosci intelektualnej

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy szczecin
a studentem zawierana jest w formie pisemnej.



Nowoczesne technologie w marketingu i sprzedazy
Psychologia marketingu i sprzedazy
Zarzqgdzanie projektami

Metody efektywnego uczenia sie
Badania marketingowe

Jezyk obcy

Zarzgdzanie jakosciq

Negocjacje w biznesie

Komunikacja marketingowa
Metodyka projektu dyplomowego
Wprowadzenie na rynek pracy
Nauka o organizaciji

Cultural Differences

Design Thinking

przedmioty specjalno$ciowe
Seminarium dyplomowe

Praktyka zawodowa

Wychowanie fizyczne - zajecia fakultatywne.

Przedmioty ksztalcenia specjalno$ciowego:

Trendy w content marketingu

Psychologia social media

CM jako narzedzie budowania marki

Tworzenie i obstuga witryn internetowych (Word Press)

Prawo autorskie

Tworzenie tres$ci multimedialnych

Copywriting

Storytelling

Zarzqgdzanie i obstuga social media oraz odpowiedzialne blogowanie
Marketing w wyszukiwarkach (SEO, PPC, Adwords).

Wykladowcy
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mgr lzabela Wilczewska

Wyktadowca Uniwersytetu WSB Merito Szczecin, petnigca réwniez funkcje menedzera kierunku Marketing i sprzedaz.
Specjalista z dtugoletnim doswiadczeniem z zakresu public relations, marketingu, reklamy i psychologii. W zyciu

zawodowym i na zajeciach wykorzystuje wiedze zdobytg podczas studiéw z public relations, psychologii spotecznej i
coachingu. Pomystodawca, koordynator i realizator kampanii reklamowych i marketingowych, dziatan PR, eventéw,

konferenciji, szkolen z prezentacji, negocjacji i sprzedazy.
dr Andrzej Kokiel

Jest doktorem nauk humanistycznych. W pracy naukowej specjalizuje sie w problematyce wartosci mieszczgcych sie
w strukturze osobowosci cztowieka. Prowadzi zajecia z Psychologii i Pedagogiki na Uniwersytecie WSB Merito
Szczecin. Jest opiekunem merytorycznym Kota Naukowego Psychoterapii. Ukonczyt czteroletnig szkote psychoterapii
w Krakowskim Centrum Psychodynamicznym posiadajgcym akredytacje Polskiego Towarzystwa Psychologicznego.
Pracuje w nurcie psychodynamicznym opartym na psychoanalizie Zygmunta Freuda. Doswiadczenie terapeutyczne
potwierdza wieloletnia praktyka oraz staz kliniczny zrealizowany w V Oddziale Ogélnopsychiatrycznym z
Pododdziatem Leczenia Zaburzeh Afektywnych szpitala ,,Zdroje”.

Zajmuje sie w szczegdlnosci diagnozg, interwencjq kryzysowq i psychoterapiq ukierunkowang na mtodziez i osoby
doroste. Realizowana praktyka podlega systematycznej superwizji zgodnie z zasadami obowigzujgcymi w pracy

terapeutycznej.
prof. dr hab. Jan Nikotajew

Wyktadowca na Uniwersytecie WSB Merito Szczecin na kierunku pedagogika. Autor wielu artykutéw, czasopism,
monografii, publikacji naukowych. Wyktadat na Uniwersytecie Szczecifnskim na kierunku: Socjologia. Rektor Wyzszej
Szkoty Humanistycznej Towarzystwa Wiedzy Powszechnej w Szczecinie, w latach 2000-2006. Wazniejsze publikacje:
Badania socjologiczne nad ludzmi morza, Droga do zawodu marynarza, Spoteczne problemy pracy na morzu, Zawédd i
praca w rybotéwstwie dalekomorskim. Prof. dr hab. Absolwent Uniwersytetu Jagielloiskiego (seminarium Pawta
Rybickiego). Doktorat (Promotor: Ryszard Dyoniziak) na podstawie wtasnych badan empirycznych: Spotecznoéé
dalekomorskiego statku rybackiego. Habilitacja na podstawie monografii. Zawéd rybaka dalekomorskiego.
Zainteresowania badawcze: socjologia gospodarcza, negocjacje i kierowanie kadrami, zastosowania technik

badawczych.
dr Monika Rézycka

Prowadzi wyktady i szkolenia. Doradca biznesowy. MBA. Ekspert w podnoszeniu zyskownosci firm. Certyfikowany
trener FinxS Sales Assessment Extended Tools Polska. Audytor wiodgcy ISO 9001. Specjalizuje sie m.inn. w rekrutacji i
diagnozowaniu poziomu kompetencji handlowcéw oraz pracownikéw sprzedazy z wykorzystaniem nowoczesnych
technologii. Od 15 lat pomaga przedsiebiorcom, menedzerom i trenerom:

e Zwieksza¢ dochody i rozwijaé biznes
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» Zwieksza¢ sprzedaz czyli sprzedawaé wiecej i lepiej

»  Zwieksza¢ jaoko$¢ obstugi klienta

* Rekrutowaé¢ wybitnych handlowcéw i sprzedawcéw

*  Wdrazaé¢ nowoczesne metody zarzqdzania

« Sporzgdzaé profesjonalny biznesplan i analize optacalnosci

o Zwieksza¢ efektywnosé pracownikéw, wzmacniaé ich zaangazowanie i pasje

Posiada doswiadczenie w realizacji z sukcesem projektéw zwiqgzanych z shadow auditing, reorganizacjq czy
restrukturyzacjg. Opracowuje strategie rozwoju, biznesplany, badania i raporty dla firm oraz instytucji. Doradza

mikro, matym, srednim i duzym firmom. Autorka monografii naukowych, publikaciji i artykutéw.
Dr hab. Marek Dylewski

Profesor na Uniwersytecie WSB Merito Szczecin. Prowadzi zajecia przede wszystkim w zakresie podstaw finanséw,
finanséw przedsiebiorstw i finanséw publicznych. Doswiadczenie praktyczne zwigzane z pracqg w sektorze bankowym

oraz w sektorze publicznym. Autor wielu publikacji, w tym monografii, artykutéw, referatéw i raportéw.
dr inz. Michat Rylski

Doktor nauk ekonomicznych Uniwersytetu Gdanskiego, specjalnoéé: Innowacje w transporcie. Inzynier, logistyk oraz
coach Noble Manhattan Coaching. Posiada ponad 20 lat doswiadczenia zawodowego w kraju i za granicq, w zakresie
logistyki i coachingu. Prowadzi sesje coachingowe oraz warsztaty z lepszego komunikowania sie i wiekszej motywacji
do dziatania. Jego pasjq jest towarzyszenie ludziom w rozwoju osobistym. Cechuje go tatwosé nawigzywania
kontaktéw oraz zdolnosé¢ rozumienia réznych punktéw widzenia. W wolnym czasie lubi trenowaé koszykdéwke i jezdzié¢

na skuterze.
dr Grazyna Gotebiowska

Doktor nauk ekonomicznych. Wspédtpracuje z Uniwersytetem WSB Merito Szczecin i prowadzi zajecia z©zarzgdzania,
zarzgdzania zasobami ludzkimi, nauki o organizacji i zachowan organizacyjnych. Jest wieloletnim wyktadowcg
i®promotorem prac dyplomowych (licencjackich i magisterskich). Doswiadczenie zdobywata, pracujgc jako
wyktadowca w wielu uczelniach niepublicznych oraz publicznych w Szczecinie, m.in. na Politechnice Szczecinskiej
oraz Uniwersytecie Szczecinskim, a takze w®instytucjach ksztatcenia podyplomowego. Doswiadczenie praktyczne
uzyskata na stazu przemystowym w Szczecinskiej Stoczni Remontowej ,,Gryfia”.

wspdtautor podrecznikéw akademickich takich jak: ,Przedsiebiorstwo turystyczne w gospodarce wolnorynkowej”
(UEP Poznan), ,Kompendium wiedzy o turystyce” (PWN Warszawa) czy , Turystyka w badaniach ekonomicznych”
(PWN Warszawa). Uczestnik licznych programéw miedzynarodowych oraz cztonek Komitetéw Naukowych wielu
konferencji. Autor publikacji w czasopismach branzowych, recenzent i redaktor licznych wydan naukowych. Twérca

cyklicznej konferencji ,,Gremium Ekspertéw Turystyki”.
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Partnerzy kierunku

eliani %

Business Club Szczecin

TECHNO
POMERANIA

Special promotion for candidates.

Nie czekaj, zapisz sie online. Pierwsi korzystajq najwiecej!

Zapisujgc sie do 27 maja zyskujesz: do 27 maja

czesne juz od

800 zt dzieki znizce w czesnym, ktéra na studiach | 323 zt s902 2t
stopnia rozliczana jest na pierwszym roku studiéw, obnizajqgc miesiecznie

proporcjonalnie kazdg kolejng rate czesnego.

Dodatkowo jeste$ zwolniony(-na) z optaty wpisowej w wysokosci 85

zt.
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