UNIWERSYTET WSB  wezesnie]
“ MERITO SZCZECIN ' *Sankowa

Menedzer zarzadzania
zakupami

STUDIA PODYPLOMOWE

Sposoéb realizacji: Online
Obszar studiow: Kompetencje menedzerskie / Rozwéj osobisty
Cechy: Od pazdziernika ¢ Polski
Miasto: Szczecin
To kierunek dla osdb, ktore:
» pracujg w zakupach i chcg rozwing¢ wiedze oraz podnies¢ swoje kompetencje,
» dopiero planuja kariere i szukaja praktycznego startu w swiecie zakupéw,
= prowadza firme i chca skuteczniej zarzadza¢ budzetem i relacjami z dostawcami,
» chca sie przebranzowic i zdoby¢ konkretng, ceniong na rynku specjalizacje,

= zarzgdzajg zespotami i procesami, ale brakuje im wiedzy zakupowej w codziennej pracy.



5

bezptatnych szkolen realizowanych online

Dostep online

Wysoka jakos¢ ksztatcenia. Wszystkie materiaty
dydaktyczne beda dostepne dla Ciebie online.

Kadra ztozona z praktykow

Zajecia prowadzg eksperci i pasjonaci swojej
dziedziny, ktérzy maja realne doswiadczenie.

1

certyfikat specjalistyczny

Program studiow

9 168

Microsoft 365

Nasi uczestnicy otrzymuja darmowa licencje Al,
ktéra obejmuje popularne aplikacje, takie jak
Outlook, Teams, Word, PowerPoint, Excel,
OneNote, SharePoint, Sway i Forms.

2

partneréw kierunku

Networking i rozwdj kompetencji

Studia rozwijaja kompetencje niezaleznie od
doswiadczenia. Dzieki interaktywnym zajeciom i
wymianie doswiadczen z innymi zyskasz wiedze,
umiejetnosci i cenne kontakty.

11 2

Liczba miesiecy nauki Liczba godzin zaje¢ Liczba zjazdéw Liczba semestréow

Zakupy i ich znaczenie w organizacji (8 godz.)

= Funkcja i rozw6j zakupdw w organizacji
= Proces zakupow w organizacji

= Cykl zaopatrzenia w przedsiebiorstwie

» Rynek i czynniki ksztattujace funkcje zakupéw

Typy postepowanh zakupowych

Sourcing i strategie sourcingowe (8 godz.)

Uwarunkowania wewnetrzne a funkcja zakupdéw

= Okreslenie zakresu projektu sourcingowego, plan komunikacji, mapowanie interesariuszy

= Okreslenie wymagan biznesowych

= Analiza zewnetrzna (rynek, dostawcy, modele kosztowe)

= Analiza wewnetrzna (wydatki, ceny, ryzyko, kontrakty)

= Analiza Portfolio - Macierz Kraljica

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 2/7
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Analiza konkurencyjnosci - 5 sit Portera

Strategie i taktyki sourcingowe

= Kryteria wyboru dostawcéw

Sustainable sourcing - wyzwania i trendy zakupowe

Strategie zakupowe (8 godz.)
= Pojecie i miejsce zakupdw w zarzadzaniu strategicznym
= Rodzaje strategii zakupowych

= Procedura formutowania i wdrazania strategii w organizacji

Ryzyko w zakupach (8 godz.)
= Ryzyko i zarzadzanie ryzykiem - podejscie praktyczne
= Zagrozenie a ryzyko
= Profil ryzyka
= Rodzaje ryzyka
= Dojrzatos¢ zarzadzania ryzykiem w zakupach
= Proces zarzadzania ryzykiem Goodman Risk Management (7 krokéw)
= Reguta 5K
= Ocena ryzyka dostawcy

= Supplier Risk Index i Supplier Risk Profile

Ograniczenie kosztow w zakupach (8 godz.)
= Metody ograniczajgce koszty
= Kumulacje zakupéw

= Optymalne wielkoSci partii zakupowej

Koszty odsetek

Zysk z zakupu wiekszej partii

= Oszczednosci z uproszczenia procesow logistycznych

Wycena wartosci relacji z dostawcami (8 godz.)
= Zarzgdzanie relacjami z dostawcami (SRM)
= Korzysci wdrozenia SRM
= Ocena potencjatu dostawcy
= Narzedzia oceny SRM
Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w

rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/7
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



= Controlling relacji z dostawcami

Organizacja i zarzadzanie dziatem zakupow (8 godz.)
= Menedzer jako lider
= Przywddztwo sytuacyjne

= Organizacja pracy zespotu

Style zarzgdzania i komunikacji
= Ewaluacja pracownikéw
= Planowanie i rozliczanie pracy

= Zarzadzanie zmiang i konfliktami

Dobor cztonkéw zespotu zakupow (8 godz.)
= Analiza potrzeb kompetencyjnych
= Proces rekrutacji
= Wsparcie dziatu HR
= QOpis stanowiska i profil kandydata

= Metody i narzedzia selekcji

Adaptacja na stanowisku pracy

Zarzadzanie kategoria w zakupach (8 godz.)
= Model PRIME™ (Plan, Review, Analyse, Identify, Move, Evaluate)

= Narzedzia stosowane w modelu PRIME™

Negocjacje w zakupach (32 godz.)

= Strategie negocjacyjne

Krétkie i dtugoterminowe relacje

Techniki i taktyki w negocjacjach
= Typologia osobowosci
= Asertywnos¢

= Kluczowe umiejetnosci negocjacyjne (certyfikat Franklin University)

Kryteria doboru i oceny dostawcéw (8 godz.)
= Analiza rynku dostawcéw
= Analiza informacji i ofert

= Kryteria i metody oceny

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 4/7
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



= Zarzadzanie bazg dostawcow

= Ocena okresowa dostawcdow

Prawne aspekty zawierania umow handlowych (8 godz.)
= Rodzaje uméw zakupowych
= Zabezpieczenie intereséw nabywcy

= Putapki w kontraktach

Zarzadzanie zakupami w projektach (16 godz.)
= Zakupy dla produkcji vs. projektow
= Metodyki PRINCE2, PMBok™, Agile

= Procesy i narzedzia wspierajgce

Procedury celne w handlu miedzynarodowym (10 godz.)
= Incoterms i wybor Srodkéw transportu
= Spedycja i ustugi transportowe

= Stawki i taryfy celne

Zarzadzanie tancuchem dostaw (8 godz.)
= Cele i uwarunkowania
= Techniki i technologie

= Organizacja i zarzadzanie dostawami

Zarzadzanie zapasami (8 godz.)
= Aspekty ekonomiczne i organizacyjne
= Systemy zarzgdzania zapasami

= Planowanie zapasow

Praca nad projektem (6 godz.)
= Projekt praktyczny z zakresu zarzadzania zakupami
= Wspotpraca z wyktadowca
= Konsultacje indywidualne

= Ocena: projekt, prezentacja i obrona

Forma zaliczenia
= Projekt grupowy w formie case study
Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w

rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 5/7
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



= Obrona projektu na egzaminie kohcowym
Partnerzy kierunku

Goodman Group Sp. z o.0.

Firma doradczo-szkoleniowa specjalizujgca sie w zarzgdzaniu
zakupami, organizator konferencji zakupowej Procurement
Angels.

Wiecej na:
goodman.eu

Procurement Angels

Konferencja branzowa skupiajgca lideréw z obszaru zarzadzania
zakupami. Platforma do wymiany wiedzy, doswiadczen i
najlepszych praktyk m.in. w zakresie zarzgdzania zakupami,
strategicznego planowania.

Wiecej na:
www.konferencjazakupowa.pl

Warunki przyjecia Mozliwosci dofinansowania

Aby zosta¢ uczestnikiem studiow
podyplomowych na Uniwersytecie WSB Merito,
nalezy:

= Pierwsi zyskuja najwiecej! Im szybciej sie
zapiszesz, z tym wiekszej znizki skorzystasz.

= Oferujemy réwniez specjalne, wieksze znizki

o , - . dla naszych absolwentow.
= miec ukonczone studia licencjackie,

inzynierskie lub magisterskie, = Mozesz skorzysta¢ z dofinansowania z Bazy

= ztozy¢ komplet dokumentéw i spetni¢ wymogi LB ST e

rekrutacyjne * Pracodawca moze dofinansowa¢ Ci studia,
otrzymujgc dodatkowgq znizke w ramach

= 0 przyjeciu decyduje kolejnos¢ zgtoszen. SrgrETY

Dowiedz sie wiecej
» Warto sprawdzi¢ mozliwosci dofinansowania
z KFS.

Dowiedz sie wiecej

Czego sie nauczysz?

* Poznasz strategie zarzadzania zakupami, ktdre realnie wptywaja na wyniki firmy - nauczysz sie
je planowa¢, wdrazac i ocenia¢, by Twoje decyzje zakupowe miaty strategiczng wartos¢.

= Dowiesz sie, jak tworzy¢ efektywne relacje z dostawcami - wykorzystujac narzedzia
sourcingowe, analizy rynku i systemy zarzadzania dostawcami (SRM), zbudujesz silne i
przewidywalne tancuchy dostaw.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 6/7
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.


http://www.merito.pl/szczecin/studia-i-szkolenia/studia-podyplomowe/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/szczecin/studia-i-szkolenia/studia-podyplomowe/znizki-i-dofinansowania

= Zrozumiesz, jak identyfikowac i kontrolowad ryzyka w procesach zakupowych.

= Opanujesz zasady skutecznych negocjacji - od przygotowania do finalizacji umowy, z
naciskiem na etyke, asertywnos¢ i budowanie trwatych relacji biznesowych.

» Zdobedziesz kompetencje w obszarze zarzadzania zespotem zakupowym - dowiesz sie, jak
rekrutowac, rozwijac¢ i motywowac pracownikéw, by tworzy¢ zgrany, odpowiedzialny i efektywny
zespot.

* Nauczysz sie zarzadza¢ kategoriami zakupowymi - poznasz model PRIME™, ktéry pomaga
lepiej organizowac zakupy w firmie i podejmowac trafne decyzje.

Ceny

Dla Kandydatow

1 rok
1 rata 5010 zt 5950-=2(1 x 5010 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 4950zt
2 rat 2595 zt 3065-2-(2 x 2595 z1)
y Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 2565zt
10 rat 536 zt 630-2-(10 x 536 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 530zt
12 rat 456 zt 535-2+(12 x 456 z1)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 451zt

Dla naszych absolwentow

1 rok
1 rata 4610 zt 59502+(1 x 4610 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 4550zt
2 rat 2395 zt 3065-2H(2 x 2395 z1)
y Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 2365zt
10 rat 496 zt 630-2+(10 x 496 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 490zt
12 rat 423 zt 5352-(12 x 423 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 418zt

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, tgcznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiow okreslonych w Umowie.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 7/7
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



