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Marketing 1 sprzedaz

STUDIA | STOPNIA - KIERUNEK

Forma: Niestacjonarne
Sposadb realizacji: Online
Cechy: Studia | stopnia licencjackie * Od pazdziernika ¢ Polski * 6 semestréw

Miasto: Szczecin



Czego sie nauczysz?

Nauczysz sie planowac i wdraza¢ skuteczne kampanie marketingowe, wykorzystujgc nowoczesne
narzedzia, takie jak Google Ads i systemy CRM.

Poznasz techniki sprzedazy internetowej i bezposredniej, co pozwoli Ci efektywnie docierac¢ do
klientdw na réznych platformach.

Opanujesz tworzenie strategii zarzadzania marka, zwiekszajgc jej rozpoznawalnos¢ i wartos¢ na
rynku.

Dowiesz sie, jak analizowa¢ dane marketingowe i sprzedazowe przy uzyciu zaawansowanych
programéw analitycznych.

Zdobedziesz umiejetnosci tworzenia tresci marketingowych i kreowania wizerunku firmy w
mediach spotecznosciowych.

Nauczysz sie obstugi narzedzi wspierajgcych sprzedaz i marketing, takich jak menedzerzy reklam
czy biura prasowe online.

Program studiow

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowe].

Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.
Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.
Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

Case studies - analiza realnych przypadkdw.

Wybrane zajecia kierunkowe:

Zachowania konsumentdéw

Ochrona wtasnosci intelektualnej

Nowoczesne technologie w marketingu i sprzedazy
Psychologia marketingu i sprzedazy

Komunikacja marketingowa

Reklam i PR
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= Badania marketingowe

= Zarzadzanie cena i dystrybucja

= Zarzadzanie projektami

= Elementy socjologii

= Podstawy komunikacji

= Zarzadzanie markg

= Zachowania konsumentéw

= Ochrona witasnosci intelektualnej

= Nowoczesnhe technologie w marketingu i sprzedazy
= Psychologia marketingu i sprzedazy
= Zarzadzanie projektami

= Jezyk obcy

= Zarzadzanie jakoscia

Wybrane zajecia specjalnosciowe:

= Trendy w content marketingu

Psychologia social media

= CM jako narzedzie budowania marki

= Tworzenie i obstuga witryn internetowych (Word Press)
= Prawo autorskie

= Tworzenie tresci multimedialnych

= Copywriting

Storytelling

= Zarzadzanie i obstuga social media oraz odpowiedzialne blogowanie

Marketing w wyszukiwarkach (SEO, PPC, Adwords)

Nauka jezyka obcego

Na studiach stacjonarnych:

= 240 godzin nauki jednego jezyka obcego (60 godzin w semestrze, od 2 do 5 semestru).

Na studiach niestacjonarnych:

= 64 godziny nauki jednego jezyka obcego w 2 i 3 semestrze.
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Mozesz wybrac: j. angielski, j. niemiecki.

Praktyki i staze

Praktyki studenckie to wazny element studidw. Studenci studidw licencjackich oraz jednolitych studiéw
magisterskich realizujg 960 godzin praktyk (24 tygodnie), zdobywajac doswiadczenie zawodowe. Jesli
pracujesz w zawodzie zgodnym z kierunkiem studiéw, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie
zatrudnienia. W trakcie studiéw masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg
pracodawcy, z ktérymi wspétpracujemy, dostosowujgc wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze
kroki zawodowe.

Sposadb zaliczenia studiow

Tworzysz w zespole projekt dyplomowy, ktéry rozwigzuje praktyczny lub teoretyczny problem zwigzany z
Twoim kierunkiem. Badajac literature i przeprowadzajgc wtasne analizy, pracujesz nad autorska
propozycja rozwigzania problemu. Wszystko, czego nauczysz sie podczas studiéw, pozwala Ci na
stworzenie profesjonalnej pracy opartej na realnych danych i dziataniach. by uzyskac tytut licencjata,
taki projekt musisz obroni¢ przed komisja. To Ty wyznaczasz kierunek swojego projektu!

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Aby zostac studentem studiow | stopnia
(licencjackich lub inzynierskich) na
Uniwersytecie WSB Merito, nalezy:

* Na studiach | stopnia i jednolitych
magisterskich mozesz skorzysta¢ z programu
Very Important Student (VIS) i studiowac

= ukonczyc¢ szkote srednia, w pierwszym semestrze nawet za darmo.
= zda¢ mature i uzyska¢ swiadectwo * Mozesz otrzymac te same stypendia, co
dojrzatosci, studenci uczelni publicznych, w tym

R lo sy cIkombletiy maganyeh naukowe, sportowe, socjalne i zapomogi.

dokumentow, = Elastyczny system optat pozwala Ci
wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac czesne.

= spetni¢ wymogi wynikajgce z zasad Dowiedz sie wiecei

rekrutacji.
Dowiedz sie wiecej

Ceny

Dla Kandydatow

Czesne stopniowane Czesne réwne

Studia niestacjonarne
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http://www.merito.pl/szczecin/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/zasady-rekrutacji-sis
http://www.merito.pl/szczecin/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/stypendia-i-znizki

Czesne stopniowane

Czesne rowne

463 zt 500-z(12 x 463 zt)

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 436zt
2 rok 615 zt (12 x 615 z1)
3 rok 885 zt (10 x 885 zt)

1 rok

2 rok
3 rok

563 zt 600-2z-(12 x 563 z1)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 536zt

600 zt (12 x 600 zt)
705 zt (10 x 705 zt)

Dla naszych absolwentow

Czesne stopniowane

Czesnhe rowne

Studia niestacjonarne

430 zt 500-2+-(12 x 430 zt)

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 403zt
2 rok 615 zt (12 x 615 zt)
3 rok 885 zt (10 x 885 zt)

1 rok

2 rok
3 rok

530 zt 600-z-(12 x 530 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 503zt
600 zt (12 x 600 zt)
705 zt (10 x 705 zt)

Dla kandydatéw z zagranicy

Czesne rowne

Studia niestacjonarne

563 zt 600-z-(12 x 563 zi)

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 536zt
2 rok 600 zt (12 x 600 zt)
3 rok 705 zt (10 x 705 zt)

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, facznie nie

wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiow okreslonych w Umowie.

Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz

E-marketing

Form: Niestacjonarne
Sposoéb realizacji: Online
Zarzadzanie sprzedazg
Form: Niestacjonarne

Sposoéb realizacji: Online

Wyktadowcy
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mgr Izabela Wilczewska, Menedzer kierunku

= Specjalizuje sie w budowaniu silnych i rozpoznawalnych marek, tgczac wiedze z zakresu PR,
marketingu, reklamy i psychologii. Manager z wieloletnim doswiadczeniem w kreowaniu strategii
komunikacyjnych

= Posiada doswiadczenie w prowadzeniu analiz rynkowych, tworzeniu ksiegi tozsamosci marki,
zarzadzaniu komunikacja 360°, rozwoju narzedzi digitalowych, w tym nowoczesnych stron
internetowych, UX/Ul, SEO

= Skutecznie kreuje silne marki: prowadzi transformacje wizerunku, rozwija kanaty digital, wdraza
innowacje i ksztatci przysztych lideréw marketingu.
dr Izabela Augusciak

= Specjalizuje sie w badaniach z zakresu marketingu, szczegdlnie w obszarach strategii
marketingowych, zachowan konsumentéw oraz komunikacji marketingowej w srodowisku
cyfrowym.

= Doswiadczony dydaktyk z wieloletnim stazem prowadzi zajecia z marketingu, zarzadzania i
komunikacji, inspirujgc studentéw do praktycznego wykorzystania zdobytej wiedzy.

= W pracy dydaktycznej stawia na praktyczne podejscie, wykorzystuje studia przypadkéw i
nowoczesne metody nauczania, inspirujac studentéw do kreatywnego myslenia i analizy realnych
problemow.

= Biegle wykorzystuje nowoczesne narzedzia marketingowe w pracy naukowej i dydaktycznej,
analizuje trendy oraz projektuje skuteczne strategie komunikacji.
dr Elzbieta Ociepa-Kicinska

= Specjalizuje sie w badaniach nad efektami zarzadzania lokalnego i regionalnego, analizuje
skutecznos¢ polityk innowacyjnosci oraz potrzeby edukacyjne generacji Z.

= Ma kilkunastoletnie doswiadczenie w pracy na stanowiskach menedzerskich w miedzynarodowych
firmach sektora finansowego.

Otrzymata nagrode Rzecznika Ubezpieczonych za swoja rozprawe doktorska.

= Skupia sie na rozwoju kompetencji studentéw oraz pracownikdw.

dr Agnieszka topatka

= Uzyskata stopien doktora nauk spotecznych w dyscyplinie ekonomia i finanse, rozwijajac swoje
badania na styku teorii i praktyki gospodarcze;j.

Jest autorka licznych publikacji w czasopismach krajowych i miedzynarodowych, a takze cztonkiem
zespotdw projektowych o zasiegu krajowym i globalnym.

Bada rynek pracy, terytorialne zréznicowanie bezrobocia, zarzadzanie zasobami ludzkimi,
funkcjonowanie podmiotéw gospodarczych oraz réznorodnos¢ w organizacjach.

= Ukonczyta Wydziat Prawa, Administracji i Ekonomii Uniwersytetu Wroctawskiego, studiowata na
Uniwersytecie Szczecinskim oraz w Akademii Leona Kozminskiego.
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mgr Krzysztof Kowalski

» Specjalizuje sie w zagadnieniach przywddztwa, zarzadzania sytuacyjnego oraz organizacyjnego,
koncentrujac sie na praktycznych aspektach kierowania zespotami i funkcjonowania instytucji.

= Wieloletni menedzer zespotéw i organizacji, prowadzi wtasng dziatalnos¢ doradcza, szkoleniowg,
coachingowg i mentoringowa w obszarze zarzadzania organizacjami oraz zarzgdzania jakoscia.

= Autor programéw studiéw podyplomowych Lean Management, Zarzadzanie Jakoscia i Production
Manager oraz wspétautor programu kierunku studiéw wyzszych Innowacje i rozwéj produktu.

= Posiada kompetencje w zarzadzaniu organizacjami i zespotami, komunikacji i wywieraniu wptywu,
a takze w zakresie zarzadzania zmiang oraz wdrazania systemdw zarzadzania jakoscia.
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