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Badania naukowe jednoznacznie pokazuja, Zze sposob otwarcia negocjacji ksztaltuje
dynamike calego procesu i ma istotny wplyw na jego koncowe rezultaty. Podczas naszego
seminarium przyjrzymy si¢ blizej roznym metodom otwierania negocjacji, ocenimy ich
skuteczno$§¢ 1 wyciagniemy praktyczne wskazowki dla negocjatorow. Omoéwimy roéwniez
wyniki trzech niedawnych projektow badawczych w tej dzedznie, zachegcajac uczestnikow
do intuicyjnego odpowiadania na kluczowe pytania badawcze. Na zakonczenie seminarum
przeanalizujemy uzyskane wyniki 1 wyciggniemy praktyczne wnioski, ktore uczestnicy beda

mogli zastosowa¢ w swoich negocjacjach.

BEYOND THE FIRST OFFER
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Research clearly shows that negotiation openings shape the dynamics of the
entire negotiation process and significantly impacts its final outcomes. During our seminar,
we took a closer look at various methods of opening negotiations, assessed their effectiveness,
and derived practical insights for negotiators. We also discussed the findings of three recent
research projects in this field, encouraging participants to intuitively respond to key research

questions.



