Marketing i sprzedaz
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Hybrydowe Hybryda popotudniowo-weekendowa ODIPAZDZIERNIKA Studia licencjackie

Co zyskujesz studiujac marketing i sprzedaz
na Uniwersytecie WSB Merito?

Studia na tym kierunku mozesz realizowaé w jednej z dwéch form: niestacjonarnej lub stacjonarnej.

W formie niestacjonarnej z wyktadowcqg oraz kolezankami i kolegami z grupy spotykasz sie zdalnie lub w salach

wyktadowych, na zajeciach prowadzonych w weekendy oraz wybrane pigtki w godzinach popotudniowych.

W formie stacjonarnej z wyktadowcq oraz kolezankami i kolegami z grupy spotykasz sie zdalnie lub w salach

wyktadowych, na zajeciach prowadzonych w ciggu tygodnia - zwyczajowo sq to 3 lub 4 dni w tygodniu.

Studia hybrydowe.

Program realizujesz uczestniczgc w wyktadach online na platformie MS Teams, przyswajajgc wiedze samodzielnie
przy pomocy materiatéw zamieszczonych na platformie Moodle oraz uczestniczqgc w éwiczeniach i laboratoriach w
salach wyktadowych na uczelni. Plan zajeé¢ przewiduje dni wytgcznie z zajeciami zdalnymi jak i takie, ktére w catosci

spedzisz na uczelni.

Studia hybrydowe popotudniowo-weekendowe to potgczenie zajeé zdalnych prowadzonych we wtorkowe i
czwartkowe popotudnia ze zjazdami w niektére weekendy. Edukacje wspierajqg internetowe platformy edukacyjne
oraz spotkania z wyktadowcami i innymi studentami w budynku uniwersytetu. To studia, ktére umozliwiajg
jednoczeénie nauke, prace zawodowq oraz korzystanie z wolnych weekendéw. Ograniczona liczba dojazddéw na
uczelnie to oszczednos¢ czasu i pieniedzy. Zajecia w salach wyktadowych oraz zajecia online prowadzone w czasie

rzeczywistym pozwalajg zachowa¢ kontakt z innymi studentami i wyktadowcami.

Poznasz tajniki nowoczesnych narzedzi marketingowych — programéw monitorujgcych dziatania w internecie,
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systemdéw zarzgdzania sprzedazq i relacjami z klientami, menedzeréw reklam, programéw do tworzenia grafik, biur

prasowych online i wielu innych.
Dowiesz sie, jak skutecznie sprzedawaé, zarzqdzaé projektami, obstugiwaé klientéw.

Podczas studiéw wezmiesz udziat w licznych grach strategicznych oraz symulacjach sytuacji rynkowych. W ramach
réznych warsztatéw organizowanych dla studentéw bedziesz planowat wprowadzanie innowacji produktowych na

rynek i tworzyt kreatywne kampanie reklamowe.

Spotkasz wielu ekspertéw z branzy marketingu i sprzedazy podczas licznych wyktaddéw otwartych, spotkan guest

speakeréw, webinaréw czy bezptatnych szkoleh dodatkowych.

Pierwszy raz zetknetam sie z Uniwersytetem WSB Merito jeszcze w gimnazjum, na targach edukacyjnych. Wybratam
te uczelnie, poniewaz zainteresowat mnie kierunek marketing i sprzedaz, ktérego nie widziatam nigdzie indziej. Po
semestrze nauki

z pewno$cig moge powiedzieé, ze wiekszo$§¢ wyktadowcdw to $wietni ludzie. Zajecia sq ciekawe i z przyjemnosciq
biore w nich udziat. W wolnym czasie zajmuje sie rekodzietem, dlatego w przysztosci chciatabym otworzyé wtasng

firme i sprzedawaé produkty wykonane wtasnorecznie.

Maria Potczynska

studentka Uniwersytetu WSB Merito

: A9\ &
spotkania branzowe z zajecia prowadzone przygotowanie do zawdd pozgdany na

pracownikami przez praktykéw pracy zawodowej rynku pracy
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Czego nauczysz sie w trakcie studiow?

Poznasz specyfike pracy w obszarach nowoczesnego marketingu i sprzedazy.
Zdobedziesz wiedze i umiejetnoéci z zakresu planowania i analiz marketingowych
Nauczysz sie technik pozyskiwania klienta indywidualnego i biznesowego.

Dowiesz sie, jak wykorzystywaé nowoczesne narzedzia marketingowe, takie jak Google Analytics, Google
Trendy, Google Adwords oraz poznasz techniki budowania wizerunku marki i relacji w mediach

spotecznos$ciowych.
Poznasz najlepsze narzedzia wykorzystywane przez specjalistéw z agencji marketingowych i PR.

Dowiesz sie, jak planowaé efektywne strategie komunikaciji dla réznych grup docelowych, a takze jak

tworzyé strategie CSR.

Zobacz specjalnosci na tym kierunku

Customer Care — zarzgdzanie relacjami z klientem od 498 zI 5652

Hybrydowe Hybryda popotudniowo-weekendowa N aj n iisza ce n a
z ostatnich 30
dni: 498 zi

E - marketing od 498 zt 565zt

Hybrydowe Hybryda popotudniowo-weekendowa quniiszq cenq
z ostatnich 30
dni: 498 zit
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Innowacje w biznesie od 498 zi 565z

Hybrydowe Hybryda popotudniowo-weekendowa N aj n iisza ce n q
z ostatnich 30
dni: 498 zit

Komunikacja marketingowa i nowe media od 498 zi 5652

Hybrydowe Hybryda popotudniowo-weekendowa N ai n iisza ce n a
z ostatnich 30
dni: 498 zi

Strategie i techniki w sprzedazy od 498 zl 5652

Hybrydowe Hybryda popotudniowo-weekendowa N aj n iisza ce n a
z ostatnich 30
dni: 498 zi

Program studiéw

Harmonogram Roku Akademickiego 2023/2024

BHP
Podstawy socjologii
Rozwéj umiejetnosci interpersonalnych

Podstawy zarzgdzania
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http://www.merito.pl/poznan/sites/poznan/files/Programy%20studi%C3%B3w/Harmonogram%20Roku%20Akademickiego%202023%202024/Zarz%C4%85dzenie_nr_8_2023_%20harmonogram%20roku%20akademickiego%202023_2024_0%20(2).pdf

Zarzqgdzanie zespotem

Podstawy marketingu

Prawo handlowe

Technologia informacyjna

Mikroekonomia

Psychologia w marketingu

Techniki sprzedazy

Zarzgdzanie produktem

Negocjacje w biznesie

Badania marketingowe

Statystyka opisowa

Logistyka marketingowa

Marketing B2B

Analiza rynku i konkurencji

Strategie sprzedazy

Zachowania konsumentéw

Przedsiebiorczosé¢

Komunikacja marketingowa

Efektywnos$é w marketingu

Wyzwania rynku pracy
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Global marketing

Jezyk obcy

Zobacz szczegdtowy program studiéw na kierunku Marketing i sprzedaz (niestacjonarne).
Zobacz szczegdtowy program studiéw na kierunku Marketing i sprzedaz (stacjonarne).

Zobacz szczegdtowy program studiéw na kierunku Marketing i sprzedaz (hybrydowe).

Wykladowcy

dr inz. Magdalena Olejniczak
Menedzer kierunku marketing i sprzedaz

Absolwentka kierunku Towaroznawstwo na Akademii Ekonomicznej w Poznaniu oraz studiéw podyplomowych z
zakresu Marketingu Ustug w Wyzszej Szkole Bankowej w Poznaniu (obecnie Uniwersytet WSB Merito w Poznaniu).
Prace naukowo — dydaktyczng rozpoczeta w roku 2012 prowadzqc przedmioty gtéwnie z zakresu marketingu na
kierunkach zarzqdzanie, logistyka i inzynieria zarzqdzania. Zainteresowanie naukowe koncentruje w obszarze badan

marketingowych, zachowan konsumentéw, innowacji na rynku zywnoséci oraz zywnosci prozdrowotnej.

dr hab. Jacek Kall, profesor UWSB Merito

Profesor nadzwyczajny UWSB Merito, doktor habilitowany nauk o zarzqgdzaniu, z tematyki zarzgdzania markq. Autor
kilku ksigzek, miedzy innymi najczesciej cytowanej (wedtug Google Scholar) ksigzki na temat reklamy, wydanej w
jezyku polskim (,Reklama™) oraz najczesciej cytowanej ksigzki na temat marki, wydanej w jezyku polskim (,,Silna
marka”). Wspédttworzyt Businessman Magazine. Cztonek Rady Ekspertéw konkursu Superbrands Polska. Ma duze
doswiadczenie praktyczne, gtéwnie w obszarze badani rynku i marketingowych oraz kreowania marek (od lat

wspétpracuje z poznarnskq agencjg Soul&Mind, specjalizujgcq sie w brand design).

Studia ukonczyt w Akademii Ekonomicznej (obecnie: Uniwersytet Ekonomiczny) w Poznaniu; tam tez sie doktoryzowat i

habilitowat.
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http://www.merito.pl/poznan/sites/poznan/files/WFIB_MiS_I_23_26_nst.pdf
http://www.merito.pl/poznan/sites/poznan/files/WFIB_MiS_I_23_26_st.pdf
http://www.merito.pl/poznan/sites/poznan/files/WFIB_MiS_I_23_26_hybrydowe.pdf

Marcin Fijol

Doradca Wsparcia Sprzedazy i Trener Biznesu wywodzgcy sie z branzy marketingowej, w ktérej swoje doswiadczenie
zawodowe zdobywat w kraju oraz za granicq pracujgc zaréwno po stronie agencji reklamowych oraz klienta.
Pracowat dla takich marek jak The Mirror, 20th Century Fox, Philips, Ariston, Marwit, Chata Polska, Zywiec, SGB
Bank, VW Poznan. Cztonek Polskiego Towarzystwa Treneréw Biznesu, absolwent Uniwersytetu Ekonomicznego w
Poznaniu oraz studiéw podyplomowych Marketing Ustug na Wyzszej Szkole Bankowej w Poznaniu (obecnie

Uniwersytet WSB Merito w Poznaniu).

Bartlomiej Majchrzak

Prawnik, konsultant, absolwent Wydziatu Prawa i Administracji UAM w Poznaniu, zwigzany z Uniwersytetem WSB
Merito w Poznaniu od blisko 5 lat jako cztonek zespotéw projektowych, wyktadowca oraz p.o. menedzera kierunku
Prawo w Biznesie (2013 - 2014). Od 2013 r. zwigzany z Naveo Sowinski i Sek sp. j. - firmg doradczq wspierajgcq
kancelarie prawne w rozwoju. Dzieki wspdtpracy z dziesigtkami kancelarii prawnych réznej wielko$ci posiada szerokqg
wiedze o specyfice branzy i pracy prawnika. Do zainteresowan zawodowych zalicza w szczegdlnosci prawo prywatne,
ochrone i przetwarzanie danych osobowych oraz zarzqgdzanie wiasno$ciq intelektualnqg. Dzieki pracy jako
wyktadowca, trener i szkoleniowiec realizuje swoje powotanie: skutecznie dzieli sie wiedzq, inspiruje, przekonuje do
swoich pomuystéw i zaraza entuzjazmem. Do prywatnych pasji zalicza wspinaczke i himalaizm, muzyke elektroniczng i

wspodiczesng historie Polski.

dr hab. Maciej Blaszak

Kognitywista, biolog, doktor habilitowany filozofii, profesor Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza w Poznaniu.
Stypendysta Uniwersytetu w Kilonii (Stypendium DAAD, Niemcy) i Uniwersytetu w Edynburgu (Stypendium Tempus,
Szkocja). Wyktadowca Uniwersytetu WSB Merito w Poznaniu i Akademii im. Leona Kozminskiego w Warszawie.
Zainteresowania badawcze dotyczq epigenezy umystu, czyli mozliwoéci ksztattowania mézgu cztowieka pod wptywem
bodzZcéw $rodowiskowych. Zajmuje sie psychologiq uniwersalnego projektowania (universal design), neurodydaktykg

i problematykg brainfitness. Autor i wspétautor pieciu monografii naukowych i kilkudziesieciu artykutow.

Michal Pajdak

Absolwent Uniwersytetu Kalifornijskiego w Berkeley i Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu (studia magisterskie i
doktoranckie), certyfikowanym trenerem (certyfikat House of Skills) i coachem biznesowym, mentorem. Jest
laureatem rzgdowego programu - TOP 500 Innovators. Od 13 lat zajmuje sie komunikacjq z klientem, sprzedazq i
komercjalizacjq innowacyjnych technologii IT w branzy FMCG i retail. W trakcie kariery zawodowej zwigzany byt na
kierowniczych stanowiskach z Opus Capita (dawniej Itella Information — spétka technologiczna nalezqca do finskiej
poczty), Instytutem Logistyki i Magazynowania, GS1 Polska, COMARCH S.A., LIDL, Jeronimo Martins. Obecnie:

zarzgdza spétkg AppGration Sp. z 0.0. — dziatajgcej w obszarze integracji aplikacji (danych) w chmurze (iPaaS) na
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bazie technologii — Youredi — Cool Vendor by Gartner 2014, a takze komercjalizuje aplikacje BLIX — Promocje w
Telefonie, ktéra integruje promocje handlowe dla ponad 500 000 uzytkownikéw i jest najwieksza aplikacjg w kategorii
promocje mobilne w Polsce. Jest wyktadowcq na Uniwersytecie Adam Mickiewicza, na Politechnice Poznanskiej, na
Uniwersytecie WSB Merito, mentorem w Wyzszej Szkole Oficerskiej Wojsk Lgdowych. W 2012 byt sedzig w Polish

National Sales Award. Jest cztonkiem stowarzyszenia Top 500 Innovators, Polskiego Towarzystwa Treneréw Biznesu.

Specjalizuje sie w:

Tworzeniu i wprowadzaniu innowacji na rynek

Przedsiebiorczosci (program na Politechnice Poznanskiej)

Mentoringu i tworzeniu Startup’éw

Wspétpracy instytucji badawczych z podmiotami komercyjnymi

Pobudzaniu kreatywnosci pracownikéw i organizacji

Komunikacji z klientem (np. poprzez Elevator Pitch)

Design Tinkigiem (jeden z pierwszych programéw w Polsce na Uniwersytecie WSB Merito)

Strategii marketingowej (program na Uniwersytecie WSB Merito)

Strategiach produktu (program na Uniwersytecie WSB Merito)

Kreowaniu wizerunku organizacji ( program na UAM)

Budowaniu i zarzqdzaniu ekosystemami biznesowymi (klienci prywatni)

Wprowadzaniu innowacyjnych metod sprzedazy.

Produktywnosci (lifehacking / growthhacking)

Rozwoju osobistym w aspekcie budowania kariery zawodowej

Przywédztwie
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Anna Szajerska

Zawodowo zwigzana z branzq marketingowq od 12 lat. Jej praca koncentruje sie wokét cato$ciowej realizacji zadan
zwiqzanych z kompleksowym zarzqdzaniem wizerunkiem marki. Prowadzi szkolenia dla przedsigbiorcéw, jest
konsultantkg ds. strategii i wizerunku marki. W jej portfolio znajdujg sie marki zaréwno z rodzinnego, jak i
miedzynarodowego rynku (BMW, Goplana, BNP Paribas, Idea Bank, Gehwol). Wspédtpracowata przy projektach
wizerunkowych prowadzonych dla administracji pafnstwowej na szczeblu ministerialnym, a takze z kancelariq
Prezydenta RP i Prezesa Rady Ministrow. Ponadto jest wspétzatozycielkq inicjatywy ,Kobieta w roli gtéwnej”, ktoérej

idea skupia sie na promowaniu przedsigebiorczoéci wéréd kobiet.

dr Maja Blaszak

"

Jesli lubisz to, co robisz, to nigdy w Zyciu nie bedziesz musiat przepracowaé ani jednego dnia.

Kazdego dnia w pracy szukam wyzwan, kazdy nowy dzieh stawia przede mng nowe zadania i zaskakuje
mnie. To pozwala mi czu¢ sie $wietnie, kazdego dnia, gdy ide do pracy. To tak jakbym wybierata sie na
spotkanie z przyjaciétmi.

Z Uniwersytetem WSB Merito jestem zwigzana od poczqtku studiéw. Tutaj koficzytam studia licencjackie
i magisterskie na kierunku Finanse i Bankowo$¢ Unii Europejskiej. Aktualnie przygotowuje doktorat na
Uniwersytecie Ekonomicznym. Zawodowo i naukowo interesuje mnie obszar partnerstwa publiczno-

prywatnego, jego wptyw na rozwdj regionu i jego konkurencyjno$é.

Wiedze pedagogiczng i psychologicznqg zgtebiatam i wykorzystywatam jako badacz i ekspert, biorge
udziat w projektach i grantach prowadzonych na Uniwersytecie im. Adama Mickiewicza. Przez ostatnie
trzy lata koordynowatam projekt ,,eSzkota - Moja Wielkopolska” realizowany na Wydziale Studiéw
Edukacyjnych Uniwersytetu im. Adama Mickiewicza. Swoje umiejetnosci menedzerskie moge
wykorzystywaé w ramach tréjmiejskiego ThinkTanku z obszaru budowania w uktadzie klastrowym Smart
City, gdzie tgcze dziatania uczelni, prywatnych firm, zwigzku pracodawcéw i przedstawicieli

administraciji.

"

dr inz. Piotr Szafer

Prowadzi zajecia z technologia informacyjnej, narzedzi informatyki, arkusz kalkulacyjnego w finansach oraz
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towaroznawstwa. Prowadzit wtasng dziatalno$é w zakresie ustug informatycznych. Kierunkami zainteresowan sq
praktyczne aplikacje w zakresie budowy podstaw spoteczefistwa informacyjnego dla nowoczesénie funkcjonujgcych
organizacji gospodarczych i instytucji oraz e-learning. Absolwent Akademii Ekonomicznej w Poznaniu. W 2001 roku

uzyskat tytut doktora nauk ekonomicznych w zakresie towaroznawstwa w Akademii Ekonomicznej w Poznaniu.

Agnieszka Markiewicz

Lubie ludzi. Dlatego wybratam taki zawédd. Od poczqgtku mojej $ciezki zawodowe]j zajmuje sie stowem. Pisanym,
moéwionym, dobrym i gtéwnie polskim. Ukonczytam studia filologiczne na uniwersytecie Adama Mickiewicza w
Poznaniu. Mam za sobg studia podyplomowe z komunikacji biznesowej, negocjacji na poznarskim UEP oraz
coachingu z elementami psychologii w biznesie na SWPS. Nie przypadkiem od 12 lat pracuje w marketingu. Nie
przypadkiem PR, komunikacja i content marketing to méj konik. Podobnie jak eventy (na duzq skalg) i zwinne

zarzqdzanie projektami. A gdy mam chwile, chetnie tapie za mikrofon i budze w sobie scenicznego zwierzaka.

Partnerzy kierunku

VOLKSWAGEN

GROUP POLSKA

semcore
mark[me

% \balanGO ¢\

Dla kogo?

To kierunek dla oséb, ktbre:

interesujq sie skutecznq sprzedazq i zarzqdzaniem projektami
z tatwosciq poruszajq sie w social mediach

chcqg budowaé swojq sie¢ kontaktéw branzowych

lubig prace z ludzmi i majg wysokie zdolno$ci interpersonalne

sq kreatywne i myslq nieszablonowo
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nie bojq sie wyzwan i pracy pod presjq czasu

majg zdolno$ci sprzedazowe i negocjacyjne.

Special promotion for candidates.

Nie czekaj, zapisz sie online. Pierwsi korzystaja najwiecej!
do 27 maja

Zapisujgc sie do 27 maja, zyskujesz: Czesne juz od

358 Zl 42574 7k

miesiecznie

800 zt dzieki znizce w czesnym, ktéra na studiach | stopnia

rozliczana jest na pierwszym roku studiéw, obnizajgc proporcjonalnie

kazdg kolejng rate czesnego.

Dodatkowo jeste$ zwolniony(-na) z optaty wpisowej w wysokosci 85 zi.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

1



Ceny dla kandydatéw

Czesne rowne

Wybierajgc ten system ptatnosci cena katalogowa przez caty okres studiéw bedzie taka sama. Jesli zapisujesz sie
wczesniej i korzystasz z promocji to przystugujacq Ci znizke rozliczamy w | roku studiéw, wiec czesne bedzie wtedy

nizsze, niz na roku Il i lll.

Czesne stopniowane

Ptacisz nizsze raty na pierwszym roku. W ciggu nastepnych lat optata stopniowo wzrasta. Jeéli zapisujesz sie

wczeséniej i korzystasz z promocji to przystugujgcqg Ci znizke rozliczamy w | roku studiéw.

Elastyczny system oplat

Sam decydujesz, w ilu ratach bedziesz optacaé czesne (1, 2, 10 czy w 12). Pozwoli Ci to efektywniej zarzqdzaé¢ swoim
budzetem. Zwré¢ uwage jednak, ze na lll roku studiéw licencjackich oraz IV roku studiéw inzynierskich ptatno$é

mozliwa jest do roztozenia na maksymalnie 10 rat.

Stypendia i dodatkowe znizki

Pamietaj takze, ze mozesz ubiegaé sie zaréwno o takie same stypendia, jakie otrzymujq studenci uczelni publicznych,
jak réwniez unikalne dla naszych studentéw, ktére fundujemy ze $rodkéw wtasnych uczelni. To sposéb na realne

obnizenie czesnego.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Sprawdz, z jakich stypendiéw i dodatkowych znizek mozesz skorzystaé.

Stacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki
1rok

1 rata 2 rok

3 rok

Rok nauki

1rok

2 raty 2 rok

3 rok

Rok nauki

1rok

10 rat 2 rok

3 rok

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

Czesne

6600 zt 7400z

7400 zt

7400 zt

Czesne

3410 zi 3810z

3810 zi

3810 zt

Czesne

705 zi 785zt

785 zt

785 zt
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Rok nauki

1rok

2 rok

12 rat

3 rok

Stacjonarne - Gwarantowane czesne stopniowane

Rok nauki
1rok

1 rata 2 rok

3 rok

Rok nauki

1rok

2 raty 2 rok

3 rok

Rok nauki

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

Czesne

598 zI 665zt

665 zi

785 zt
(10 rat)

Czesne

5500 zt 6300z

7600 zi

9100 zi

Czesne

2845 zt 32u5z1

3915 zi

4685 zt

Czesne
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1rok 590 zt 670zt

10 rat 2 rok 805 zt
3 rok 965 zt
Rok nauki Czesne
1rok 498 zl 565z
2 rok 685 zt

12 rat

965 zt
3 rok
(10 rat)
Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state
Rok nauki Czesne
1rok 6600 zt 7400zt
1 rata 2 rok 7400 zi
3 rok 7400 zi
Rok nauki Czesne

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

15



1rok

2 raty 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

10 rat 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

2 rok

12 rat

3 rok

3410 zi 3810zt

3810 zt

3810 zt

Czesne

705 zi 785zt

785 zt

785 zi

Czesne

598 zt 665zt

665 zt

785 zt
(10 rat)

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne stopniowane

Rok nauki

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

Czesne
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1rok

1 rata 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

2 raty 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

10 rat 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

2 rok

12 rat

3 rok

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

5500 zt 6300z

7600 zt

9100 zi

Czesne

2845 zt 3245zt

3915 zt

4685 zi

Czesne

590 zit 670zt

805 zi

965 zt

Czesne

498 zl 565zt

685 zi

965 zi
(10 rat)
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Ceny dla kandydatéw z zagranicy

Czesne rowne

Wybierajgc ten system ptatnosci cena katalogowa przez caty okres studiéw bedzie taka sama. Jesli zapisujesz sie
wczesniej i korzystasz z promocji to przystugujacq Ci znizke rozliczamy w | roku studiéw, wiec czesne bedzie wtedy

nizsze, niz na roku Il i lll.

Oplata rekrutacyjna

Kandydatéw z zagranicy, niestudiujgcych na zasadach dotyczqcych obywateli polskich, obowiqzuje bezzwrotna

optata rekrutacyjna w wysokosci 400 zt.

Stacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki Czesne

1rok 6600 zt 7400zt
1 rata 2 rok 7400 zi
3 rok 7400 zi

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Rok nauki
1rok

2 raty 2 rok

3 rok

Rok nauki

1rok

10 rat 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

2 rok

12 rat

3 rok

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

Czesne

3410 zt 3810zt

3810 zt

3810 zt

Czesne

705 zi 785=t

785 zi

785 zt

Czesne

598 z} 665zt

665 zi

785 zt
(10 rat)

Czesne
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1rok

1 rata 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

2 raty 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

10 rat 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

2 rok

12 rat

3 rok

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

6600 zi 7400z

7400 zt

7400 zt

Czesne

3410 zi 3810zt

3810 zt

3810 zi

Czesne

705 zi 785z

785 zt

785 zt

Czesne

598 z} 665zt

665 zi

785 zi
(10 rat)
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Ceny dla absolwentéw WSB i WSB Merito

Czesne rowne

Wybierajgc ten system ptatnosci cena katalogowa przez caty okres studiéw bedzie taka sama. Jesli zapisujesz sie
wczesniej i korzystasz z promocji to przystugujacq Ci znizke rozliczamy w | roku studiéw, wiec czesne bedzie wtedy

nizsze, niz na roku Il i lll.

Czesne stopniowane

Ptacisz nizsze raty na pierwszym roku. W ciggu nastepnych lat optata stopniowo wzrasta. Jeéli zapisujesz sie

wczeséniej i korzystasz z promocji to przystugujgcqg Ci znizke rozliczamy w | roku studiéw.

Elastyczny system oplat

Sam decydujesz, w ilu ratach bedziesz optacaé czesne (1, 2, 10 czy w 12). Pozwoli Ci to efektywniej zarzqdzaé¢ swoim
budzetem. Zwré¢ uwage jednak, ze na lll roku studiéw licencjackich oraz IV roku studiéw inzynierskich ptatno$é

mozliwa jest do roztozenia na maksymalnie 10 rat.

Stypendia i dodatkowe znizki

Pamietaj takze, ze mozesz ubiegaé sie zaréwno o takie same stypendia, jakie otrzymujq studenci uczelni publicznych,
jak réwniez unikalne dla naszych studentéw, ktére fundujemy ze $rodkéw wtasnych uczelni. To sposéb na realne

obnizenie czesnego.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Sprawdz, z jakich stypendiéw i dodatkowych znizek mozesz skorzystaé.

Stacjonarne - Gwarantowane czesne state

Rok nauki
1rok

1 rata 2 rok

3 rok

Rok nauki

1rok

2 raty 2 rok

3 rok

Rok nauki

1rok

10 rat 2 rok

3 rok

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

Czesne

6200 zt 7400z

7400 zt

7400 zt

Czesne

3210 zi 3810z

3810 zi

3810 zit

Czesne

665 zI 785z

785 zt

785 zt
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Rok nauki

1rok

2 rok

12 rat

3 rok

Stacjonarne - Gwarantowane czesne stopniowane

Rok nauki
1rok

1 rata 2 rok

3 rok

Rok nauki

1rok

2 raty 2 rok

3 rok

Rok nauki

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

Czesne

565 zt 665=t

665 zt

785 zt
(10 rat)

Czesne

5100 zt 6300zt

7600 zt

9100 zt

Czesne

2645 zt 324521

3915 zi

4685 zt

Czesne
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1rok 550 zi 670zt

10 rat 2 rok 805 zt
3 rok 965 zt
Rok nauki Czesne
1rok 465 zt 565z
2 rok 685 zt

12 rat

965 zi
3 rok
(10 rat)
Niestacjonarne - Gwarantowane czesne state
Rok nauki Czesne
1rok 6200 zt 7400z
1 rata 2 rok 7400 zi
3 rok 7400 zi
Rok nauki Czesne

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a
studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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1rok

2 raty 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

10 rat 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

2 rok

12 rat

3 rok

3210 zt 3810-=t

3810 zt

3810 zi

Czesne

665 zt 785zt

785 zt

785 zi

Czesne

565 zt 665zt

665 zt

785 zi
(10 rat)

Niestacjonarne - Gwarantowane czesne stopniowane

Rok nauki

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

Czesne
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1rok

1 rata 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

2 raty 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

10 rat 2 rok

3 rok

Rok nauki
1rok

2 rok

12 rat

3 rok

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy poznan a

studentem zawierana jest w formie pisemne;j.

5100 zt 6300zt

7600 zi

9100 zt

Czesne

2645 zt 324521

3915 zi

4685 zt

Czesne

550 zt 670z

805 zi

965 zt

Czesne

465 zt 565zt

685 zi

965 zt
(10 rat)
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