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Czego sie nauczysz?

Poznasz strategie i techniki sprzedazy w tradycyjnej formie i e-commerce, co pozwoli Ci
skutecznie zwiekszy¢ wyniki sprzedazowe.

Opanujesz zasady zarzadzania zespotami sprzedazowymi, budujgc efektywne i zmotywowane
grupy sprzedazowe.

Nauczysz sie kluczowych technik psychologii sprzedazy i wywierania wptywu, zwiekszajac
skutecznos¢ dziatan handlowych.

Zdobedziesz wiedze na temat aspektéw prawnych w handlu, co utatwi Ci bezpieczne
prowadzenie dziatalnosci.

Dowiesz sie, jak projektowac i zarzgdzac platformami e-sprzedazowymi, dostosowanymi do
wymagan rynku.

Poznasz sposoby wykorzystania social media w sprzedazy, aby dociera¢ do klientéw na nowych
platformach.

Praca dla Ciebie

Jako dyrektor handlowy, bedziesz zarzadza¢ dziatem sprzedazy i tworzy¢ strategie rozwoju
firmy.

Zostaniesz liderem zespotu sprzedazowego, motywujgc i organizujgc prace swojej grupy
sprzedazowej.

Obejmiesz role zarzadzajacego e-sklepem, odpowiedzialnego za rozwdj platformy sprzedazy
online.

Pracujac jako menedzer produktu, bedziesz planowac i wdraza¢ strategie zwigzane z
produktami firmy.

Zostaniesz doradca klienta, dbajac o budowanie trwatych relacji z klientami i ich satysfakcje.

Jako specjalista ds. sprzedazy, bedziesz aktywnie pozyskiwac klientéw i realizowac cele
sprzedazowe.

Program

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowej.

Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.

Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.
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= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkoéw.

Wybrane zajecia kierunkowe

= Podstawy marketingu

= Podstawy zarzadzania

= Podstawy psychologii

= Podstawy prawa

= Podstawy finanséw organizacji
= Etyka w biznesie

= Techniki sprzedazy

= Psychologia w marketingu i sprzedazy
= Ekonomia

= Zarzadzanie markg

= Zarzadzanie ceng i dystrybucja
= Zarzadzanie produktem

= Badania marketingowe

= Zachowania konsumentéw

= Komunikacja marketingowa

= Planowanie marketingowe

= Komunikacja w biznesie

= Reklama i PR

= Global marketing

= Design thinking

Wybrane zajecia specjalnosciowe

= Plany sprzedazowe
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Merchandising

= E-commerce

= Social media marketing

= Wywieranie wptywu i psychomanipulacja

= Zarzgdzanie zespotem sprzedazowym

Projektowanie i optymalizacja platform e-sprzedazowych

= Aspekty prawne w handlu

Nauka jezyka obcego

Na studiach stacjonarnych:

= 240 godzin nauki jednego jezyka obcego (60 godzin w semestrze, od 2 do 5 semestru).
Na studiach niestacjonarnych:

= 64 godziny nauki jednego jezyka obcego w 2 i 3 semestrze.

Praktyki i staze

Praktyki studenckie to wazny element studiow. Studenci studiéw licencjackich oraz jednolitych studiow
magisterskich realizujg 960 godzin praktyk (24 tygodnie), zdobywajgc doswiadczenie zawodowe. Jesli
pracujesz w zawodzie zgodnym z kierunkiem studidow, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie
zatrudnienia. W trakcie studidw masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg
pracodawcy, z ktérymi wspotpracujemy, dostosowujgc wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze
kroki zawodowe.

Sposob zaliczenia studiow

Tworzysz w zespole projekt dyplomowy, ktéry rozwigzuje praktyczny lub teoretyczny problem
zwigzany z Twoim kierunkiem. Badajgc literature i przeprowadzajgc wtasne analizy, pracujesz nad
autorska propozycja rozwigzania problemu. Wszystko, czego nauczysz sie podczas studiéw, pozwala Ci
na stworzenie profesjonalnej pracy opartej na realnych danych i dziataniach. By uzyska¢ tytut
inzyniera, taki projekt musisz obroni¢ przed komisja. To Ty wyznaczasz kierunek swojego
projektu!

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Studentem studiéw | stopnia (licencjackich lub
inzynierskich) na Uniwersytecie WSB Merito
mozesz zostac¢ po ukonczeniu szkoty Sredniej,

» Na studiach | stopnia i jednolitych
magisterskich mozesz skorzysta¢ z Programu
Very Important Student (VIS) i studiowac
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zdaniu matury i odebraniu Swiadectwa
dojrzatosci. O przyjeciu na studia decyduje
kolejnos¢ zgtoszen oraz ztozenie kompletu
dokumentéw i spetnienie wymogoéw
wynikajacych z zasad rekrutacji.

Dowiedz sie wiecej

Ceny

Dla Kandydatow

pierwszy semestr nawet za darmo.

» Mozesz otrzymac te same stypendia, co
studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
sportowe, socjalne i zapomogi.

= Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala
Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac czesne.

Dowiedz sie wiecej

Czesne stopniowane

Czesne rowne

Studia niestacjonarne

571 zt 6552-(12 x 571 1)

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 655zt
2 rok 775 zt (12 x 775 zt)
3 rok 1070 zt (10 x 1070 zt)

671 zt 755z-(12 x 671 zt)

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 755zt
2 rok 755 zt (12 x 755 z1)
3 rok 890 zt (10 x 890 zt)

Dla naszych absolwentow

Czesne stopniowane

Czesne rowne

Studia niestacjonarne

538 zt 6552-(12 x 538 zt)

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 655zt
2 rok 775 zt (12 x 775 zt)
3 rok 1070 zt (10 x 1070 zt)

638 zt 7552-(12 x 638 zt)

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 755zt
2 rok 755 zt (12 x 755 zt)
3 rok 890 zt (10 x 890 zt)

Dla kandydatow z zagranicy

Czesne rowne

Studia niestacjonarne

671 zt 755z-(12 x 671 zt)

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 755zt
2 rok 755 zt (12 x 755 1)
3 rok 890 zt (10 x 890 zt)

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towardw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, tagcznie nie

wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studidéw okreslonych w Umowie.
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http://www.merito.pl/poznan/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/poznan/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/stypendia-i-znizki

Wyktadowcy

dr Magdalena Olejniczak

= Specjalizuje sie w badaniach konsumenckich. Prowadzi zajecia z marketingu, m.in. z badan
marketingowych, strategii marketingowych, zachowah konsumentéw i zarzadzania produktem.

= Jest absolwentka Akademii Ekonomicznej w Poznaniu. Ukohczyta takze studia podyplomowe z
marketingu ustug oraz psychologii pozytywnej na Uniwersytecie WSB Merito w Poznaniu.

= Jest autorka wielu publikacji w punktowanych czasopismach naukowych, takze zagranicznych,
poswieconych badaniom nad zachowaniami konsumentéw, w tym zachowaniami senioralnymi.

= Wyrdznia sie biegtoscig w przygotowywaniu i realizacji badan marketingowych, obejmujgcych
analize potrzeb konsumentdéw, ocene strategii rynkowych i skutecznos¢ dziatan promocyjnych.

dr hab. Jacek Kall

= Specjalizuje sie w zarzadzaniu marka, efektywnosci marketingu oraz komunikacji marketingowe;j.

= Obok ponad 30-letniej pracy akademickiej, od kilkunastu lat wspétpracuje na state jako konsultant
z agencja Brand Design. Kierowat tez agencje badan rynkowych.

Autor kilku ksigzek, m.in. ,Reklama” i ,Silna marka” (PWE) oraz ,Brand Metrics” (Routledge),
poswieconych tematyce marketingu, budowania marek i oceny ich skutecznosci.

Posiada duze doswiadczenie w tworzeniu strategii marketingowych i brandingowych, wspierajac
marki w budowaniu rozpoznawalnosci i osigganiu przewagi konkurencyjnej.

mgr Agnieszka Goncerzewicz

= Specjalizuje sie w kreowaniu i zarzadzaniu marka, event marketingu, teoriach wptywu, psychologii
perswazji oraz ekonomii i etyce behawioralnej.

= Aktywna marketerka z 15-letnim doswiadczeniem; wspotpracowata z agencjami i klientami,
zarzadzata 14-osobowym zespotem contentowo-konferencyjnym.

= Zaprojektowata metodycznie studia licencjackie pierwszego stopnia na kierunku marketing i
sprzedaz dla UWSB Merito w Poznaniu.

= Biegta w projektowaniu strategii marketingowych oraz komunikacji marketingowej.
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