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Czego sie nauczysz?

= Zrozumiesz, jak tworzy¢ i wdrazac strategie marketingowe, ktére pozwalajg budowac przewage
konkurencyjng na dynamicznie zmieniajgcym sie rynku.

= Nauczysz sie wykorzysta¢ psychologie perswazji w procesie sprzedazy, co pomoze Ci budowac
trwate relacje z klientami.

= Opanujesz umiejetnosci zarzadzania procesami handlowymi, w tym analize rynku, zarzadzanie
zespotem sprzedazowym i planowanie dziatan.

= Poznasz narzedzia cyfrowe, takie jak systemy CRM i narzedzia analityczne, wspierajgce
efektywne zarzadzanie marketingiem i sprzedaza.

= Dowiesz sie, jak prowadzi¢ dziatania marketingowe w sektorze nonprofit, dostosowujac strategie
do specyficznych potrzeb organizacji.

= Bedziesz uczestniczy¢ w warsztatach praktycznych, rozwijajac swoje kompetencje w zakresie
zarzadzania relacjami z klientami i zespotami.

Praca dla Ciebie

= Mozesz pracowac jako specjalista ds. marketingu, wdrazajgc strategie promocyjne w duzych
korporacjach lub startupach.

= Podejmiesz prace jako menedzer sprzedazy, zarzadzajgc zespotami handlowymi i realizujgc
plany sprzedazowe.

= Znajdziesz zatrudnienie w agencjach reklamowych, tworzac kampanie marketingowe
dostosowane do potrzeb klientdw.

= Bedziesz pracowac jako analityk rynku, wspierajgc organizacje w zrozumieniu trendéw
konsumenckich i optymalizacji dziatan.

= Mozesz rozwijac kariere w organizacjach nonprofit, odpowiadajac za dziatania z zakresu public
relations i komunikacji.

= Zatozysz wtasng firme, oferujac ustugi doradztwa marketingowego oraz szkolenia z zakresu
sprzedazy.

Program

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowej.

= Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.
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= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkdw.

Wybrane zajecia kierunkowe

= Marketing miedzynarodowy

= Marketing spoteczny

= Zarzadzanie strategiczne

= Zréwnowazony rozwoj

= Ecology (ang.)

= Warsztaty badawcze

* Finanse dla menedzeréw

= Marketing ustug

= Strategie marketingowe

= Leadership (ang.)

= Filozofia

= Kregi kulturowe i wielokulturowos¢
= Trening umiejetnosci menedzerskich

= Psychologia perswazji

Specjalnosci na tym kierunku

= Digital marketing z elementami Al
= Marketing w cyfrowej transformacji (Sales in Innovative Enterprise)

= Sprzedaz w innowacyjnym przedsiebiorstwie

Rozwijaj kompetencje jezykowe na studiach Il stopnia

» Podczas studiow zrealizujesz dwa przedmioty kierunkowe w jezyku angielskim: Ecology oraz
Leadership
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= W kolejnych semestrach mozesz (lecz nie musisz) dodatkowo wybra¢ przedmiot specjalnosciowy
realizowany w jezyku angielskim. Jest to Personal branding lub Artificial Intelligence for Business

= Dodatkowo mozesz wybra¢ dwa kolejne przedmioty w tym jezyku - wyktadowy i ¢wiczeniowy.

= To $Swietna okazja, aby rozwija¢ kompetencje jezykowe i zdobywa¢ wiedze w miedzynarodowym
kontekscie.

Praktyki i staze

Praktyki zawodowe to wazny element studiéw. Studenci studiéw magisterskich realizujag 480 godzin
praktyk w catym toku studiéw, zdobywajgc doswiadczenie zawodowe. Jesli pracujesz w zawodzie
zgodnym z kierunkiem studiow, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie zatrudnienia. W trakcie studiow
masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg pracodawcy, z ktérymi
wspotpracujemy, dostosowujgc wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze kroki zawodowe.

To kierunek dla osdb, ktore

= |ubig prace z ludzmi

= interesujg sie nowoczesnymi trendami gtéwnie w obszarze digital

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Studentem studiéw Il stopnia (magisterskich) na
Uniwersytecie WSB Merito mozesz zostac po
ukonczeniu studiéw | stopnia (licencjackich lub
inzynierskich). O przyjeciu na studia decyduje

» Mozesz otrzymac te same stypendia, co
studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
socjalne, dla 0séb z niepetnosprawnoscia i

Y , o Zapomogi.
kolejnos¢ zgtoszen oraz ztozenie kompletu
dokumentdéw i spetnienie wymogow = Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala
wynikajacych z zasad rekrutacji. Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac czesne.
Dowiedz sie wiecej Dowiedz sie wiecej
Ceny
Dla Kandydatéw
Czesne stopniowane Czesne réwne

Studia stacjonarne

1 rok 745 zt (12 x 745 zt) 1 rok 835 zt (12 x 835 zt)
2 rok 1145 zt (10 x 1145 zt) 2 rok 985 zt (10 x 985 zt)

Studia niestacjonarne
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http://www.merito.pl/poznan/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia-z-podyplomowymi/zasady-rekrutacji-siis
http://www.merito.pl/poznan/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia-z-podyplomowymi/stypendia-i-znizki

Czesne stopniowane Czesne réwne
1 rok 608 zt 650-2-(12 x 608 zt) | ol 698 zt 740-z-(12 x 698 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 650zt Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 740zt
2 rok 980 zt 1030-2z-(10 x 980 zt) 2 rok 820 zt 870-z-(10 x 820 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 1030zt Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 870zt

Dla naszych absolwentow

Czesne stopniowane Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 745 zt (12 x 745 zt) 1 rok 835 zt (12 x 835 zt)

2 rok 1145 zt (10 x 1145 zt) 2 rok 985 zt (10 x 985 zt)
Studia niestacjonarne

rok 591 zt 650-2-(12 x 591 z) 1 rok 681 zt 740-2z-(12 x 681 z1)

Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 650zt Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 740zt

2 rok 960 zt 1030-2-(10 x 960 zt) 2 rok 800 zt 870-2z-(10 x 800 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 1030zt Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 870zt

Dla kandydatow z zagranicy

Czesne réwne

Studia stacjonarne

1 rok 5870 zt (2 x 5870 zt)

2 rok 5870 zt (2 x 5870 z)
Studia niestacjonarne

1 rok Najnizsezz?:eii Zﬁsgtiﬁi(c}123())(dgi:9§4g?’r

2 rok 820 zt 870-2+(10 x 820 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30dni: 870zt

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, facznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiow okreslonych w Umowie.

Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz (Marketing and
Sales)

Digital marketing z elementami Al
Form: Niestacjonarne

Sposadb realizacji: Hybrydowe
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Sprzedaz w innowacyjnym przedsiebiorstwie (Sales in Innovative Enterprise)
Form: Niestacjonarne * Stacjonarne

Sposodb realizacji: Hybrydowe

Marketing w cyfrowej transformacji (Marketing in Digital Transformation)
Form: Niestacjonarne « Stacjonarne

Sposdb realizacji: Hybrydowe

Wyktadowcy

dr Magdalena Olejniczak

= Specjalizuje sie w badaniach konsumenckich. Prowadzi zajecia z marketingu, m.in. z badan
marketingowych, strategii marketingowych, zachowanh konsumentéw i zarzagdzania produktem.

= Jest absolwentka Akademii Ekonomicznej w Poznaniu. Ukohczyta takze studia podyplomowe z
marketingu ustug oraz psychologii pozytywnej na Uniwersytecie WSB Merito w Poznaniu.

= Jest autorka wielu publikacji w punktowanych czasopismach naukowych, takze zagranicznych,
poswieconych badaniom nad zachowaniami konsumentéw, w tym zachowaniami senioralnymi.

= Wyrdznia sie biegtosciag w przygotowywaniu i realizacji badahn marketingowych, obejmujacych
analize potrzeb konsumentdéw, ocene strategii rynkowych i skutecznos¢ dziatan promocyjnych.

dr hab. Jacek Kall

= Specjalizuje sie w zarzadzaniu marka, efektywnosci marketingu oraz komunikacji marketingowe;j.

= Obok ponad 30-letniej pracy akademickiej, od kilkunastu lat wspétpracuje na state jako konsultant
z agencja Brand Design. Kierowat tez agencje badan rynkowych.

Autor kilku ksigzek, m.in. ,Reklama” i ,Silna marka” (PWE) oraz ,Brand Metrics” (Routledge),
poswieconych tematyce marketingu, budowania marek i oceny ich skutecznosci.

Posiada duze doswiadczenie w tworzeniu strategii marketingowych i brandingowych, wspierajac
marki w budowaniu rozpoznawalnosci i osigganiu przewagi konkurencyjne;j.
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