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Czego się nauczysz?
Poznasz nowe modele biznesowe – od B2B, przez B2C, aż po C2C. To klucz do rozwoju w
świecie e-commerce i sprytnego budowania międzynarodowych strategii.

Ogarniasz globalny e-commerce – dowiesz się, jak prowadzić sprzedaż online na rynkach
zagranicznych i wykorzystać potencjał globalnych platform sprzedażowych.

Eksport na wyciągnięcie ręki – nauczysz się, jak przebijać się na międzynarodowe rynki,
uwzględniając cła, podatki i inne przepisy w handlu transgranicznym.

Twoje umiejętności marketingowe wzrosną – odkryjesz sekrety e-marketingu, SEO i
reklamy online, by sprzedawać skutecznie i przyciągać klientów z całego świata.

Zyskasz know-how w e-commerce – dowiesz się, jak budować sklepy internetowe,
zarządzać platformami e-commerce i skutecznie automatyzować sprzedaż online.

Wykorzystasz wsparcie dla e-biznesu – poznasz źródła finansowania eksportu, sposoby
korzystania z ulg i dotacji, a także tajniki CRM i zarządzania klientami.

Praca dla Ciebie
Specjalista ds. marketingu międzynarodowego – twórz i wdrażaj globalne kampanie
marketingowe, analizuj rynki zagraniczne i dostosowuj strategie do lokalnych potrzeb.

Specjalista ds. strategii międzynarodowej – opracowuj i realizuj strategie ekspansji na
rynki zagraniczne, identyfikuj nowe możliwości biznesowe i minimalizuj ryzyko.

Specjalista ds. kształtowania polityki zagranicznej i gospodarczej –analizuj i wpływaj na
relacje międzynarodowe, doradzaj w kwestiach handlu i inwestycji między krajami

Specjalista ds. kontaktu z kluczowymi klientami zagranicznymi – buduj i utrzymuj relacje
z najważniejszymi partnerami biznesowymi na arenie międzynarodowej, dbając o ich
satysfakcję.

Specjalista ds. analiz rynków międzynarodowych – badaj trendy i dane rynkowe w
różnych krajach, dostarczaj rekomendacji dla strategii wejścia na nowe rynki.

Asystent klienta międzynarodowego – wspieraj obsługę klientów zagranicznych, pomagaj
w rozwiązywaniu problemów i zapewniaj najwyższy standard usług.

Program
Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotować Cię do rzeczywistych wyzwań, z jakimi spotkasz się w pracy
zawodowej.

Projekty grupowe – realne problemy biznesowe.
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Symulacje – decyzje w warunkach rynkowych.

Staże i praktyki – doświadczenie w firmach.

Wykłady z praktykami – eksperci z rynku.

Nowoczesne narzędzia – aktualne technologie.

Case studies – analiza realnych przypadków.

Wybrane zajęcia kierunkowe

Foreign Language (German or Spanish)

Business English

Specialization Courses

Internship

Methodology of Diploma Project

Diploma Seminar (Project)

Elective Physical Education

Learning Techniques

Occupational Health and Safety

Information Technology

Business Ethics

Psychology in Management

Fundamentals of Business Management

Business Law

Fundamentals of Sociology

International Finance

Statistics

International Economics

International Trade: History and Policies

Development Economics

Marketing

International Logistics

World Regions and Cultures
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Intercultural Business Communication

Risk Management in International Trade

Entrepreneurship

International Negotiations

Wybrane zajęcia specjalnościowe

Business Communication

Customer Behaviour

International Logistics

International Finance

International Law

Corporate Governance.

Nauka języka obcego

Na studiach stacjonarnych:

240 godzin nauki jednego języka obcego (60 godzin w semestrze, od 2 do 5 semestru).
 
Na studiach niestacjonarnych:

64 godziny nauki jednego języka obcego w 2 i 3 semestrze.

Sposób zaliczenia studiów

Tworzysz w zespole projekt dyplomowy, który rozwiązuje praktyczny lub teoretyczny problem
związany z Twoim kierunkiem. Badając literaturę i przeprowadzając własne analizy, pracujesz nad
autorską propozycją rozwiązania problemu. Wszystko, czego nauczysz się podczas studiów, pozwala Ci
na stworzenie profesjonalnej pracy opartej na realnych danych i działaniach. By uzyskać tytuł
inżyniera, taki projekt musisz obronić przed komisją. To Ty wyznaczasz kierunek swojego
projektu!

Praktyki i staże

Praktyki studenckie to ważny element studiów. Studenci studiów licencjackich oraz jednolitych studiów
magisterskich realizują 960 godzin praktyk (24 tygodnie), zdobywając doświadczenie zawodowe. Jeśli
pracujesz w zawodzie zgodnym z kierunkiem studiów, możesz zaliczyć praktyki na podstawie
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zatrudnienia. W trakcie studiów masz też szansę na płatny staż. Programy stażowe przygotowują
pracodawcy, z którymi współpracujemy, dostosowując wymagania do stanowisk, co ułatwia pierwsze
kroki zawodowe.

Zasady rekrutacji

Studentem studiów I stopnia (licencjackich lub
inżynierskich) na Uniwersytecie WSB Merito
możesz zostać po ukończeniu szkoły średniej,
zdaniu matury i odebraniu świadectwa
dojrzałości. O przyjęciu na studia decyduje
kolejność zgłoszeń oraz złożenie kompletu
dokumentów i spełnienie wymogów
wynikających z zasad rekrutacji.
Dowiedz się więcej

Stypendia i zniżki

Na studiach I stopnia i jednolitych
magisterskich możesz skorzystać z Programu
Very Important Student (VIS) i studiować
pierwszy semestr nawet za darmo.

Możesz otrzymać te same stypendia, co
studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
sportowe, socjalne i zapomogi.

Dodatkowo, elastyczny system opłat pozwala
Ci wybrać, w ilu ratach chcesz opłacać czesne.

Dowiedz się więcej

Ceny

Dla Kandydatów

Czesne stopniowane Czesne równe

Studia stacjonarne

1 rok 610 zł (12 x 610 zł)

2 rok 730 zł (12 x 730 zł)

3 rok 1020 zł (10 x 1020 zł)

1 rok 710 zł (12 x 710 zł)

2 rok 710 zł (12 x 710 zł)

3 rok 835 zł (10 x 835 zł)

Dla naszych absolwentów

Czesne stopniowane Czesne równe

Studia stacjonarne

1 rok 610 zł (12 x 610 zł)

2 rok 730 zł (12 x 730 zł)

3 rok 1020 zł (10 x 1020 zł)

1 rok 710 zł (12 x 710 zł)

2 rok 710 zł (12 x 710 zł)

3 rok 835 zł (10 x 835 zł)

Dla kandydatów z zagranicy

Czesne równe

Studia stacjonarne

http://www.merito.pl/poznan/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/poznan/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/stypendia-i-znizki
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Czesne równe

1 rok 4630 zł (2 x 4630 zł)

2 rok 4630 zł (2 x 4630 zł)

3 rok 4630 zł (2 x 4630 zł)

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyższym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwiększa
wysokość czesnego określonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaźnik równy wskaźnikowi wzrostu cen towarów i usług konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzający rok, w którym dokonuje się waloryzacji, ogłoszony przez Prezesa Głównego Urzędu Statystycznego, łącznie nie
więcej niż o 30 % do czasu ukończenia studiów określonych w Umowie.


