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Liczba miesiecy nauki Liczba godzin zaje¢ Liczba zjazdéw Liczba semestréow
Program studiow

Program studiow

Idea startupu (10 godz.)

Startup - podstawowe zatozenia (1 godz.)

Rola i cechy foundera w startupie (2 godz.)

Lokalny, regionalny i globalny ekosystem startupowy - obraz (3 godz.)

= Trendy na rynku startupowym w latach 2024/25 (1 godz.)

Modele finansowania rozwoju startupu (2 godz.)

= Etapy rozwoju startupu (1 godz.)

Startup Business Model (20 godz.)

= Prognozowanie rozwoju startupu w oparciu o dane rynkowe (5 godz.)

= Zrozumienie przysztych potrzeb i pasa startowego swojego startupu, tak by méc skupic sie na
strategicznym planowaniu (5 godz.)

= Jak obliczy¢ kwote niezbedng do pozyskania srodkéw na rozwdj startupu (4 godz.)

= Jak planowac i liczy¢, aby zapewni¢ efektywne zarzagdzania zasobami i zrbwnowazony rozwdj
startupu (4 godz.)

= Cele, kamienie milowe, KPIs (2 godz.)

Prawo dla startupow (20 godz.)

= Rozpoczecie dziatalnosci startupu - mozliwe formy prawne (5 godz.)

= Relacje pomiedzy wspdlnikami i inwestorami (termsheet, umowy inwestycyjne, umowy
udziatowcédw, umowa spétki) (6 godz.)

= Zabezpieczenie wtasnosci intelektualnej w startupie (4 godz.)

= Zawieranie uméw - relacje, z klientami, kontrahentami i pracownikami (5 godz.).

Finanse w dziatalnosci startupu (32 godz.)

= Biznes plan startupu (Business Model Canvas, Lean Canvas, Pitch Canvas), a kwestie finansowe,
czyli ,show me the money” (4 godz.)

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 2/4
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



= Wybdr optymalnej formy opodatkowania firmy, pracownikdéw i kadry zarzgdzajacej (6 godz.)
= Ocena optacalnosci (4 godz.)
= Controlling, rachunkowos¢ zarzadcza i sprawozdawczos$¢ finansowa (8 godz.)

= Formy finansowania innowacji - m.in. ulgi podatkowe, rynek kapitatu podwyzszonego ryzyka (VC),
korporacyjne fundusze venture (CVC), Aniotowie biznesu (6 godz.)

= Ubezpieczenie odpowiedzialnosSci cywilnej (general liability insurance, professional liability
insurance, cyber insurance itp) dla startupu jako kluczowy element w ochronie przed ryzykami
zwigzanymi z prowadzeniem dziatalnosci biznesowej (2 godz.)

= Finansowanie dziatalnosci startupu ze srodkéw UE (2 godz.)

Marketing (20 godz.)

Growth hacking i community building jako najefektywniejsze modele marketingu w startupie (4
godz.)

= Narzedzia marketingowe niezbedne w startupie do realizacji celéw biznesowych i
komunikacyjnych (6 godz.)

Strategia go to market (6 godz.)

KPIs w marketingu (4 godz.)

Sprzedaz (30 godz.)

= Budowanie efektywnych lejkéw sprzedazowych (8 godz.)

= Modele prospectingowe - jak wtasciwie dobierac klientéw (8 godz.)

Analiza efektywnosci i optymalizacja dziatan sprzedazowych (4 godz.)
= Projektowanie sprzedazy na rynki globalne (5 godz.)

= Jak skutecznie sprzedawac korporacjom (5 godz.)

Networking (10 godz.)

= Dlaczego networking jest kluczowym elementem sukcesu w biznesie i jak zbudowad wartosciowe
kontakty biznesowe i utrzymywac relacje na dtuzsza mete (2 godz.)

» Jak rozpoznac i wykorzysta¢ szanse biznesowe dzieki networkingowi (1 godz.)

= Skuteczne narzedzia rozwijania sieci kontaktéw krajowych i miedzynarodowych (2 godz.)

Jak efektywnie uczestniczy¢ w branzowych wydarzeniach i konferencjach (2 godz.)
= Networking online - jak wykorzysta¢ potencjat mediéw spotecznosciowych (2 godz.)

= Najczesciej popetniane btedy w networkingu (1 godz.)

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/4
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Warsztaty Business Model Canvas (6 godz.)

= Wprowadzenie do Business Model Canvas i prezentacja jego struktury

Przyktady zastosowan Business Model Canvas

Charakterystyka poszczegélnych sekcji Business Model Canvas

= Praca w grupach lub indywidualna w zakresie wtasnego modelu startupu - dyskusja, pomysty,
opracowanie modelu dla wybranego projektu lub pomystu biznesowego, prezentacja modelu

= Analiza i podsumowanie

Umiejetnosci negocjacyjne z certyfikatem Franklin University (12 godz.)

= Modut ,,Umiejetnosci negocjacyjne” prowadzony wedtug materiatéw dydaktycznych i metodologii
Franklin University (USA), z wykorzystaniem case study i ¢wiczen z rynku amerykanskiego.
Mozliwos¢ wykupienia certyfikatu Franklin University.

Forma zaliczenia

Test zaliczeniowy po kazdym semestrze

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 4/4
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



