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Marketing 1 sprzedaz

STUDIA Il STOPNIA - KIERUNEK

Forma: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposdb realizacji: Hybrydowe
Cechy: Studia Il stopnia ¢ Od pazdziernika ¢ Polski * Angielski ¢ Zgoda PKA ¢ 4 semestry

Miasto: t6dz



Program studiow

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowe].

* Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.

= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

= Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.

= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkoéw.

Wybrane zajecia kierunkowe

= Biznesplan

= Business Ethics

= Warsztaty kompetencji menedzerskich
= Zréwnowazony rozwoj

= Zarzgdzanie strategiczne

* Finanse dla menedzeréw

= Marketing miedzynarodowy

= Strategie marketingowe

= Marketing organizacji non-profit

= Marketing ustug

= Zachowania nabywcéw

= Zintegrowana komunikacja marketingowa

= Psychologia w marketingu

Wybrane zajecia specjalnosciowe

= Zarzadzanie zespotami sprzedazowymi
= Techniki perswazji i wywierania wptywu
= Marketplace'y jako kanat sprzedazy
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= Wirtualne przedsiebiorstwa
» Bezpieczenstwo w sieci

= Kompleksowe kampanie reklamowe i komunikacyjne

Rozwijaj kompetencje jezykowe na studiach Il stopnia

Na studiach Il stopnia na kierunku Marketing i sprzedaz rozwijasz kompetencje jezykowe z
uwzglednieniem jezyka specjalistycznego, co znaczaco zwieksza Twojg warto$¢ na rynku pracy. Zajecia
przygotowuja do swobodnego funkcjonowania w Srodowisku miedzynarodowym i wspierajg rozwoj
kariery w dynamicznym $wiecie biznesu.

Praktyki i staze

Praktyki zawodowe to wazny element studiéw. Studenci studiéw magisterskich realizujag 480 godzin
praktyk w catym toku studiéw, zdobywajgc doSwiadczenie zawodowe. Jesli pracujesz w zawodzie
zgodnym z kierunkiem studiéw, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie zatrudnienia. W trakcie studiéw
masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg pracodawcy, z ktérymi
wspotpracujemy, dostosowujgc wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze kroki zawodowe.

To kierunek dla osdb, ktore:

= chcq zdoby¢ praktyczne umiejetnosci analizy, planowania i prowadzenia dziatah marketingowych

= myslg o przysztosci w miedzynarodowym srodowisku biznesowym i chcag skutecznie dziata¢ na
rynkach globalnych,

= interesujg sie nowymi mediami, digital marketingiem oraz nowoczesnymi kanatami sprzedazy, w
tym marketplace’ami,

= chcq zdoby¢ kompetencje nie tylko operacyjne, ale i strategiczne,
= chcag budowac silne kompetencje komunikacyjne, etyczne i menedzerskie,

= chcg $wiadomie budowac i rozwija¢ kompetencje w obszarze komunikacji miedzyludzkiej i
marketingowej, niezbednej w pracy zespotowej, negocjacjach, zarzadzaniu relacjami z klientem

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Aby zosta¢ studentem studidw Il stopnia na

Uniwersytecie WSB Merito, nalezy: = Mozesz otrzymac te same stypendia, co

studenci uczelni publicznych, w tym
= ukonczy¢ studia | stopnia (licencjackich lub naukowe, sportowe, socjalne i zapomogi.

inzynierskich),
inzynierskich) = Dodatkowo, elastyczny system optat

= ztozy¢ komplet wymaganych pozwala Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz
dokumentow, optacac czesne.
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= spetni¢ wymogi wynikajace z zasad rekrutacji. Dowiedz sie wiecej
Dowiedz sie wiecej

Ceny

Dla Kandydatow

Czesne stopniowane Czesne rowne

Studia stacjonarne

470 2t 491 2+(12 x 470 z1)
1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 456zt 1 rok NajniZsEaGCZenz:fciﬁé&goxdsi?igg
2 rok 810 z+ 8352-(10x 810 ) | 5 .\ 1159 zt (10 x 1159 z)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 794zt

Studia niestacjonarne

il e 470 zt 491 2z-(12 x 470 ) 1 rok 562 zt 583 z-(12 x 562 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 456zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 548zt
2 rok 810 zt 8352-(10 x 810 zt) 2 rok 650 zt 6752z-(10 x 650 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 794zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 634zt
Dla naszych absolwentow
Czesne stopniowane Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 453 zt 4912+-(12 x 453 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 440zt 1 rok NajniZsE:csenz:ii%a_tzrtc(r}ioxdr?f?ég
2 rok 790 z4 8352+(10x 790 ) | 5 1159 zt (10 x 1159 z4)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 774zt

Studia niestacjonarne

1 rok 453 zt 491-2z-(12 x 453 zt) 1 rok 545 zf 5832+(12 x 545 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 440zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 532zt
2 rok 790 zt 8352-(10 x 790 zt) 2 rok 630 zt 6752-(10 x 630 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 774zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 614zt

Dla kandydatéw z zagranicy

Czesne stopniowane Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 470 zt 4912+-(12 x 470 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 456zt 1 rok NajniZsEaGCZenz:zst?s,%;tzrtc(r}goxdgfszég
2 rok 810 2 8352(10x 810z | 5 1159 zt (10 x 1159 z4)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 794zt

Studia niestacjonarne
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http://www.merito.pl/lodz/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/lodz/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/stypendia-i-znizki

Czesne stopniowane Czesne réwne
il ek 470 zt 491 2z-(12 x 470 ) 1 rok 562 zt 583zH(12 x 562 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 456zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 548zt
2 rok 810 zt 8352-(10 x 810 zt) 2 rok 650 zt 6752z-(10 x 650 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 794zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 634zt

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos$¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, facznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studidw okreslonych w Umowie.

Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz

Sprzedaz i e-commerce

Form: Niestacjonarne « Stacjonarne

Sposoéb realizacji: Hybrydowe

Projektowanie komunikacji i doSwiadczeh marki
Form: Niestacjonarne * Stacjonarne

Sposadb realizacji: Hybrydowe

Digital marketing

Form: Niestacjonarne * Stacjonarne

Sposadb realizacji: Hybrydowe

Wyktadowcy

mgr Katarzyna Staniszewska, Menedzer kierunku

Jej obszary zainteresowan to marketing strategiczny, kultura organizacyjna, zarzadzanie w firmach
rodzinnych, rozwoj matych i srednich przedsiebiorstw w konteksScie otoczenia spoteczno-
gospodarczego.

= Autorka i wspétautorka kilkunastu publikacji naukowych, gtéwnie z obszaru zarzgdzania i
marketingu. Brata udziat oraz organizowataw kilkadziesigt konferencji naukowych krajowych i
miedzynarodowych.

= Ponad 15-letnie doswiadczenie akademickie w nauczaniu i koordynowaniu kierunkéw studiéw
(m.in. Marketing i sprzedaz, Logistyka), Wspétopiekunka Kota Naukowego i uczestniczka projektow
uczelnianych.

= Posiada doswiadczenie w nauczaniu stacjonarnym, hybrydowym i zdalnym, poparte licznymi
certyfikatami dydaktycznymi.
dr Andrzej Marjanski
= Doktor nauk o zarzadzaniu, zwigzany z Uniwersytetem WSB Merito od 2022 roku. Jego

zainteresowania naukowe oraz dziatalno$¢ ekspercka zwigzane sg z firmami rodzinnymi oraz
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zarzgdzaniem kryzysowym.

= Praktyk biznesu. Prowadzi przedsiebiorstwo rodzinne oraz jest wieceprzewodniczgcym rady
nadzorczej Powiatowego Centrum Zdrowia sp. z 0.0. w Brzezinach i Rady Naukowej Zwigzku
Rzemiosta Polskiego.

= Cztonek IFERA - International Family Enterprise Research Academy, International Atlantic
Economic Society (USA), Polskiego Towarzystwa Ekonomicznego, Family Buiness Research
Network - FaBeRNET.

= Autor, wspétautor i redaktor ponad 100 publikacji dotyczacych zarzadzania, sukces;ji i strategii
rozwoju w firmach rodzinnych oraz zarzadzania przedsiebiorstwami i zarzadzania kryzysowego.

dr Piotr Sienko

= Absolwent siedmiu kierunkédw studiéw, doktor nauk humanistycznych. Adiunkt w Instytucie Nauk o
Cztowieku w UWSB Merito w Toruniu. Ukonczyt liczne kursy i szkolenia w zakresie przywédztwa,
medidw etc.

= Petnit r6zne funkcje na uczelniach, pracowat w mediach, a wczesniej byt profesjonalnym
siatkarzem, traktujgc sport nie tylko jako pasje, ale takze jako wazny element zycia zawodowego.

= Autor artykutéw w wysokopunktowanych czasopismach i monografii. Uczetnik ogélnopolskich i
miedzynarodowych konferencji naukowych.

= Dysponuje doSwiadczeniem pracy w ogdlnopolskich mediach jako komentator sportowy w Polsacie
Sport. Prowadzi warsztaty w zakresie rownego traktowania.
mgr Justyna Marjanska-Potakowska

= Jej obszar zainteresowan obejmuje mate i Srednie przedsiebiorstwa, firmy rodzinne oraz kulture
organizacyjna, ze szczegdlnym uwzglednieniem ich rozwoju i funkcjonowania w biznesie.

= Wyktadowczyni od 2009 roku, od 2022 zwigzana z Uniwersytetem WSB Merito w Toruniu.
Menedzer kierunku zarzgdzanie od 2022 roku oraz obszaru media i komunikacja w biznesie od
2024 roku.

= Autorka i wspotautorka kilkunastu artykutéw naukowych poswieconych zagadnieniom z zakresu
zarzadzania i biznesu, w ktérych taczy perspektywe teoretyczng z praktycznymi rozwigzaniami.

Wypowiedzi oséb

Czego nauczytam sie studiujgc marketing i sprzedaz? Praktycznych umiejetnosci, ktére wykorzystuje na
co dzieh w pracy, w marketingu. Poznatam tez super wyktadowcéw, ktérzy przekazujg bardzo
wartosciowe tresci, ktére nie tylko wykorzystuje w pracy, ale tez podczas prowadzenia swoich kanatéw
spotecznosciowych.

Maria Byjoch, studentka Marketingu i sprzedazy

Wypowiedzi oséb

Bardzo polecam te studia, szczegélnie jesli swojg przysztos¢ wigzecie z marketingiem. Na co dzien
pracuje jako project manager w agencji reklamowej, dlatego wiedze praktyczna z pracy wykorzystuje na
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studiach, a te teoretyczng ze studiéw - w pracy.
To naprawde Swietne potfaczenie.

Natalia Romanowska, studentka kierunku Marketing i sprzedaz
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