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Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Aby zostac studentem studiéw Il stopnia na

Uniwersytecie WSB Merito, nalezy: = Mozesz otrzymac te same stypendia, co

studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
= ukonczy¢ studia | stopnia (licencjackich lub sportowe, socjalne i zapomogi.

inzynierskich).
inzynierskich) » Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala

= ztozy¢ komplet wymaganych dokumentéw, Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac¢ czesne.

., . o .. Dowiedz sie wiecej
= spetni¢ wymogi wynikajace z zasad rekrutacji.

Dowiedz sie wiecej

Studia ,Menedzer sprzedazy” sg skierowane do obecnych i przysztych kierownikow dziatéw
sprzedazy, handlowcéw, przedstawicieli handlowych oraz 0oséb odpowiedzialnych za rozwdj strategii
sprzedazowej i zespoty sprzedazowe. To idealna propozycja dla tych, ktérzy chca wzmocni¢ swoje
kompetencje menedzerskie i sprzedazowe oraz skutecznie zarzadzac relacjami z klientami.

To kierunek dla osob, ktore:

= 53 obecnymi lub przysztymi kierownikami dziatéw sprzedazy,

= 53 handlowcami lub przedstawicielami handlowymi,

odpowiadajg za strategie sprzedazy i zespoty sprzedazowe,

* chcg wzmocni¢ kompetencje menedzerskie i sprzedazowe,

chca skutecznie zarzgdzac relacjami z klientami.

Korzysci:

W trakcie studiéw na tym kierunku:

= Nauczysz sie skutecznie zarzgdzac procesem sprzedazy oraz zespotem handlowym z
wykorzystaniem nowoczesnych narzedzi i technik menedzerskich.

= Rozwiniesz umiejetnosci z zakresu psychologii sprzedazy, efektywnej komunikacji z klientem oraz
prowadzenia negocjacji biznesowych.

* Poznasz metody wprowadzania nowych produktéw na rynek oraz budowania swiadomosci
biznesowej - kluczowej dla kazdego lidera sprzedazy.

= Zdobedziesz praktyczne doswiadczenie w ramach treningu menedzerskiego, ktére pomoze Ci
podejmowac lepsze decyzje i zwiekszac efektywnosc dziatan sprzedazowych.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 2/3
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.


http://www.merito.pl/lodz/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/lodz/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/stypendia-i-znizki

Czego sie nauczysz?

= Skutecznie zarzadzac¢ procesem sprzedazy i zespotem handlowym z uzyciem nowoczesnych
narzedzi i technik menedzerskich.

= Rozwija¢ umiejetnosci psychologii sprzedazy, prowadzi¢ rozmowy z klientem i negocjacje
biznesowe.

= Wprowadzac nowe produkty na rynek oraz budowac¢ swiadomos$¢ biznesowgq lidera sprzedazy.

Zdobywac praktyczne doswiadczenie w treningu menedzerskim, by podejmowac lepsze
decyzje i zwiekszac efektywnosc sprzedazy.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/3
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



