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Czego sie nauczysz?

= Poznasz techniki zarzadzania zespotem sprzedazowym. Nauczysz sie skutecznie
motywowac pracownikéw, wyznaczac cele i monitorowac ich realizacje, by zwieksza¢ wyniki
sprzedazy.

= Opanujesz sztuke budowania strategii sprzedazowych. Dowiesz sie, jak planowac¢ dziatania
sprzedazowe, by osiggac zatozone cele i rozwija¢ dziatalnos¢ firmy.

= Nauczysz sie zarzadzac dziatami sprzedazy. Poznasz zasady organizacji i funkcjonowania
struktur sprzedazowych, ktére wspierajg efektywnos¢ dziatan biznesowych.

= Zgtebisz techniki sprzedazy i negocjacji. Dowiesz sie, jak prowadzi¢ rozmowy z klientami i
finalizowac transakcje, jednoczes$nie budujac diugotrwate relacje.

= WezZmiesz udziat w warsztatach budowania ofert sprzedazowych. Zdobedziesz
umiejetnosci projektowania ofert, ktére przyciagajg klientéw i wyrdzniajg sie na tle konkurencji.

* Poznasz nowoczesne narzedzia e-commerce. Nauczysz sie administrowad sklepami
internetowymi i prowadzi¢ dziatania sprzedazowe w przestrzeni cyfrowe;.

Praca dla Ciebie

* Pracuj jako key account manager. Zajmuj sie budowaniem relacji z kluczowymi klientami
firmy, negocjuj kontrakty i dbaj o rozwdj wspétpracy, ktéra przynosi dtugofalowe korzysci.

= Zatrudnij sie jako business development manager. Opracowuj strategie rozwoju firmy,
identyfikuj nowe mozliwosci rynkowe i wdrazaj innowacyjne rozwigzania wspierajgce sprzedaz.

* Badz sales operations managerem. Zarzadzaj operacjami sprzedazowymi, usprawniaj procesy
i analizuj dane, aby zwiekszac efektywnos¢ dziatan handlowych

* Pracuj jako e-commerce manager. Prowadz dziatania sprzedazowe w sklepach internetowych,
nadzoruj kampanie promocyjne i dbaj o optymalizacje doswiadczen klientow.

= Zostan regional sales managerem. Kieruj zespotami sprzedazowymi na okreslonym terenie,
realizujgc plany sprzedazowe i budujac relacje z partnerami biznesowymi.

= Zatrudnij sie jako specjalista ds. zarzadzania relacjami z klientami. Analizuj potrzeby
klientéw, twérz oferty dostosowane do ich oczekiwan i dbaj o ich satysfakcje.

Program studiow

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowej.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 2/5
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.

= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

= Case studies - analiza realnych przypadkéw.

Wybrane zajecia kierunkowe

= Podstawy ekonomii

= Badania marketingowe

= Projektowanie strategii marketingowych i medialnych
= Etyka w biznesie

= Negocjacje w biznesie

= Socjologia w biznesie

= Podstawy zarzadzania

= Zarzadzanie zespotem

= Psychologia w marketingu i sprzedazy
= Podstawy prawa w biznesie

» Podstawy metod ilosciowych

= Marketing na rynkach miedzynarodowych

Wybrane zajecia specjalnosciowe

= Organizacja dziatu sprzedazy,
= Zarzadzanie sprzedaza i relacjami,

= Techniki sprzedazy,

Zarzadzanie zespotem sprzedazowym,

Merchandising,

= Budowanie ofert sprzedazowych - warsztaty

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/5
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Nauka jezyka obcego

Na studiach stacjonarnych:

= 240 godzin nauki jednego jezyka obcego (60 godzin w semestrze, od 2 do 5 semestru).

Na studiach niestacjonarnych:

= 64 godziny nauki jednego jezyka obcego w 2 i 3 semestrze.

Mozesz wybrac: j. angielski, j. niemiecki, j. hiszpanski, j. rosyjski.

Praktyki i staze

Praktyki studenckie to wazny element studiéw. Studenci studiéw licencjackich oraz jednolitych studiow
magisterskich realizujg 960 godzin dydaktycznych praktyk (24 tygodnie), (tj. 720 godzin
zegarowych), zdobywajgc doswiadczenie zawodowe.

Sposob zaliczenia studiow

Tworzysz w zespole projekt dyplomowy, ktéry rozwigzuje praktyczny lub teoretyczny problem zwigzany z
Twoim kierunkiem. Badajac literature i przeprowadzajgc wtasne analizy, pracujesz nad autorska
propozycja rozwigzania problemu. Wszystko, czego nauczysz sie podczas studiéw, pozwala Ci na
stworzenie profesjonalnej pracy opartej na realnych danych i dziataniach. by uzyskac tytut licencjata,
taki projekt musisz obronic¢ przed komisjg. To Ty wyznaczasz kierunek swojego projektu!

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Aby zostac studentem studiéw I stopnia
(licencjackich lub inzynierskich) na
Uniwersytecie WSB Merito, nalezy:

= Na studiach I stopnia i jednolitych
magisterskich mozesz skorzystac¢ z programu
Very Important Student (VIS) i studiowaé w

= ukonczy¢ szkote srednia, pierwszym semestrze nawet za darmo.

zdac mature i uzyskac swiadectwo dojrzatosci, » Mozesz otrzymac te same stypendia, co
studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
sportowe, socjalne i zapomogi.

ztozy¢ komplet wymaganych dokumentéw,

= spetni¢ wymogi wynikajace z zasad rekrutacji.

: T = Elastyczny system optat pozwala Ci wybraé, w
Dowiedz sie wiecej yreALY = ptat p y

ilu ratach chcesz optacac czesne.
Dowiedz sie wiecej

Ceny

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos$¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 4/5
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.


http://www.merito.pl/gdansk/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/gdansk/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/stypendia-i-znizki

kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, tagcznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiéw okreslonych w Umowie.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 5/5
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



