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Czego sie nauczysz?

» Poznasz zasady tworzenia skutecznych strategii marketingowych. Dowiesz sie, jak
analizowac rynek, zachowania konsumentéw i planowa¢ kampanie odpowiadajace ich potrzebom.

* Nauczysz sie wykorzystywac narzedzia cyfrowe w marketingu. Opanujesz social media,
analityke internetowg i sztuczna inteligencje, by dziata¢ zgodnie z najnowszymi trendami branzy.

= Rozwiniesz umiejetnosci negocjacyjne i komunikacyjne. Nauczysz sie, jak budowac relacje z
klientami i efektywnie wspétpracowacé w zespole.

= Zgtebisz tajniki budowania wizerunku marki. Dowiesz sie, jak planowac dziatania PR i
tworzy¢ spdjny przekaz w komunikacji medialnej i reklamowej.

= Opanujesz projektowanie kampanii reklamowych. Kreatywnos¢ potaczysz z praktycznym
wykorzystaniem design thinking i innowacyjnych technik wizualnych.

* Poznasz nowoczesne techniki sprzedazy. Nauczysz sie zarzadzac¢ procesem sprzedazy,
analizowac wyniki oraz stosowac skuteczne metody zwiekszania konwersji.

Praca dla Ciebie

* Pracuj jako specjalista ds. marketingu cyfrowego. Twdrz kampanie reklamowe w social
mediach, analizuj dane, wykorzystuj narzedzia cyfrowe, by zwiekszy¢ widocznos¢ marek.

= Zatrudnij sie jako menedzer sprzedazy. Buduj relacje z klientami, zarzadzaj zespotem
sprzedazowym, realizuj cele sprzedazowe, wdrazajgc skuteczne techniki negocjacyjne.

* Badz specjalista ds. komunikacji wizerunkowej. Zadbaj o spéjny przekaz marki w mediach i
dziatania PR. Twdrz strategie, ktére wzmocniag zaufanie klienta do firmy.

» Pracuj jako analityk rynku. Monitoruj trendy, analizuj zachowania konsumentéw i opracowu;j
strategie biznesowe, ktére odpowiadajg na potrzeby wspétczesnego rynku.

= Zostan projektantem kampanii reklamowych. Planu;j i realizuj kreatywne kampanie
marketingowe, taczac strategie biznesowe z wizualnym przekazem opartym na design thinking.

= Zatrudnij sie jako koordynator ds. e-commerce. Zarzadzaj sprzedazg online, optymalizuj
dziatania w sklepach internetowych i analizuj dane, by zwiekszy¢ konwersje i zyski.

Dodatkowe informacje o kierunku

= Strategie marketingowe i analiza rynku: Poznasz zasady tworzenia skutecznych strategii
marketingowych oraz nauczysz sie analizowa¢ rynek i zachowania konsumentéw.

= Nowoczesne narzedzia cyfrowe: Opanujesz wykorzystanie narzedzi cyfrowych w marketingu,
takich jak social media, analityka internetowa i sztuczna inteligencja, co pozwoli Ci dziata¢
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zgodnie z najnowszymi trendami branzy.

= Umiejetnosci miekkie: Rozwiniesz umiejetnosci negocjacyjne i komunikacyjne, nauczysz sie
budowac relacje z klientami i efektywnie wspétpracowaé w zespole, co jest kluczowe w sprzedazy.

= Zajecia prowadzone sa przez doswiadczonych praktykéw z obszaru marketingu i sprzedazy,
Co zapewnia potgczenie teorii z praktyka. Studenci majg mozliwo$¢ uczestniczenia w warsztatach,
projektach zespotowych oraz korzystania z nowoczesnych platform edukacyjnych.

Program

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowej.

* Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.

= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkoéw.

Wybrane zajecia ogdlne i kierunkowe

= Podstawy ekonomii
= Badania marketingowe
= Projektowanie strategii marketingowych i medialnych
= Etyka w biznesie
= Negocjacje w biznesie
= Socjologia w biznesie
= Podstawy zarzadzania
= Zarzadzanie zespotem
= Psychologia w marketingu i sprzedazy
= Podstawy prawa w biznesie
= Podstawy metod ilosciowych
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= Marketing na rynkach miedzynarodowych

Przedmioty specjalnosciowe

= Marketing w sieciach spotecznosciowych

= Ksztattowanie instrumentédw marketingu

= Reklama w mediach spotecznosciowych

= Neuromarketing

= Design w social mediach

= Relacje z mediami

= Zarzadzanie projektem medialnym - warsztaty
= Organizacja dziatu sprzedazy

» Zarzadzanie sprzedazg i relacjami

= Techniki sprzedazy i pricing

= Zarzadzanie zespotem sprzedazowym

= Merchandising

= Budowanie ofert sprzedazowych - warsztaty
= Organizacja i zarzadzanie e - biznesem

= |Instrumenty konkurowania w przestrzeni wirtualnej
= Platformy e - commerce

= E-komunikacja i social media

= Branding cyfrowy

= Motywujgcy copywriting i digital storytelling
= Wykorzystanie Al w projektowaniu contentu
= Reklama wizualna

= Projektowanie cyfrowe - warsztaty

Nauka jezyka obcego

Na studiach stacjonarnych:

= 240 godzin nauki jednego jezyka obcego (60 godzin w semestrze, od 2 do 5 semestru).
Na studiach niestacjonarnych:
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= 64 godziny nauki jednego jezyka obcego w 2 i 3 semestrze.
Mozesz wybrac: j. angielski, j. niemiecki, j. hiszpanski, j. rosyjski.

Praktyki i staze

Praktyki studenckie to wazny element studidw. Studenci studidw licencjackich oraz jednolitych studiéw
magisterskich realizujg 960 godzin dydaktycznych praktyk (24 tygodnie), (tj. 720 godzin zegarowych),
zdobywajgc doswiadczenie zawodowe.

Sposadb zaliczenia studiow

Tworzysz w zespole projekt dyplomowy, ktéry rozwigzuje praktyczny lub teoretyczny problem zwigzany z
Twoim kierunkiem. Badajac literature i przeprowadzajac wtasne analizy, pracujesz nad autorska
propozycja rozwigzania problemu. Wszystko, czego nauczysz sie podczas studiéw, pozwala Ci na
stworzenie profesjonalnej pracy opartej na realnych danych i dziataniach. by uzyskac tytut licencjata,
taki projekt musisz obroni¢ przed komisja. To Ty wyznaczasz kierunek swojego projektu!

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Aby zosta¢ studentem studiow | stopnia
(licencjackich lub inzynierskich) na
Uniwersytecie WSB Merito, nalezy:

= Na studiach | stopnia i jednolitych
magisterskich mozesz skorzystac¢ z programu
Very Important Student (VIS) i studiowad w

= ukonczy¢ szkote Srednig, pierwszym semestrze nawet za darmo.

= zda¢ mature i uzyskac Swiadectwo dojrzatosci, » Mozesz otrzymac te same stypendia, co

. , studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,

= ztozy¢ komplet wymaganych dokumentow, . P . y . y
sportowe, socjalne i zapomogi.

= spetni¢ wymogi wynikajace z zasad rekrutacji.

Dowiedz sie wiecei = Elastyczny system optat pozwala Ci wybraé, w

ilu ratach chcesz optacac czesne.
Dowiedz sie wiecej

Ceny

Dla Kandydatow

Czesne stopniowane Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 550 zt (12 x 550 zt) 1 rok 615 zt (12 x 615 zt)
2 rok 630 zt (12 x 630 zt) 2 rok 615 zt (12 x 615 z1)
3 rok 840 zt (10 x 840 zt) 3 rok 710 zt (10 x 710 zt)
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http://www.merito.pl/gdansk/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/gdansk/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/stypendia-i-znizki

Czesne stopniowane Czesne réwne

Studia niestacjonarne

1 rok 550 zt (12 x 550 zf) 1 rok 615 zt (12 x 615 zi)
2 rok 630 zt (12 x 630 zt) 2 rok 615 zt (12 x 615 z1)
3 rok 840 zt (10 x 840 zt) 3 rok 710 zt (10 x 710 zt)

Dla naszych absolwentow

Czesne stopniowane Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 550 zt (12 x 550 zf) 1 rok 615 zt (12 x 615 z1)
2 rok 630 zt (12 x 630 zi) 2 rok 615 zt (12 x 615 z1)
3 rok 840 zt (10 x 840 zt) 3 rok 710 zt (10 x 710 z1)

Studia niestacjonarne

1 rok 550 zt (12 x 550 z) 1 rok 615 zt (12 x 615 zt)
2 rok 630 zt (12 x 630 zt) 2 rok 615 zt (12 x 615 z1)
3 rok 840 zt (10 x 840 zt) 3 rok 710 zt (10 x 710 zt)

Dla kandydatow z zagranicy

Czesne stopniowane Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 550 zt (12 x 550 zf) 1 rok 615 zt (12 x 615 zt)

2 rok 630 zt (12 x 630 zt) 2 rok 615 zt (12 x 615 z1)

3 rok 840 zt (10 x 840 zt) 3 rok 710 zt (10 x 710 zt)
Studia niestacjonarne

1 rok 550 zt (12 x 550 zt) 1 rok 615 zt (12 x 615 zt)

2 rok 630 zt (12 x 630 zt) 2 rok 615 zt (12 x 615 zt)

3 rok 840 zt (10 x 840 zt) 3 rok 710 zt (10 x 710 zt)

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towardw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, tagcznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiéw okreslonych w Umowie.
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Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz

Marketing i social media

Form: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposodb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
Marketing cyfrowy i grafika reklamowa
Form: Niestacjonarne

Sposoéb realizacji: Hybrydowe

Komunikacja wizerunkowa w biznesie

Form: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposodb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
E-marketing

Form: Niestacjonarne « Stacjonarne
Sposodb realizacji: Hybrydowe ¢ Tradycyjne
Menedzer sprzedazy

Form: Niestacjonarne

Sposdb realizacji: Hybrydowe

Wyktadowcy

mgr inz. Marcin Panek, Menedzer kierunku

= Posiadajgcy bogate doswiadczenie w sektorze operacyjnym, ustugowym oraz sprzedazowym w
dziedzinie hotelarstwa i gastronomii segmentu premium.

= Zajmowat kluczowe stanowiska menedzerskie w renomowanych firmach, takich jak: Sheraton
Sopot, Grand Hotel, Radisson Blu Gdansk, Hotel Bayonn, Hotel Rezydent, czy Ritz-Carlton Abama
na Teneryfie.

= Wspotautor ksigzek i artykutéw dotyczacych stosowania polityki réwnosci, réznorodnosci i
inkluzywnosci w zespotach pracowniczych.
dr hab. Monika Boguszewicz-Kreft

» Do jej zainteresowan badawczych naleza marketing doswiadczen, turystyka medyczna, marketing
ustug, komunikacja marketingowa oraz zjawisko fake news.

= Swoje kompetencje zdobywata w ramach przedsiewzie¢ krajowych, jak i zagranicznych (we
wspotpracy z instytucjami naukowym z Niemiec, USA i Wielkiej Brytanii).

= Opublikowata kilkadziesigt prac naukowych, ktére stanowig wazny dorobek w jej dziatalnosci
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badawczej i rozwijajg dyskusje w obszarze nauk, ktérymi sie zajmuje.

= Zrealizowata kilkadziesigt szkolen marketingowych, wspotpracujac z przedsiebiorstwami
reprezentujgcymi rézne branze i dostosowujgc tresci do ich potrzeb.

dr Agnieszka Janiak

= Specjalizuje sie w komunikacji spotecznej - komunikacji w sytuacjach trudnych; komunikacji
miedzykulturowej w marketingu i negocjacjach; komunikacji sensorycznej - oddziatywaniu na
zmysty konsumenta.

= Prowadzita badania na Stanford University, wyktadata w John Ernest Foundation w Kalifornii;
autorka 10 ksigzek i ponad 30 artykutéw; organizatorka cyklicznych interdyscyplinarnych
konferencji.

= Stworzyta modelu tzw. komunikacji sensytywnej - komunikacji w sytuacji trudnej, skrajnej,
tragicznej, ktéry w jest wdrazany i stosowany wsrdd przedstawicieli zawodéw pomocowych.

* Prowadzi autorskie szkolenia komunikacyjne dla lekarzy, pielegniarek, ratownikéw, nauczycieli,
dziennikarzy, policjantéw i ksiezy, opracowuje protokoty (np. OPIEKUN) i poradniki komunikacyjne.

dr Katarzyna Sokotowska

= Specjalizuje sie w analizie danych, wykorzystujgc nowoczesne narzedzia i metody do interpretacji
wynikéw oraz wspierania proceséw decyzyjnych w biznesie i nauce.

= Doktor nauk spotecznych w dyscyplinie nauki o zarzadzaniu i jakosci, specjalizujacy sie w
ekonometrii. Magister matematyki, tagczacy wiedze analityczng z praktyka naukowg i dydaktyczng.

= Autorka i wspétautorka 34 artykutéw naukowych, w ktérych prezentuje wyniki badan i analizy,
tgczac perspektywe teoretyczng z praktycznym zastosowaniem w obszarze swojej specjalizacji.

* Prowadzi przedmioty zwigzane z metodami ilosciowymi, koncentrujgc sie na ich praktycznym
zastosowaniu w analizie danych, podejmowaniu decyzji oraz rozwigzywaniu problemoéw
biznesowych i naukowych.

dr Mateusz Zietarski

= Specjalizuje sie w bezpieczenstwie miedzynarodowym, teorii i strategii, geopolityce, wojnach i
konfliktach, bezpieczenstwie informacyjnym, zarzadzaniu kryzysowym, komunikacji i nowych
technologiach.

= Jest autorem monografii, kilkunastu rozdziatdw w monografiach i podrecznikach akademickich
oraz licznych artykutéw opublikowanych w czasopismach naukowych.

= Jest ekspertem Polskiej Komisji Akredytacyjnej w dyscyplinie nauk o bezpieczehstwie oraz
ekspertem i analitykiem w Instytucie Bezpieczenstwa i Rozwoju Miedzynarodowego w Warszawie.

= Jest autorem kurséw anglojezycznych przygotowanych dla studentéw kierunkéw bezpieczenstwo,
administracja i zarzadzanie, wspierajgcych rozwéj kompetencji miedzynarodowych.
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mgr Magdalena Karpinska

Od wielu lat kieruje dziatem marketingu i PR Uniwersytetu WSB Merito Gdansk i Gdynia, gdzie
odpowiada za strategiczne planowanie komunikacji (online i offline) oraz koordynacje pracy
zespotu.

Specjalizuje sie w strategicznym marketingu, komunikacji marek i public relations, ze szczegélnym
uwzglednieniem zmian wywotanych przez social media oraz ewolucje medidéw tradycyjnych i
online.

Prowadzi interaktywne zajecia, dyskusje i prace warsztatowga, wykorzystujgc realne przyktady z
praktyki zestawiajac je z wspdtczesnymi trendami i ich predykcja zastosowan w marketingu.

Absolwentka kulturoznawstwa na UAM oraz studiéw podyplomowych z zakresu e-marketingu,
public relations i storytellingu. Z wyréznieniem ukonczyta studia podyplomowe z psychologii w
biznesie.

dr hab. Anna Kalinowska-Zeleznik

W pracy naukowej analizuje narzedzia i techniki komunikacji marketingowej i spotecznej, w tym
eventing, nowe media oraz rynek spotkan.

Cztonkini Polskiego Towarzystwa Komunikacji Spotecznej, Polskiego Towarzystwa Nauk
Politycznych i Pomorskiego Instytutu Naukowego im. Prof. B. Synaka. Ekspertka Polskiej Komisji
Akredytacyjnej.

0Od 2012 roku petni funkcje administracyjne: byta prodziekanem ds. ksztatcenia na Wydziale Nauk
Spotecznych UG, a od 2022 roku jest dziekanem Wydziatu Biznesu UWSB Merito w Gdansku.

Ambasador Kongreséw Polskich 2011 oraz cztonkini Kapituty Programu Ambasadorzy Kongreséw
Polskich.

dr Piotr Bielski

Doktor nauk prawnych, nauczyciel akademicki Uniwersytetu WSB Merito w Gdansku; specjalista
prawa handlowego.

Badania koncentruje na optymalnym modelu regulacji prawa handlowego w gospodarce rynkowej,
zwtaszcza pojeciach: przedsiebiorca, przedsiebiorstwo i czynnos¢ handlowa.

Autor monografii, komentarzy, artykutéw i glos z prawa handlowego; analizuje praktyke
orzeczniczg saddw polskich.

Dydaktyke i doradztwo taczy z praktyka: prowadzi seminaria i zajecia z prawa handlowego,
upadtosciowego, restrukturyzacyjnego oraz zamdéwien publicznych; sporzadza ekspertyzy.

Poznaj opinie naszej studentki

Studiowanie marketingu i sprzedazy na Uniwersytecie WSB Merito to nie tylko zdobywanie wiedzy, ale
tez wspaniata przygoda. Poznatam tu swietnych przyjaciot, uczestniczytam w inspirujacych wyktadach i
angazowatam sie w zycie uczelniane. Zaskoczyt mnie tez ogrom wydarzen dla studentéw - od ciekawych
wyktadoéw i integracji po bal studencki.
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Gabriela Wojcik, studentka naszego Uniwersytetu
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