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Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku mają charakter wyłącznie informacyjny. Dane te nie stanowią oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyższym, umowa
między Uniwersytetem WSM Merito we Wrocławiu a studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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Program studiów

7
Liczba miesięcy nauki

132
Liczba godzin zajęć

8
Liczba zjazdów

2
Liczba semestrów

Strategia (32 godz.)

Analiza strategiczna

Formułowanie strategii

Wdrażanie strategii

Kontrola i ocena strategii

ZKL (27 godz.)

Budowanie kultury organizacyjnej

Zarządzanie strategiczne Kapitałem Ludzkim

Przywództwo i zarządzanie zespołem

Marketing (25 godz.)

Badania Marketingowe

Marketing Strategiczny

Komunikacja marketingowa

Sprzedaż (13 godz.)

Zarządzanie strategiczne siecią sprzedaży

Visual Merchandising

Techniki sprzedaży i negocjacji

Finanse (35 godz.)

Wprowadzenie do finansów przedsiębiorstw

Rachunkowość zarządcza

Narzędzia finansowe zarządzania cenami i promocjami

Metody scenariuszowe
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Forma zaliczenia

symulacja z każdego modułu


