Executive management

STUDIA PODYPLOMOWE



Program studiow

7 132 8 2

Liczba miesiecy nauki Liczba godzin zaje¢ Liczba zjazdéw Liczba semestréow

Strategia (32 godz.)

Analiza strategiczna
= Formutowanie strategii

= Wdrazanie strategii

Kontrola i ocena strategii

ZKL (27 godz.)

= Budowanie kultury organizacyjnej
= Zarzadzanie strategiczne Kapitatem Ludzkim

= Przywddztwo i zarzgdzanie zespotem

Marketing (25 godz.)

= Badania Marketingowe
= Marketing Strategiczny

= Komunikacja marketingowa
Sprzedaz (13 godz.)
= Zarzgdzanie strategiczne siecig sprzedazy

= Visual Merchandising

= Techniki sprzedazy i negocjacji

Finanse (35 godz.)

= Wprowadzenie do finanséw przedsiebiorstw

Rachunkowos$¢ zarzgdcza

Narzedzia finansowe zarzadzania cenami i promocjami

= Metody scenariuszowe

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 2/3
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Forma zaliczenia

= symulacja z kazdego modutu

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/3
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



