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Marketing 1 sprzedaz

STUDIA | STOPNIA - KIERUNEK

Forma: Stacjonarne
Sposdb realizacji: Hybrydowe
Cechy: Studia | stopnia licencjackie * Od pazdziernika * Angielski

Miasto: Chorzéw/Katowice



Czego sie nauczysz?

* Poznasz zaawansowane techniki marketingu i sprzedazy, ktére pozwolg Ci skutecznie
promowac produkty i ustugi.

= Zdobedziesz praktyczng wiedze na temat analizy rynku i zachowan konsumentdéw, wspierajac
swoje dziatania biznesowe.

= Nauczysz sie korzysta¢ z nowoczesnych narzedzi takich jak Brand24 i PROWLY, utatwiajgcych
dziatania PR i monitorowanie mediow.

» Rozwiniesz umiejetnosci w zakresie tworzenia kreatywnych kampanii reklamowych, ktére
przyciggaja uwage i budujg marki.

= Opanujesz techniki skutecznej sprzedazy internetowej i tradycyjnej, wspierajgc osigganie
celéw biznesowych.

= Zdobedziesz kompetencje w zarzadzaniu projektami, planowaniu dziatah marketingowych i
budowaniu relacji z klientami.

Praca dla Ciebie

= Bedziesz pracowac jako specjalista ds. marketingu i sprzedazy w miedzynarodowych
korporacjach.

= Zostaniesz analitykiem rynku, odpowiedzialnym za badania marketingowe i analizy
wspierajgce decyzje biznesowe.

= Rozwiniesz swojg kariere w agencjach kreatywnych, tworzgc skuteczne strategie komunikacji
marketingowej.

= Podejmiesz prace jako menedzer ds. public relations, budujgc wizerunek firm i organizacji.

= Znajdziesz zatrudnienie jako konsultant ds. e-commerce, pomagajac rozwijac sklepy internetowe
i platformy sprzedazowe.

» Bedziesz wspétpracowac z zespotami projektowymi, zajmujac sie planowaniem kampanii
reklamowych i ich realizacja.

Program studiow

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowe].

= Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.

= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 2/9
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



= Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkdw.

Wybrane zajecia kierunkowe:

= Marketing research

= Protection of IP rights

= Philosophy

= Fundamentals of psychology

= Fundamentals of information technology and office applications
= Fundamentals of law

= Fundamentals of management

= Fundamentals of sociology

= Fundamentals of economics

= Fundamentals of marketing

= Foreign language

= Fundamentals of communication

= Brand management

= QOrganisational studies

= Fundamentals of corporate finance

= Means and techniques of sales

= Negotiations in business

= Marketing communications

= Modern technologies in sales and marketing
= Psychology of sales and marketing

* Project management

= Marketing planning

= Consumer behaviour

= Methods of effective learning and creating projects

= |ntroduction to the thesis
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Wybrane zajecia specjalnosciowe:

= Customer care

E-marketing

Marketing automation

Sales strategies and planning

Distribution logistics on the domestic and international markets

Public relations

= Sales on social media

Nauka jezyka obcego

Na studiach stacjonarnych:

= 360 godzin nauki jezyka obcego (90 godz. na semestr) od 1 do 4 semestru.
Na studiach niestacjonarnych:

= 90 godzin nauki jednego jezyka obcego (45 godz. na semestr) w 3 i 4 semestrze.

Do wyboru: angielski, niemiecki, hiszpanski.

Praktyki i staze

Praktyki studenckie to wazny element studiow. Studenci studiéw licencjackich oraz jednolitych studiow
magisterskich realizujg 960 godzin praktyk (24 tygodnie), zdobywajgc doswiadczenie zawodowe. Jesli
pracujesz w zawodzie zgodnym z kierunkiem studidow, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie
zatrudnienia. W trakcie studidw masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg
pracodawcy, z ktérymi wspétpracujemy, dostosowujgc wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze
kroki zawodowe.

Sposob zaliczenia studiow

Tworzysz w zespole projekt dyplomowy, ktéry rozwigzuje praktyczny lub teoretyczny problem zwigzany z
Twoim kierunkiem. Badajac literature i przeprowadzajac wtasne analizy, pracujesz nad autorska
propozycja rozwigzania problemu. Wszystko, czego nauczysz sie podczas studiéw, pozwala Ci na
stworzenie profesjonalnej pracy opartej na realnych danych i dziataniach. by uzyskac tytut licencjata,
taki projekt musisz obronic¢ przed komisjg. To Ty wyznaczasz kierunek swojego projektu!
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Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

= Studentem studiéw | stopnia (licencjackich lub = Na studiach | stopnia i jednolitych

inzynierskich) na Uniwersytecie WSB Merito
mozesz zosta¢ po ukonczeniu szkoty sredniej,
zdaniu matury i odebraniu Swiadectwa

magisterskich mozesz skorzystac¢ z Programu
Very Important Student (VIS) i studiowa¢
pierwszy semestr nawet za darmo.

dojrzatosci. O przyjeciu na studia decyduje
kolejnos¢ zgtoszen oraz ztozenie kompletu
dokumentéw i spetnienie wymogow
wynikajacych z zasad rekrutacji.
Dowiedz sie wiecej = Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala
Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac¢ czesne.

Dowiedz sie wiecej

= Mozesz otrzymac te same stypendia, co
studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
sportowe, socjalne i zapomogi.

Ceny

Dla Kandydatow

Czesne stopniowane Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 575 zt (12 x 575 zt) 1 rok 675 zt (12 x 675 zt)
2 rok 695 zt (12 x 695 zi) 2 rok 675 zt (12 x 675 1)
3 rok 975 zt (10 x 975 zt) 3 rok 795 zt (10 x 795 z)
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http://www.merito.pl/chorzow/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/chorzow/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/stypendia-i-znizki

Dla naszych absolwentow

Czesne stopniowane Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 575 zt (12 x 575 z) 1 rok 675 zt (12 x 675 zt)
2 rok 695 zt (12 x 695 zt) 2 rok 675 zt (12 x 675 zt)
3 rok 975 zt (10 x 975 zi) 3 rok 795 zt (10 x 795 zi)

Dla kandydatow z zagranicy

Czesne réwne

Studia stacjonarne

1 rok 4210 zt (2 x 4210 zt)
2 rok 4210 zt (2 x 4210 zt)
3 rok 4210 zt (2 x 4210 zt)

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, facznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiow okreslonych w Umowie.

Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz

Innovative Marketing

Form: Stacjonarne

Sposodb realizacji: Hybrydowe
Sales Strategies and Techniques
Form: Stacjonarne

Sposdb realizacji: Hybrydowe

Wyktadowcy

dr Danuta Babinska

= Na uczelni koncentruje sie na tematyce inteligencji kulturowej w organizacjach, komunikacji
miedzykulturowej oraz CSR, ze szczegdlnym uwzglednieniem korporacji miedzynarodowych.

Od ponad 20 lat prowadzi zajecia ze studentami reprezentujacymi rézne kraje i kultury. Dzieki
temu rozwija kompetencje miedzykulturowe i wzbogaca doswiadczenia dydaktyczne.

Specjalistka w obszarze budowania bezpieczehstwa psychologicznego w zespotach, odkrywania
Rél Zespotowych i facylitowania spotkan zespotow.

* Poprzez potaczenie doswiadczenia coachingowego i trenerskiego z podejsciem miedzykulturowym
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wspiera zespoty, ktérych cztonkowie wywodzg sie z réznych kultur i pokolen.

dr Danuta Koztowska-Makos

= Specjalizuje sie w finansach korporacyjnych, a w szczegdélnosSci powigzan finansowych w ztozonych
strukturach kapitatowych z uwzglednieniem miedzynarodowego prawa podatkowego.

= Doktor nauk ekonomicznych w dyscyplinie finanse, dtugoletni wyktadowca akademicki. Wystepuje
w roli coacha w intensywnych programach dydaktycznych nadzorujgc prace studentéw na arenie
miedzynarodowe;j.

= Zostata odznaczona Medalem Komisji Edukacji Narodowej oraz Brgzowym Medalem za Dtugoletnia
Stuzbe, co potwierdza jej zaangazowanie i osiggniecia zawodowe.

= Autorka i wspotautorka monografii i licznych artykutéw naukowych publikowanych w czasopismach
0 zasiegu krajowym i miedzynarodowym.

dr Ewa Wojcik

= Doswiadczony wyktadowca akademicki, specjalizuje sie w bankowosci, finansach behawioralnych,
zrébwnowazonym rozwoju, zachowaniach konsumentéw, inwestycjach alternatywnych, psychologii
marketingu, CSR.

Ekspert w zakresie zréwnowazonego rozwoju, autorka koncepcji i lider projektu Economics of
Sustainability zrealizowanego w ramach programéw Unii Europejskiej Ersmus +

Jest autorka licznych publikacji naukowych oraz wspétautorkg podrecznikéw. Wspétpracowata z
uznanymi wydawnictwami miedzynarodowymi, takimi jak Pearson oraz IGI Global.

= Uczestniczka i propagatorka aktywnos$ci miedzynarodowej, programéw mobilnosci akademickiej,
beneficjentka stypendiéw, visiting professor, m.in. Utenos Kolegija, University of Florence.

prof. dr hab. Pawet Szewczyk

= Jego zainteresowania naukowe obejmujg rozwdj i zastosowania technologii wschodzgcych i
zbieznych, takich jak blockchain, sztuczna inteligencja, inteligentna robotyka czy nanotechnologia.

= Gromadzit doswiadczenia od studiéw z fizyki teoretycznej, przez prace w czterech instytucjach
badawczo-rozwojowych w obszarze chemii fizycznej i teoretycznej, az po zarzadzanie trzema
instytucjami.

= Autor cyklu publikacji dotyczacych chemii fizycznej i teoretycznej polimeréw, badan jakosci
wyrobdéw i ustug, towaroznawstwa, nanotechnologii oraz praktycznych zastosowan technologii
blockchain.

= Systematycznie rozwija biegtos¢ w wykorzystywaniu osiggnie¢ sztucznej inteligencji w edukacji,
koncentrujac sie na jej praktycznych zastosowaniach wspierajagcych proces nauczania i uczenia
sie.

dr hab. Matgorzata Kiezel

= Doktor habilitowana w dyscyplinie nauki o zarzadzaniu i jakosci. Nauczycielka akademicka z
wieloletnim doswiadczeniem, ktéra taczy dydaktyke z aktywnoscig naukowo-badawcza, takze dla
praktyki.
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= Zajmuje sie problematykag zachowan konsumentéw i budowy strategii marketingowy, w tym
nowoczesnej komunikacji, strategii produktu, kreowania marki i wizerunku oraz innowacji i
marketingu relacyjnego.

= Jest certyfikowang tutorkg akademicka oraz moderatorka Design Thinking. Od kilkunastu lat petni
role promotorki i recenzentki w ramach seminariéw dyplomowych i magisterskich.

= Jest autorka lub wspétautorka ponad 120 publikacji naukowych, w tym pieciu ksigzek, m.in.:
Zjawisko customer engagement wsrdd polskich konsumentéw, Marketing relacyjny w sektorze
bankéw detalicznych.

dr inz. Mariusz Mol

= Drinz. Mariusz Mol specjalizuje sie w uczeniu maszynowym, wizji komputerowej, analizie danych i
systemach embedded. Pracuje gtéwnie w Pythonie, wykorzystujac TensorFlow i OpenCV.

= Wyktadowca akademicki z doswiadczeniem w projektach krajowych i miedzynarodowych.
Realizuje badania z zakresu edge Al, przetwarzania obrazu i optymalizacji systeméw
wbudowanych.

= Absolwent MIT Applied Data Science Program. Prowadzi interdyscyplinarne projekty taczace Al,
automatyke, ekologie i edukacje. Wspiera rozwdj mtodych naukowcdw i innowacji. Pracowat dla
Coca-Cola HBC.

= Twérca rozwigzan loT opartych na ESP32, Jetson Orin i LoRa. taczy informatyke z ochrong
srodowiska i inzynierig w projektach badawczo-rozwojowych.

dr inz. Agnieszka Kurc-Lisiecka

= Doktor nauk technicznych w dyscyplinie inzynieria materiatowa, od ponad 15 lat taczy dziatalnos¢
naukowg z praktyka przemystowa.

= Ma w dorobku ponad 100 publikacji naukowych w renomowanych czasopismach oraz kilka
patentéw wdrozonych w przemysle w obszarze spawalnictwa, obrébki materiatéw i technologii
produkcji.

= Adiunkt na UWSB Merito w Poznaniu, mentorka 80+ prac dyplomowych, specjalistka w logistyce i
inzynierii zarzagdzania, trenerka symulacji biznesowych Revas oraz systeméw SAP, Comarch XL i
FlexSim.

= Dziata w sektorze B+R jako ekspert zewnetrzny NCBR i NOT, doradca techniczny w firmach
przemystowych oraz kierownik projektéw badawczo-rozwojowych.

dr hab. Piotr Mamet

= Zajmuje sie naukowym badaniem jezyka specjalistycznego, analiza gatunku i rejestru oraz
jezykowym aspektem nazwy produktu.

= Przed podjeciem pracy dydaktycznej i naukowej pracowat w sektorze handlu zagranicznego, w tym
Polskiej Izbie Handlu zagranicznego.

= Najnowszym jego dzietem jest ksigzka pt. ,The Discourse of M: Managing British Intelligence in
James Bond Movies”.
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dr Krzysztof Koj

= Trener biznesu specjalizujgcy sie w negocjacjach, moderator i facylitator. Doradza w zakresie
taktyk komunikacji, prowadzenia debat politycznych oraz wystgpien publicznych.

= Ekspert i doradca w obszarze ekonomicznego otoczenia biznesu. Wyktadowca ekonomii oraz
miedzynarodowych stosunkéw gospodarczych, taczacy wiedze teoretyczng z praktyka.

= Instruktor w programach MBA w Polsce i za granicg, adiunkt we Franklin University w Columbus
(USA) oraz profesor wizytujacy w Modern College of Business and Science w Maskacie (Oman).

= Zawodowo oddany wspoétpracy miedzynarodowej. Prywatnie pasjonuje sie rodzinnymi podrézami,
a hobbystycznie trenuje kickboxing w Tomica Team MMAtadores Katowice.

Prof dr hab. inz. Marek Jabtonski

= Prezes Zarzadu renomowanej firmy OTTIMA plus Sp. z 0. 0 z siedzibg w Katowicach. Wiceprezes
Zarzadu oraz inicjator Potudniowego Klastra Kolejowego.

= Posiada ponad 20-letnie doswiadczenie w zakresie projektowania i wdrazania systemow
optymalizacji zarzagdzania, audytor wiodacy systeméw zarzadzania.

= Wieloletni doradca polskich i zagranicznych przedsiebiorstw w zakresie nowoczesnych metod i
technik zarzadzania.

= Specjalista branzy kolejowej w zakresie zarzadzania bezpieczenstwem ruchu kolejowego oraz
utrzymania infrastruktury kolejowej.

prof. dr hab. Michat Kucia

= Doktor nauk ekonomicznych, naukowo zajmuje sie szeroko rozumianym e-biznesem. W tym
obszarze prowadzit wyktady i szkolenia.

= Stale wspoétpracuje z praktyka gospodarcza w zakresie optymalizacji dziatalnoSci handlowej w
Internecie oraz e-marketingu. Ma dosSwiadczenie w projektowaniu serwiséw aukcyjnych.

= Byt kierownikiem i wykonawcg w ponad 25 projektach badawczych na rzecz praktyki
gospodarczej. Jest cztonkiem Polskiego Naukowego Towarzystwa Marketingowego.

= Jest autorem lub wspdtautorem kilkunastu publikacji z zakresu handlu elektronicznego oraz
internetu w marketingu.
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