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Czego sie nauczysz?

Nauczysz sie projektowania kampanii reklamowych, ktére skutecznie przyciggaja uwage
klientéw.

Zrozumiesz, jak projektowa¢ podroz klienta, uwzgledniajgc punkty styku online i offline.

Poznasz nowoczesne narzedzia marketingowe, takie jak Google Analytics, Freshmail, Hotjar,
wspierajgce dziatania promocyjne.

Opanujesz techniki budowania wizerunku marki i relacji w mediach spotecznosciowych.
Nauczysz sie projektowania serwiséw internetowych zorientowanych na uzytkownika.

Opanujesz zaawansowang analityke dziatan internetowych, poprawiajac skutecznosc
kampanii.

Praca dla Ciebie

Pracuj jako specjalista ds. marketingu, odpowiadajgc za kreowanie strategii promocyjnych.

Znajdz zatrudnienie jako specjalista SEM/SEO, zwiekszajgc widocznos¢ marek w
wyszukiwarkach.

Rozwijaj sie jako specjalista ds. marketingu internetowego, projektujgc kampanie w
przestrzeni online.

Zostan analitykiem internetowym, badajac efektywnos¢ kampanii marketingowych.

Pracuj jako specjalista ds. performance marketingu, optymalizujgc dziatania pod katem
wynikow.

Rozwijaj wtasng dziatalnos¢, oferujac ustugi w zakresie marketingu innowacyjnego.

Program studidow

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowe].

Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.
Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.
Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

Case studies - analiza realnych przypadkdw.
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Wybrane zajecia kierunkowe:

= Nowoczesne technologie w marketingu i sprzedazy
= Psychologia marketingu i sprzedazy

= Planowanie marketingowe

= Badania marketingowe

= Zarzadzanie markg

= Zachowania konsumentéw

= Srodki i techniki sprzedazy

= Komunikacja marketingowa

= Wprowadzenie do Al

= Negocjacje w biznesie

= Zarzgdzanie projektami

Wybrane zajecia specjalnosciowe:

= Budowanie i zarzadzanie relacjami z klientem

= E-marketing

= Zarzgdzanie agencjg marketingowg w oparciu o symulacje biznesowg REVAS
= Public relations

= Reklama i sprzedaz w mediach spotecznosciowych

= Strategie i narzedzia content marketingu

= Wystgpienia publiczne

= Projektowanie serwiséw internetowych i analityka dziatan internetowych

= Marketing w wyszukiwarkach internetowych i optymalizacja tresci

= Automatyzacja marketingu

Nauka jezyka obcego

Na studiach stacjonarnych:

= 360 godzin nauki jezyka obcego (90 godz. na semestr) od 1 do 4 semestru.
Na studiach niestacjonarnych:
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= 90 godzin nauki jednego jezyka obcego (45 godz. na semestr) w 3 i 4 semestrze.

Do wyboru: angielski, niemiecki, hiszpanski.

Praktyki i staze

Praktyki studenckie to wazny element studidw. Studenci studidw licencjackich oraz jednolitych studiow
magisterskich realizujg 960 godzin praktyk (24 tygodnie), zdobywajgc doswiadczenie zawodowe. Jesli
pracujesz w zawodzie zgodnym z kierunkiem studiéw, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie
zatrudnienia. W trakcie studiéw masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg
pracodawcy, z ktérymi wspétpracujemy, dostosowujgc wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze
kroki zawodowe.

Sposadb zaliczenia studiow

Tworzysz w zespole projekt dyplomowy, ktéry rozwigzuje praktyczny lub teoretyczny problem zwigzany z
Twoim kierunkiem. Badajac literature i przeprowadzajac wtasne analizy, pracujesz nad autorska
propozycja rozwigzania problemu. Wszystko, czego nauczysz sie podczas studiow, pozwala Ci na
stworzenie profesjonalnej pracy opartej na realnych danych i dziataniach. by uzyska¢ tytut licencjata,
taki projekt musisz obronic¢ przed komisjg. To Ty wyznaczasz kierunek swojego projektu!

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

= Studentem studidw | stopnia (licencjackich lub = Na studiach I stopnia i jednolitych

inzynierskich) na Uniwersytecie WSB Merito magisterskich mozesz skorzysta¢ z Programu
mozesz zostaé po ukonczeniu szkoty sredniej, Very Important Student (VIS) i studiowa¢
zdaniu matury i odebraniu Swiadectwa pierwszy semestr nawet za darmo.

dojrzatosci. O przyjeciu na studia decyduje
kolejnos¢ zgtoszen oraz ztozenie kompletu
dokumentéw i spetnienie wymogoéw
wynikajacych z zasad rekrutacji.
Dowiedz sie wigcej = Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala
Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac czesne.

Dowiedz sie wiecej

» Mozesz otrzymac te same stypendia, co
studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
sportowe, socjalne i zapomogi.

Ceny

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towardw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, tagcznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiéw okreslonych w Umowie.
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http://www.merito.pl/chorzow/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/stypendia-i-znizki

Wyktadowcy

dr Olga Kotulska-Matczak

= Specjalizuje sie w public relations, tgczac doswiadczenie praktyczne z wiedzg akademicka. W
swojej pracy skupia sie na skutecznej komunikacji i budowaniu wizerunku organizacji.

= Od 14 lat zawodowo zwigzana z obszarem sprzedazy, PR-u i marketingu. taczy doswiadczenie w
budowaniu relacji z klientami z umiejetnoscia kreowania skutecznych strategii komunikacyjnych.

= Absolwentka filozofii na Uniwersytecie Slaskim oraz studiéw podyplomowych z pedagogiki. Doktor
nauk spotecznych w dyscyplinie nauki o polityce i administracji.

= W ramach prac nad dysertacjg doktorskg odbyta kwerende archiwalng w Instytucie Hoovera na
Uniwersytecie Stanforda w Kalifornii jako PhD Student Researcher.

mgr Dariusz Jaszcz

= Specjalista PR i marketingu, zainteresowany content marketingiem, storytellingiem, grywalizacja,
marketingiem doswiadczen oraz neuromarketingiem.

= Wiasciciel Agencji Marketingowej Lizard, inicjator platformy edukacyjnej i cyklu konferencji Dialog
Mozliwosci. Organizuje konferencje i eventy biznesowe, opiekuje sie kotem naukowym.

= Autor licznych publikacji branzowych, wspiera dziatania NGO, prowadzi treningi TUS i bada wptyw
neuropsychologii na decyzje zakupowe.

= Praktyk PR i trener komunikacji z doSwiadczeniem w organizacji wydarzen oraz pracy jako
wyktadowca akademicki.

dr tukasz Makowski, prof. UWSB Merito

= Wyktadowca, menedzer i doradca biznesu z zakresu: zarzadzania strategicznego
przedsiebiorstwem, proceséw restrukturyzacji, marketingu, sprzedazy.

= Od roku 2010 prodziekan UWSB Merito Chorzéw, wczesniej: menedzer i redaktor pisma
przemystowo-gospodarczego, dyrektor generalny, dyrektor produktu oraz sieci sprzedazy.

= Autor publikacji z zakresu zarzadzania, polityki i gospodarki. Zdobywca grantu naukowego MNiSW
(2010) oraz nagréd wtadz UWSB Merito w Poznaniu (2016, 2018, 2020), a takze w Warszawie
(2022, 2023).

prof. dr hab. Michat Kucia

= Doktor nauk ekonomicznych, naukowo zajmuje sie szeroko rozumianym e-biznesem. W tym
obszarze prowadzit wyktady i szkolenia.

= Stale wspétpracuje z praktyka gospodarcza w zakresie optymalizacji dziatalnosci handlowej w
Internecie oraz e-marketingu. Ma doswiadczenie w projektowaniu serwiséw aukcyjnych.

= Byt kierownikiem i wykonawcg w ponad 25 projektach badawczych na rzecz praktyki
gospodarczej. Jest cztonkiem Polskiego Naukowego Towarzystwa Marketingowego.
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= Jest autorem lub wspdtautorem kilkunastu publikacji z zakresu handlu elektronicznego oraz

mgr

mgr

internetu w marketingu.

Maciej Makowski
Menedzer, trener biznesu, specjalista z zakresu zarzadzania, marketingu i sprzedazy.

Wyktadowca oraz autor szeregu publikacji poswieconych problematyce przedsiebiorczosci,
zarzadzania zasobami ludzkimi, organizacji czasu pracy, sprzedazy i marketingu.

Redaktor naczelny magazynu biznesowego "Przewodnik dla Posrednikéw Finansowych". Wiasciciel
i tworca serwisu FranczyzaBanku.pl oraz portalu WlasnyBiznes.pl.

Doswiadczenie zawodowe zdobyt na rynku finansowym, ubezpieczeniowym oraz
telekomunikacyjnym. Pracowat m.in. w CitiBank Handlowy, Raiffeisen Bank Polska czy
Telekomunikacji Polskiej.

Katarzyna Ksciuczyk

Magister matematyki, absolwentka Uniwersytetu Slaskiego w Katowicach. taczy przygotowanie
akademickie z doswiadczeniem dydaktycznym, rozwijajac pasje do nauczania.

Doswiadczenie zawodowe zdobywata w agencjach marketingu internetowego oraz agencjach
kreatywnych, gdzie rozwijata kompetencje w obszarze promocji, komunikacji i nowoczesnych
medidw.

Zarzadzata zespotami projektowymi odpowiedzialnymi za tworzenie kampanii internetowych, a
takze zespotami marketingu i komunikacji, rozwijajgc ich efektywnos¢ i kreatywnosc.

Od wielu lat zainteresowana tematem marketingu internetowego, w tym tematem analizy
zachowania uzytkownikéw na stronach internetowych oraz optymalizacjg kampanii internetowych.

mgr Ltukasz Bugaj

Od poczatku swojej kariery zawodowej zwigzany ze sprzedaza. Kilka lat pracowat w branzy
finansowej jako Team Lider, gdzie z sukcesami koordynowat pracg zespotu doradcéw klienta
kluczowego.

Od ponad 10 lat zwigzany z Biurem Rekrutacji Uniwersytetu WSB Merito w Chorzowie gdzie petni
funkcje Koordynatora ds. zarzadzania procesami B2B i B2C.

Wielokrotnie otrzymywat wyréznienia jako najlepszy sprzedawca w catej grupie Uczelni WSB
Merito, co potwierdza jego skutecznosc¢ i wysokie standardy pracy.

Jego zainteresowania to przede wszystkim komunikacja miedzyludzka oraz negocjacje w relacjach
B2B, jak rowniez wszelkie aspekty zwigzane ze sprzedaza.
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