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Marketing 1 sprzedaz

STUDIA | STOPNIA - KIERUNEK

Forma: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne
Sposdb realizacji: Hybrydowe ¢ Hybrydowe popotudniowe ¢ Online
Cechy: Studia | stopnia licencjackie « Od pazdziernika ¢ Polski ¢« W partnerstwie ¢ 6 semestrow

Miasto: Chorzéw/Katowice



Program studiow

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowe].

= Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.

= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

= Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.

= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkoéw.

Wybrane zajecia kierunkowe:

= Nowoczesne technologie w marketingu i sprzedazy
= Psychologia marketingu i sprzedazy

= Planowanie marketingowe

= Badania marketingowe

= Zarzadzanie markg

» Zachowania konsumentow

= Srodki i techniki sprzedazy

= Komunikacja marketingowa

= \Wprowadzenie do Al

= Negocjacje w biznesie

= Zarzadzanie projektami

Wybrane zajecia specjalnosciowe:

= E-commerce

Social media marketing

Strategie i plany sprzedazowe
= Zarzgdzanie agencjg marketingowag w oparciu o symulacje biznesowg REVAS

= Prawo prasowe

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 2/15
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Wystgpienia publiczne

Budowanie i zarzadzanie relacjami z klientem

Marketing w wyszukiwarkach internetowych i optymalizacja tresci

Automatyzacja marketingu

Influencer marketing i budowanie marki osobistej w internecie

Srodki i techniki reklamy

Warsztaty tworzenia tresci audiowizualnych

Nauka jezyka obcego

Na studiach stacjonarnych:

= 360 godzin nauki jezyka obcego (90 godz. na semestr) od 1 do 4 semestru.
Na studiach niestacjonarnych:

= 90 godzin nauki jednego jezyka obcego (45 godz. na semestr) w 3 i 4 semestrze.

Do wyboru: angielski, niemiecki, hiszpanski.

Praktyki i staze

Praktyki studenckie to wazny element studidw. Studenci studidw licencjackich oraz jednolitych studiéw
magisterskich realizujg 960 godzin praktyk (24 tygodnie), zdobywajgc doswiadczenie zawodowe. Jesli
pracujesz w zawodzie zgodnym z kierunkiem studiow, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie
zatrudnienia. W trakcie studidw masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg
pracodawcy, z ktérymi wspétpracujemy, dostosowujgc wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze
kroki zawodowe.

Sposob zaliczenia studiow

Tworzysz w zespole projekt dyplomowy, ktéry rozwigzuje praktyczny lub teoretyczny problem zwigzany z
Twoim kierunkiem. Badajac literature i przeprowadzajgc wtasne analizy, pracujesz nad autorska
propozycja rozwigzania problemu. Wszystko, czego nauczysz sie podczas studiéw, pozwala Ci na
stworzenie profesjonalnej pracy opartej na realnych danych i dziataniach. by uzyskac tytut licencjata,
taki projekt musisz obronic¢ przed komisjg. To Ty wyznaczasz kierunek swojego projektu!

Partnerzy kierunku

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/15
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemne;j.
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Zasady rekrutacji

= Studentem studidw | stopnia (licencjackich lub
inzynierskich) na Uniwersytecie WSB Merito
mozesz zostac¢ po ukonczeniu szkoty $redniej,
zdaniu matury i odebraniu Swiadectwa
dojrzatosci. O przyjeciu na studia decyduje
kolejnos¢ zgtoszen oraz ztozenie kompletu
dokumentéw i spetnienie wymogoéw
wynikajacych z zasad rekrutacji.

Dowiedz sie wiecej

Ceny

Dla Kandydatow

Stypendia i znizki

= Na studiach I stopnia i jednolitych
magisterskich mozesz skorzysta¢ z Programu
Very Important Student (VIS) i studiowac
pierwszy semestr nawet za darmo.

» Mozesz otrzymac te same stypendia, co
studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
sportowe, socjalne i zapomogi.

= Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala
Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac czesne.

Dowiedz sie wiecej

Czesne stopniowane

Czesne rowne

Studia stacjonarne

1 rok 291 zt 4952+(12 x 291 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 265zt
2 rok 610 zt (12 x 610 zt)
3 rok 880 zt (10 x 880 z)

1 rok 391 zt 5952-(12 x 391 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 365zt
2 rok 595 zt (12 x 595 zt)
3 rok 700 zt (10 x 700 zt)

Studia niestacjonarne

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 4/15
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



http://www.merito.pl/chorzow/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/chorzow/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/stypendia-i-znizki

Czesne stopniowane

Czesne rowne

458 zt 495z (12 x 458 zt)

1 rok Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 431zt
2 rok 610 zt (12 x 610 z})
3 rok 880 zt (10 x 880 zt)

1 rok

2 rok
3 rok

558 zt 595 2 (12 x 558 z)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 531zt
595 zt (12 x 595 z})
700 zt (10 x 700 zt)

Dla naszych absolwentow

Czesne stopniowane Czesne rowne
Studia stacjonarne
L ke Najniiszascse::ﬁ;tzrtc(r}goxdgi!:szgﬁg - [l Najningasgenza{f?s.ﬁc(&goxdr?i?gﬁg
2 rok 610 zt (12 x 610 z}) 2 rok 595 zt (12 x 595 z})
3 rok 880 zt (10 x 880 z) 3 rok 700 zt (10 x 700 zt)
Studia niestacjonarne
1 rok 425 24 495-2(12 x 425 ) 1 rok 525 zt 5952+(12 x 525 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 398zt Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 498zt
2 rok 610 zt (12 x 610 ) 2 rok 595 zt (12 x 595 zt)
3 rok 880 zt (10 x 880 z) 3 rok 700 zt (10 x 700 zt)

Dla kandydatow z zagranicy

Czesne réwne
Studia stacjonarne
ok 391 24 595-2(12 x 391 )
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 365zt
2 rok 595 zt (12 x 595 zt)
3 rok 700 zt (10 x 700 zt)
Studia niestacjonarne
1 rok Najnizsgasfenz:zgci,?;tzrﬁc(r}goxdr?i?iii
2 rok 595 zt (12 x 595 z})
3 rok 700 zt (10 x 700 zt)

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towardw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, tacznie nie

wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studidéw okreslonych w Umowie.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majg charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 5/15

miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemne;j.




Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz

Innowacyjny marketing

Form: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne

Sposoéb realizacji: Hybrydowe ¢ Hybrydowe popotudniowe
Public Relations i nowoczesna komunikacja

Form: Niestacjonarne * Stacjonarne

Sposoéb realizacji: Hybrydowe ¢ Hybrydowe popotudniowe
Strategie i techniki sprzedazy w modelu omnichannel
Form: Niestacjonarne

Sposdb realizacji: Hybrydowe ¢ Hybrydowe popotudniowe
Zarzadzanie sprzedaza

Form: Niestacjonarne

Sposéb realizacji: Online

Content Marketing - tworzenie tresci marketingowych
Form: Niestacjonarne * Stacjonarne

Sposdb realizacji: Hybrydowe ¢ Hybrydowe popotudniowe
E-commerce i Marketplace Management

Form: Niestacjonarne * Stacjonarne

Sposadb realizacji: Hybrydowe ¢ Hybrydowe popotudniowe
E-marketing

Form: Niestacjonarne

Sposoéb realizacji: Online

E-marketing z elementami Al

Form: Niestacjonarne ¢ Stacjonarne

Sposadb realizacji: Hybrydowe ¢ Hybrydowe popotudniowe

Wyktadowcy

mgr Bogumita Urban, Menedzer kierunku

» Posiada 30-letnie doswiadczenie na stanowiskach zarzadczych w réznych sektorach gospodarki, w
tym w branzy lotniczej, reklamowej oraz w szkolnictwie wyzszym.

= Organizatorka licznych wyjazdéw studyjnych do uniwersytetéw w Europie i na catym sSwiecie,
dzieki ktérym uczestnicy mogli zdobywad wiedze, doswiadczenie oraz nawigzywac

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 6/15
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



miedzynarodowe kontakty.

= Odpowiadata za rozwdj marketingu w Miedzynarodowym Porcie Lotniczym Katowice jako dyrektor
ds. promocji, analiz i rozwoju. Petnita takze funkcje dyrektora handlowego w agencjach
reklamowych.

dr hab. Magdalena Ankiel

= Specjalizuje sie w zarzadzaniu produktem, marka i opakowaniem. Prowadzi badania nad
zachowaniami konsumentdéw oraz rozwojem innowacji produktowych, taczac teorie z praktyka
biznesowa.

= Doswiadczony ekspert z zakresu projektowania designu opakowan z punktu widzenia wartosci
komunikacyjnej produktu.

= Autorka publikacji dotyczacych wartosci komunikacyjnej opakowan, zachowan konsumentéw na
rynku kosmetycznym, innowacji opakowaniowych w gospodarce cyrkularnej.

= Wyrdznia sie biegtoscig w analizie danych z wykorzystaniem narzedzi statystycznych, co pozwala
jej rzetelnie interpretowac wyniki badan i wspiera¢ procesy decyzyjne.
dr Danuta Babinska

= Na uczelni koncentruje sie na tematyce inteligencji kulturowej w organizacjach, komunikacji
miedzykulturowej oraz CSR, ze szczegdlnym uwzglednieniem korporacji miedzynarodowych.

= Od ponad 20 lat prowadzi zajecia ze studentami reprezentujagcymi rézne kraje i kultury. Dzieki
temu rozwija kompetencje miedzykulturowe i wzbogaca doswiadczenia dydaktyczne.

= Specjalistka w obszarze budowania bezpieczenstwa psychologicznego w zespotach, odkrywania
Rél Zespotowych i facylitowania spotkan zespotow.

* Poprzez potaczenie doswiadczenia coachingowego i trenerskiego z podejsciem miedzykulturowym
wspiera zespoty, ktérych cztonkowie wywodzg sie z réznych kultur i pokolen.

dr Maria Banas

= Doktor nauk spotecznych w dyscyplinie socjologii oraz magister filologii angielskiej. taczy wiedze
humanistyczng i spoteczng, co pozwala jej na interdyscyplinarne podejscie w pracy zawodowe;.

* Posiada ponad 25-letnie doswiadczenie w nauczaniu jezyka angielskiego 0gdinego i
specjalistycznego. Szczegdlnie interesuje sie jezykiem ekonomii, finanséw, bankowosci oraz
marketingu.

= Od lat wspétpracuje z Londynska Izbg Przemystowo-Handlowg, koordynujgc egzaminy kwalifikacji
zawodowych, m.in. z zakresu Business English, oferowane przez te uznang miedzynarodowg
instytucje.

= Wspotautorka podrecznikédw: Banking and Finance - Key Issues (2010), International Business
Basic Issues (2010) oraz Business English - Enrich Your Vocabulary (2004).

dr Daniel Duleba
= Specjalizuje sie w badaniach nad kreacjg wartosci oraz projektowaniem i optymalizacjg modeli

biznesu w sektorze ochrony zdrowia. Interesuje sie takze koncepcja zarzadzania opartego na

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 7/15
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



dowodach.

Specjalista w sektorze farmaceutycznym, zajmujacy sie zarzadzaniem strategicznym i rozwojem
sprzedazy. taczy wiedze branzowg z praktyka biznesowa, wspierajgc wzrost organizacji.

Wspotautor ksigzki "TRAKTAT o zasadach zarzadzania dowodowego - przysztos¢ zarzadzania".

= Wyrdznia sie biegtoscig w wykorzystaniu narzedzi stosowanych w systematycznych przegladach
literatury, co pozwala mu rzetelnie analizowac i syntetyzowa¢ wyniki badan naukowych.

prof. dr hab. inz. Adam Jabtonski

= Profesor nauk spotecznych w dyscyplinie nauki o zarzadzaniu i jakosci, wiceprezes zarzadu
OTTIMA plus Sp. z 0.0. w Katowicach oraz ekspert Polskiej Komisji Akredytacyjne;j.

= Doswiadczony naukowiec, przedsiebiorca, doradca oraz ekspert i analityk biznesu. Cztonek
zespotu naukowego dziatajgcego zgodnie ze standardami Evidence-Based Management (EBM).

= Autor licznych analiz i ekspertyz zarzadczych, technicznych oraz ekonomicznych w réznych
sektorach gospodarki. Kierownik Jakosci Akredytowanej Jednostki Inspekcyjnej (ASBO) OTTIMA
plus Sp. z o.0.

= Doswiadczony szkoleniowiec, kierownik i realizator wielu projektéw zwigzanych z budowa
nowoczesnych metod i koncepcji zarzadzania, strategii oraz modeli biznesu w réznych sektorach
gospodarki.

dr hab. Anna Skdrska

= Specjalizuje sie w zagadnieniach zwigzanych z zarzgdzaniem kapitatem ludzkim, rynkiem pracy i
jego uwarunkowaniami, jakoscig zycia, w tym zachowaniem réwnowagi (Work Life Balance).

= Ekspert w obszarze rynku pracy.

= Autorka ponad 130 publikacji, w tym ostatniej monografii: Praca a jakos¢ zycia Polakéw - zmiany
w okresie pandemii COVID-19, Wydawnictwo Uniwersytetu Ekonomicznego w Katowicach, 2022.

= Doswiadczenie w prowadzeniu zaje¢ dydaktycznych, szkolen oraz projektéw w obszarze rozwoju
kapitatu ludzkiego, doradztwa zawodowego, transformacji rynku pracy.

dr lwona Naptoszek-Szopa

= Zajmuje sie tematyka negocjacji integratywnych i promuje ich stosowanie w praktyce
przedsiebiorstw, wspierajgc budowanie dtugofalowych relacji biznesowych i skutecznych
rozwigzan.

» Pedagod, nauczyciel akademicki (Uniwersytet Slaski, WSBiF-Katowice, UWSB Merito Chorzéw),
trener umiejetnosci miekkich (2002-nadal), partner w firmie lventi Exbis (2011-2018) i Exbis
(2018-nadal).

= Autorka kompleksowych programoéw szkoleniowych dla przedsiebiorstw oraz studiéw
podyplomowych (Menadzer XXI wieku, Negocjacje w biznesie), organizator projektéw
integracyjnych i szkoleniowych dla firm.

= Zarzadzata duzymi projektami, przeprowadzita kilkaset dni szkoleniowych, szkolgc kilka tysiecy
0s6b m.in.: Bank Zachodni WBK S.A., ING Bank Slaski S.A., ZUS, PKO BP S.A., Ministerstwo

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
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Finansow.

dr Joanna Ogrodnik

= Specjalizuje sie w dydaktyce, pedeutologii i motywacji w procesie uczenia sie mtodziezy. Jest
doktorem nauk spotecznych w dyscyplinie pedagogika.

= Autorka publikacji o kompetencjach i zadaniach nauczyciela i wychowawcy oraz prac
poswieconych wspétczesnym wyzwaniom edukacyjnym.

= Specjalizuje sie w diagnozie i rozwoju edukacji. Wspéttworzyta projekt MEN, prowadzita szkolenia
dla nauczycieli, organizowata ogdélnopolska konferencje o nowoczesnym nauczaniu, pod
patronatem PAN.

= Posiada doswiadczenie w pracy wychowawczej i szkoleniowej. Wspoéttworzy projekty edukacyjne.

mgr Kinga Religa

» Konsultant i doradca marketingowy z wieloletnim doswiadczeniem. Specjalizuje sie w komunikacji
marketingowej, marketingu terytorialnym oraz promocji miast i regionéw.

= Ukonczyta kurs Professional Diploma in Marketing i uzyskata miedzynarodowy dyplom
potwierdzajgcy kwalifikacje i kompetencje marketingowe The Chartered Institute of Marketing in
London.

= Autorka i wspotautorka licznych strategii komunikacji marketingowej oraz kampanii promocyjnych
dla réznych marek (w tym terytorialnych) realizowanych w kraju i za granica.

= Autorka publikacji w magazynach branzowych oraz ksigzki ,Szukajac klienta. Jak rozpoznac
potencjalnego nabywce i nie wpas¢ w putapke sprzedawania wszystkim”.

dr hab. Matgorzata Kiezel

= Doktor habilitowana w dyscyplinie nauki o zarzadzaniu i jakosci. Nauczycielka akademicka z
wieloletnim doswiadczeniem, ktéra tgczy dydaktyke z aktywnos$cig naukowo-badawczg, takze dla
praktyki.

= Zajmuje sie problematyka zachowan konsumentéw i budowy strategii marketingowy, w tym
nowoczesnej komunikacji, strategii produktu, kreowania marki i wizerunku oraz innowacji i
marketingu relacyjnego.

= Jest certyfikowang tutorkg akademicka oraz moderatorka Design Thinking. Od kilkunastu lat petni
role promotorki i recenzentki w ramach seminariéw dyplomowych i magisterskich.

= Jest autorka lub wspétautorka ponad 120 publikacji naukowych, w tym pieciu ksigzek, m.in.:
Zjawisko customer engagement wsrdd polskich konsumentéw, Marketing relacyjny w sektorze
bankéw detalicznych.

mgr Mariusz Wilkus

= Finansista, oficer compliance i audytor. Ekspert w zakresie zarzadzania procesowego, rewizji
finansowej, bezpieczenstwa informacji, audytu, kontroli, tadu korporacyjnego i ochrony danych
osobowych.

= Wspétpracownik uczelni w Polsce oraz uniwersytetéw w Anglii, trener instytucji, autor regulacji

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
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wewnetrznych w zakresie zarzgdzania ryzykiem.

= Skutecznie wdrozyt w ponad 50 przedsiebiorstwach system zarzgdzania procesowego oraz
finansowej kontroli wewnetrznej, wspierajac rozwdj organizacji i podnoszac ich efektywnosc.

= Posiada specjalistyczng wiedze z zakresu nowoczesnych rozwigzan audytowych w informatyce,
bezpieczenstwa informacji infrastruktury teleinformatyczne;.

prof. dr hab. Pawet Szewczyk

= Jego zainteresowania naukowe obejmujg rozwdj i zastosowania technologii wschodzacych i
zbieznych, takich jak blockchain, sztuczna inteligencja, inteligentna robotyka czy nanotechnologia.

= Gromadzit doswiadczenia od studiéw z fizyki teoretycznej, przez prace w czterech instytucjach
badawczo-rozwojowych w obszarze chemii fizycznej i teoretycznej, az po zarzadzanie trzema
instytucjami.

= Autor cyklu publikacji dotyczacych chemii fizycznej i teoretycznej polimeréw, badan jakosci
wyrobdw i ustug, towaroznawstwa, nanotechnologii oraz praktycznych zastosowan technologii
blockchain.

= Systematycznie rozwija biegtos¢ w wykorzystywaniu osiggnie¢ sztucznej inteligencji w edukacji,
koncentrujac sie na jej praktycznych zastosowaniach wspierajagcych proces nauczania i uczenia
sie.

mgr Piotr Krzyszczyk

= Specjalizuje sie w nowoczesnych technologiach stosowanych w edukacji, ich rozwoju i
praktycznym wykorzystaniu. Zajmuje sie takze wdrazaniem rozwigzan dla zdalnej nauki i
podnoszeniem jej jakosci.

= Doswiadczony ekspert z zakresu ICT, e-learningu. Nauczyciel dyplomowany w szkole podstawowe;j
i ponadpodstawowej, autor autorskich programéw nauczania i innowacji pedagogicznych.

= Autor podrecznika do podstaw przedsiebiorczosci.

= Biegle stosuje ICT w edukacji i wykorzystuje e-learning w nauczaniu. Tworzy projekty oraz
programy dydaktyczne oparte na metodzie IBSE i podejsciu STEAM, wspierajgc innowacyjne
procesy edukacyjne.

mgr Rafat Sottysik

= Radca prawny i cztonek etatowy Samorzgdowego Kolegium Odwotawczego w Katowicach. Trener
wspotpracujacy z Fundacjg Rozwoju Demokracji Lokalnej, dzielagcy sie wiedzg i doswiadczeniem.

» Jego zainteresowania zawodowe obejmujg postepowanie i prawo administracyjne, w tym
planowanie przestrzenne i gospodarke nieruchomosciami, a takze zagadnienia z zakresu prawa
rzeczowego.

* Przeprowadzit liczne szkolenia z zakresu stosowania prawa dla organdw administracji publicznej, w
tym dla ministerstw i urzedéw wojewddzkich, wspierajgc rozwéj ich kompetenciji.

= Od ponad 20 lat zajmuje sie prawem. Przygotowat tysigce decyzji i pism procesowych.
Zainspirowat setki studentéw Uniwersytetu WSB Merito w Chorzowie do zgtebiania prawa.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, 10/15
umowa miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemnej.



mgr Wiestawa lInicka

= W swoich zainteresowaniach zawodowych i naukowych zajmuje sie zagadnieniami koncepcji
spotecznej odpowiedzialnosci biznesu i zrbwnowazonego rozwoju.

Praktyk w Swiecie zarzagdzania. Doswiadczenie zawodowe zdobyta zarzadzajac placéwka
oswiatowa i zespotami sprzedazowymi.

Autorka publikacji z zakresu spotecznej odpowiedzialnosci biznesu.

Absolwentka Wyzszej Szkoty Bankowej (obecnie Uniwersytet WSB Merito).

dr Agata Jakubowska

= Zajmuje sie instytucjami finansowymi i zaufania publicznego oraz komunikacja, w tym PR-em,
marketingiem spotecznym i reklama.

= Doswiadczona wyktadowczyni i autorka licznych publikacji naukowych. Angazuje sie w badania
zgodne ze swoja specjalizacja.

= Autorka publikacji dotyczgcych PR-u, komunikacji i reklamy.
= Posiada kreatywnos$¢, doswiadczenie w kierowaniu i pracy w zespole, ukonczyta liczne szkolenia z
komunikacji oraz zna jezyk angielski.
dr inz. Agnieszka Kurc-Lisiecka

= Doktor nauk technicznych w dyscyplinie inzynieria materiatowa, od ponad 15 lat taczy dziatalnos¢
naukowa z praktyka przemystowa.

= Ma w dorobku ponad 100 publikacji naukowych w renomowanych czasopismach oraz kilka
patentéw wdrozonych w przemysle w obszarze spawalnictwa, obrébki materiatéw i technologii
produkcji.

= Adiunkt na UWSB Merito w Poznaniu, mentorka 80+ prac dyplomowych, specjalistka w logistyce i
inzynierii zarzagdzania, trenerka symulacji biznesowych Revas oraz systeméw SAP, Comarch XL i
FlexSim.

= Dziata w sektorze B+R jako ekspert zewnetrzny NCBR i NOT, doradca techniczny w firmach
przemystowych oraz kierownik projektéw badawczo-rozwojowych.
mgr Dariusz Jaszcz

= Specjalista PR i marketingu, zainteresowany content marketingiem, storytellingiem, grywalizacja,
marketingiem doswiadczen oraz neuromarketingiem.

= Wiasciciel Agencji Marketingowej Lizard, inicjator platformy edukacyjnej i cyklu konferencji Dialog
Mozliwosci. Organizuje konferencje i eventy biznesowe, opiekuje sie kotem naukowym.

= Autor licznych publikacji branzowych, wspiera dziatania NGO, prowadzi treningi TUS i bada wptyw
neuropsychologii na decyzje zakupowe.

= Praktyk PR i trener komunikacji z doSwiadczeniem w organizacji wydarzen oraz pracy jako
wyktadowca akademicki.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, 11/15
umowa miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemnej.



dr Aleksandra Hadzik

mgr

mgr

Doktor nauk prawnych, manager oraz urzednik z kilkunastoletnim doswiadczeniem w zakresie
zarzadzania ubezpieczeniami spotecznymi.

W Kasie Rolniczego Ubezpieczenia Spotecznego przeszta petng Sciezke kariery od referenta do
prezesa Kasy. Funkcje prezesa KRUS petni od pazdziernika 2018 r.

Autorka publikacji z zakresu postepowania administracyjnego, ubezpieczen spotecznych rolnikéw,
bezpieczenhstwa spotecznego, turystyki i lecznictwa uzdrowiskowego.

Posiada uprawnienia mediatora. Swoje doswiadczenie i wiedze merytoryczng wykorzystuje takze
prowadzac zajecia ze studentami.

Daniel Gas

Specjalizuje sie w obszarach bezpieczenstwa, cyberbezpieczehstwa oraz zarzadzania zasobami
ludzkimi i sprzedaza.

Doswiadczony wyktadowca akademicki i menedzer z wieloletnim doswiadczeniem w sektorze
bankowym.

Laureat nagrody Rektora UWSB Merito w Poznaniu.

Wykazuje biegtos¢ w technikach negocjacji i mediacji w sytuacjach kryzysowych oraz
biznesowych.

inz. Justyna Gas

Posiada ponad 20-letnie doswiadczenie w zarzgdzaniu zespotami ludzkimi, w tym przez
siedemnascie lat - stricte sprzedazowymi. Nabyte doswiadczenie w obstudze klienta business to
customer.

Obecnie pracuje jako menedzer we wiodacej instytucji finansowej w Polsce i Europie srodkowo -
wschodniej, zarzadzajgcy zespotami sprzedazowymi o rozbudowanej strukturze.

Praktyk z bogatym doswiadczeniem zawodowym. Trener wewnetrzny, trener biznesu. Specjalista
w zakresie relacji B2B oraz B2C.

dr Maria Gorczynska

Ekspertka w obszarze finanséw przedsiebiorstw oraz spotecznej odpowiedzialnosci biznesu,
aktywnie zaangazowana w rozwdj systemowych rozwigzan wspierajacych dostepnos¢ w
szkolnictwie wyzszym.

= Jej dziatalno$¢ naukowa i dydaktyczna koncentruje sie na wdrazaniu zasad projektowania

uniwersalnego w nauczaniu zarzadzaniu finansami przedsiebiorstw i analityki finansowe;j.

= Jest wspdtautorka pierwszego w Polsce podrecznika, ktéry zostat opracowany z uwzglednieniem

dostepnosci cyfrowej i merytorycznej: ,Finanse korporacji. Podstawy teoretyczne i zagadnienia
praktyczne.

taczy obszar naukowy-dydakktyczny z dziatalnoscig w praktyce jako cztonek Rad Nadzorczych
Spotek Skarbu Panstwa oraz analityk finansowy.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, 12/15
umowa miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemnej.



prof. dr hab. Michat Kucia

= Doktor nauk ekonomicznych, naukowo zajmuje sie szeroko rozumianym e-biznesem. W tym
obszarze prowadzit wyktady i szkolenia.

= Stale wspoétpracuje z praktyka gospodarcza w zakresie optymalizacji dziatalnoSci handlowej w
Internecie oraz e-marketingu. Ma doswiadczenie w projektowaniu serwiséw aukcyjnych.

= Byt kierownikiem i wykonawcg w ponad 25 projektach badawczych na rzecz praktyki
gospodarczej. Jest cztonkiem Polskiego Naukowego Towarzystwa Marketingowego.

= Jest autorem lub wspdtautorem kilkunastu publikacji z zakresu handlu elektronicznego oraz
internetu w marketingu.

mgr Wiodzimierz Zak

= Absolwent Akademii Ekonomicznej w Katowicach, ze specjalizacjg ,, Analiza rynkowa”. Od 2010
roku Burmistrz Miasta Myszkowa.

= Od 1997 roku pracownik Specjalnej Strefy Ekonomicznej w Katowicach, na stanowisku
zarzadzajgcego dziatem odpowiedzialnym za kontakty z inwestorami.

= Od 1996 roku jest wyktadowcg na Uniwersytecie WSB Merito w Chorzowie.

= Prowadzi wyktady z mikroekonomii, makroekonomii, zasad udzielania pomocy publicznej,
opracowanie programu dla kierunku ,Europrojekty”.

prof. dr hab. Barbara Kucharska

= Doktor habilitowany z dziedziny nauk ekonomicznych. Ma wieloletnie doSwiadczenie nauczyciela
akademickiego w zakresie prowadzenia zajec z zakresu marketingu, zarzadzania sprzedaza,
obstuga klienta.

= Kierownik projektu Innowacje w handlu detalicznym w kierowaniu wartosci dla klienta finansowany
z Narodowego Centrum Nauki.

= Cztonek miedzynarodowej sieci badawczej Reseau des Pays du Grupe de Vysegrad.

dr Jarostaw Legiec

= Specjalizuje sie w psychologii marketingu i sprzedazy oraz rozwoju cztowieka, zarzadzaniu
przedsiebiorstwem, marka i przywédztwem, etyce w biznesie, psychometrii, lean management,
filozofii i socjolog

= Doswiadczenie zawodowe zdobywat m.in. w Fundacji Rozwoju Spoteczenstwa Wiedzy FHINK, City
Bank Handlo, British American Tobacco, FoodCare, Kamis S.A., Grupie Zywiec Heineken oraz na
uczelniach wyzszyc

= Specjalizuje sie w psychologii marketingu i sprzedazy, zarzgdzaniu, etyce w biznesie, psychometrii
i lean management. Do$wiadczenie zdobywat m.in. w BAT, FoodCare i Grupie Zywiec Heineken.

= Posiada certyfikaty m.in. z treningu negocjacyjnego, otwartej komunikacji, asertywnosci, technik
sprzedazowych, uwaznosci w biznesie, madrego przywddztwa, trenera biznesu i sprzedazy, lean
management

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, 13/15
umowa miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemnej.



mgr Wojciech Zamojcki

mgr

Posiada ponad 20-letnie doswiadczenie w budowaniu zwycieskich zespotéw sprzedazowych.
Zdobyt je pracujac w pieciu firmach, ktére sg liderami w swojej branzy.

Zawodowo pasjonuje sie leadershipem, psychologig biznesu czy budowg zwycieskich zespotéw
sprzedazowych.

Ma wiedze i praktyczne umiejetnosci dotyczace skutecznego zarzgdzania wielofunkcyjnym i
rozproszonym zespotem sprzedazy oraz wieloletnie doSwiadczenie zwigzane z prowadzeniem
szkolen rozwojowych.

Na Uniwersytecie WSB Merito w Chorzowie prowadzi miedzy innymi zajecia ze standardéw
kierowania zespotem handlowym czy z zarzadzania dziatem sprzedazy.

Marta Zembik

Wieloletnia wyktadowczyni akademicka. Jej zainteresowania naukowe koncentruja sie wokot
marketingu oraz wykorzystania nowych mediéw w dziatalnosci przedsiebiorstw.

W pracy akademickiej wykorzystuje wiedze praktyczng zdobyta na przestrzeni 13 lat prowadzenia
wtasnej dziatalnosci gospodarczej.

Autorka kilkunastu publikacji naukowych oraz kierowniczka projektu badawczego Narodowego
Centrum Nauki.

Prof dr hab. inz. Marek Jabtonski

mgr

Prezes Zarzadu renomowanej firmy OTTIMA plus Sp. z 0. 0 z siedzibg w Katowicach. Wiceprezes
Zarzadu oraz inicjator Potudniowego Klastra Kolejowego.

Posiada ponad 20-letnie doswiadczenie w zakresie projektowania i wdrazania systemow
optymalizacji zarzadzania, audytor wiodacy systeméw zarzadzania.

Wieloletni doradca polskich i zagranicznych przedsiebiorstw w zakresie nowoczesnych metod i
technik zarzadzania.

Specjalista branzy kolejowej w zakresie zarzadzania bezpieczehnstwem ruchu kolejowego oraz
utrzymania infrastruktury kolejowej.

Pawet Pliszka

Interesuje sie komunikacja, e-marketingiem, Al oraz zarzadzaniem miedzynarodowym. Bada
wptyw GenAl na zachowania e-konsumentéw, bariery komunikacyjne w firmach i nowe
technologie.

Specjalista marketingu B2B z wieloletnim doswiadczeniem. Rozwijat kompetencje w
miedzynarodowym startupie i lokalnej agencji marketingowej. Obecnie prowadzi wtasna firme.

Zwyciezca ogélnopolskiego konkursu DIMAQ Uni za najlepszg prace magisterskg z e-marketingu.
Ukonczyt MBA Essentials w LSE. Trzykrotnie otrzymat stypendium Rektora za osiagniecia naukowe.

Swobodnie porusza sie w copywritingu i content marketingu. Sledzi rynek narzedzi Al i regularnie
z nich korzysta. Biegle postuguje sie angielskim.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, 14/15
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dr Angelika Kantor

= Specjalizuje sie w badaniach nad konsumpcja, zachowaniami konsumentéw, komunikacja
marketingowa, CSR, zréwnowazonym rozwojem, swiadomoscia ekologiczng konsumentéw oraz
greenwashingiem.

= F3cze dziatalnos¢ naukowg z praktyka biznesowg jako ekspert ds. marketingu. Doradzam firmom
w obszarze komunikacji, CSR oraz wdrazania Al w marketingu.

= Jestem doktorem nauk ekonomicznych z wyréznieniem. Jestem autorka ponad 15 publikacji,
kieruje projektem ,Swiadoma konsumpcja a zwodnicze praktyki przedsiebiorstw” .

= W pracy badawczej i rynkowej tgcze metody iloSciowe i jakosciowe. Wykorzystuje SPSS do analizy
danych oraz wdrazam nowoczesne narzedzia Al w marketingu.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
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