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Czego sie nauczysz?

= Poznasz techniki i narzedzia promocji i nowoczesnego marketingu, co pozwoli Ci skutecznie
realizowac strategie sprzedazowe.

= Zdobedziesz umiejetnosci analizy zachowan, emocji i postaw nabywcoéw, co umozliwi Ci
lepsze dopasowanie ofert do klientow.

= Rozwiniesz zdolnos$ci w zakresie komunikacji interpersonalnej, niezbedne w negocjacjach i
budowaniu relacji z klientami.

= Poznasz zasady budowy i realizacji strategii marketingowych, w tym zarzadzania produktami i
budowy marki.

= Dowiesz sie, jak efektywnie prowadzi¢ badania rynkowe i marketingowe, aby tworzy¢
przewagi konkurencyjne.

= Opanujesz nowoczesne narzedzia i techniki sprzedazy, takie jak e-handel i merchandising,
zwiekszajac efektywnosc dziatan.

Praca dla Ciebie

= Zatrudnisz sie jako menedzer ds. marketingu, odpowiedzialny za tworzenie i realizacje strategii
marketingowych.

= Podejmiesz prace jako menedzer ds. sprzedazy, kierujgc zespotami handlowymi i zwiekszajac
wyniki sprzedazy.

= Bedziesz pracowacd jako menedzer ds. marki, budujac i rozwijajgc wizerunek produktéw na rynku.

= Znajdziesz zatrudnienie jako kierownik przedstawicieli handlowych, nadzorujac realizacje
celéw sprzedazowych.

= Obejmiesz stanowisko specjalisty ds. e-handlu, wdrazajagc nowoczesne rozwigzania w handlu
elektronicznym.

= Rozwiniesz kariere jako konsultant ds. marketingu relacji, budujgc dtugotrwate relacje z
klientami i partnerami.

Program studiow

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowe].

= Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.
= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

= Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
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= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkoéw.

Wybrane zajecia kierunkowe:

= Koncepcje zarzadzania

= Prawo gospodarcze

= Zarzadzanie strategiczne

= Metody ilosciowe w zarzadzaniu

= Psychologia zarzadzania

= Rachunkowo$¢ zarzadcza

= Zarzgdzanie procesami

= Trening umiejetnosci kierowniczych
= Zarzadzanie zmiang i restrukturyzacja
= Strategie marketingowe

= Ekonomia globalna

= Przedmiot kierunkowy w jezyku obcym Il

Wybrane zajecia specjalnosciowe:

= Zachowania konsumentéw

Metody badan rynkowych i marketingowych

Strategie i techniki sprzedazy

E-handel

Merchandising

= Marketing relacji

Symulator biznesowy REVAS - zarzadzanie projektem

Rozwijaj kompetencje jezykowe na studiach Il stopnia

» Podczas studidw realizujesz jeden przedmiot kierunkowy w jezyku angielskim. Na kierunku
zarzadzanie jest to Business Models.

= W 4. semestrze obowigzkowo zrealizujesz przedmiot w jezyku angielskim, dostosowany do
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wybranej specjalnosci.
» Dodatkowo mozesz wybra¢ dwa kolejne przedmioty w tym jezyku - wyktadowy i ¢wiczeniowy.

= To Swietna okazja, aby rozwija¢ kompetencje jezykowe i zdobywa¢ wiedze w miedzynarodowym
kontekscie.

Praktyki i staze

Praktyki zawodowe to wazny element studidw. Studenci studiéw magisterskich realizujg 480 godzin
praktyk w catym toku studiéw, zdobywajac doswiadczenie zawodowe. Jesli pracujesz w zawodzie
zgodnym z kierunkiem studiéw, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie zatrudnienia. W trakcie studiow
masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg pracodawcy, z ktérymi
wspotpracujemy, dostosowujac wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze kroki zawodowe.

To kierunek dla osdb, ktore:

* majg zdolnosci przywddcze i chciatyby w przysztosci zosta¢ menedzerami,
= interesujg sie mechanizmami psychologii zarzadzania,
= 53 dobre w organizowaniu i planowaniu,

* majq analityczny umyst i dobrze radzg sobie z naukami Scistymi.

Zasady rekrutacji Czesne, stypendia i znizki

= Studentem studidw Il stopnia (magisterskich) = Takie same stypendia, jak na uczelniach
na Uniwersytecie WSB Merito mozesz zostac publicznych: naukowe, sportowe, socjalne
po ukonczeniu studiéw | stopnia (licencjackich oraz zapomogi.

lub inzynierskich). O przyjeciu na studia

decyduje kolejnos¢ zgtoszen oraz ztozenie - LS S SR [ EHIEEE 1

kompletu dokumentdéw i spetnienie wymogéw degelles
wynikajacych z zasad rekrutacji. = Czesne to wiecej niz myslisz: praktyczna
Dowiedz sie wiecej wiedza, narzedzia i zasoby cyfrowe oraz

wsparcie na kazdym etapie studiow.
Dowiedz sie wiecej

Ceny

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos$¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, tgcznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiéw okreslonych w Umowie.

Co dostajesz w ramach czesnego? Wiecej niz sie spodziewasz. Sprawdz.
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Wyktadowcy

mgr Kinga Religa

= Konsultant i doradca marketingowy z wieloletnim doswiadczeniem. Specjalizuje sie w komunikacji
marketingowej, marketingu terytorialnym oraz promocji miast i regionow.

= Ukonczyta kurs Professional Diploma in Marketing i uzyskata miedzynarodowy dyplom
potwierdzajgcy kwalifikacje i kompetencje marketingowe The Chartered Institute of Marketing in
London.

= Autorka i wspotautorka licznych strategii komunikacji marketingowej oraz kampanii promocyjnych
dla réznych marek (w tym terytorialnych) realizowanych w kraju i za granica.

= Autorka publikacji w magazynach branzowych oraz ksigzki ,Szukajac klienta. Jak rozpoznac
potencjalnego nabywce i nie wpas¢ w putapke sprzedawania wszystkim”.
dr hab. Matgorzata Kiezel

= Doktor habilitowana w dyscyplinie nauki o zarzadzaniu i jakosci. Nauczycielka akademicka z
wieloletnim doswiadczeniem, ktéra taczy dydaktyke z aktywnoscig naukowo-badawcza, takze dla
praktyki.

= Zajmuje sie problematyka zachowan konsumentéw i budowy strategii marketingowy, w tym
nowoczesnej komunikacji, strategii produktu, kreowania marki i wizerunku oraz innowacji i
marketingu relacyjnego.

= Jest certyfikowang tutorkg akademicka oraz moderatorka Design Thinking. Od kilkunastu lat petni
role promotorki i recenzentki w ramach seminariéw dyplomowych i magisterskich.

= Jest autorka lub wspétautorka ponad 120 publikacji naukowych, w tym pieciu ksigzek, m.in.:
Zjawisko customer engagement wsrdd polskich konsumentéw, Marketing relacyjny w sektorze
bankéw detalicznych.

prof. dr hab. Barbara Kucharska

= Doktor habilitowany z dziedziny nauk ekonomicznych. Ma wieloletnie doSwiadczenie nauczyciela
akademickiego w zakresie prowadzenia zaje¢ z zakresu marketingu, zarzadzania sprzedaza,
obstuga klienta.

= Kierownik projektu Innowacje w handlu detalicznym w kierowaniu wartosci dla klienta finansowany
z Narodowego Centrum Nauki.

= Cztonek miedzynarodowej sieci badawczej Reseau des Pays du Grupe de Vysegrad.

dr tukasz Makowski, prof. UWSB Merito

= Wyktadowca, menedzer i doradca biznesu z zakresu: zarzadzania strategicznego
przedsiebiorstwem, proceséw restrukturyzacji, marketingu, sprzedazy.

= Od roku 2010 prodziekan UWSB Merito Chorzéw, wczesniej: menedzer i redaktor pisma
przemystowo-gospodarczego, dyrektor generalny, dyrektor produktu oraz sieci sprzedazy.

= Autor publikacji z zakresu zarzadzania, polityki i gospodarki. Zdobywca grantu naukowego MNiSW
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(2010) oraz nagréd wtadz UWSB Merito w Poznaniu (2016, 2018, 2020), a takze w Warszawie
(2022, 2023).

mgr Marta Zembik

= Wieloletnia wyktadowczyni akademicka. Jej zainteresowania naukowe koncentrujg sie wokot
marketingu oraz wykorzystania nowych mediéw w dziatalnosci przedsiebiorstw.

= W pracy akademickiej wykorzystuje wiedze praktyczng zdobyta na przestrzeni 13 lat prowadzenia
wtasnej dziatalnosci gospodarczej.

= Autorka kilkunastu publikacji naukowych oraz kierowniczka projektu badawczego Narodowego
Centrum Nauki.
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