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Marketing 1 sprzedaz

STUDIA Il STOPNIA - KIERUNEK

Forma: Niestacjonarne
Sposdb realizacji: Hybrydowe
Cechy: Studia Il stopnia ¢ Od pazdziernika ¢ Polski * W partnerstwie

Miasto: Chorzéw/Katowice



Czego sie nauczysz?

= Poznasz nowoczesne techniki reklamy oraz narzedzia marketingowe, ktére utatwia
analizowanie danych i automatyzacje proceséw sprzedazy.

» Zdobedziesz wiedze na temat marketingu miedzynarodowego, przygotowujac sie
do prowadzenia dziatah promocyjnych na globalnym rynku.

» Rozwiniesz umiejetnosci w obszarze neuromarketingu i design thinking, co pozwoli
Ci projektowac kreatywne kampanie reklamowe.

= Nauczysz sie wykorzystywac nowoczesne technologie, takie jak rzeczywistos¢ rozszerzona,
w obstudze klienta oraz prezentacji produktéw.

= Poznasz strategie budowania relacji w sektorach B2B i B2C, taczac cele biznesowe
z dtugotrwatymi relacjami z klientami.

= Dowiesz sie, jak skutecznie zarzadza¢ markg i opracowywac strategie marketingowe, oparte na
analizie najnowszych trendéw konsumenckich.

Praca dla Ciebie

= Znajdziesz zatrudnienie w agencjach kreatywnych, specjalizujgcych sie w projektowaniu
kampanii reklamowych.

= Pracujesz w firmach IT, wdrazajac strategiczne rozwiazania marketingowe dla nowych
technologii.

= Rozwijasz kariere w dziatach sprzedazy, prowadzac dziatania promocyjne i handlowe.
= Zatrudniasz sie w sektorze ecommerce, gdzie bedziesz zajmowac sie digital marketingiem.

= Masz mozliwos¢ pracy w przedsiebiorstwach zajmujacych sie marketingiem
miedzynarodowym.

= Pracujesz jako specjalista ds. psychologii sprzedazy, wykorzystujgc wiedze o zachowaniach
konsumentéw.

Program studiow

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowe].

= Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.

= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.
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= Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.
= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

= Case studies - analiza realnych przypadkdw.

Wybrane zajecia kierunkowe:

= Strategie marketingowe

= Business intelligence

= Forecasting w marketingu i sprzedazy

= Narzedzia informatyczne w zarzadzaniu projektami
= Marketing i sprzedaz B2B

= Marketing miedzynarodowy

= Marketing spoteczny

= Nowoczesne techniki reklamy

= Nowoczesnhe zarzadzanie marka

= Zarzgdzanie procesami

= Finanse i ksiegowos¢ w przedsiebiorstwie ustugowym i handlowym

Wybrane zajecia specjalnosciowe:

Projektowanie ustug marketingowych

= Zarzgdzanie kreatywnymi zespotami

= Kompleksowe kampanie reklamowe i komunikacyjne
= Wywieranie wptywu i perswazja w sprzedazy

= Strategie marek

= Reklama w erze cyfrowej

= Design thinking, product design

= Neuromarketing

= Design thinking, product design

= Systemy CRM i logistyczna obstuga klienta

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umo wy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/9
miedzy Uniwersytetem WSM Merito we Wroctawiu a studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Rozwijaj kompetencje jezykowe na studiach Il stopnia

* Podczas studidw realizujesz jeden przedmiot kierunkowy w jezyku angielskim. Na kierunku
marketing i sprzedaz jest to Business intelligence.

= W 4. semestrze obowigzkowo zrealizujesz przedmiot w jezyku angielskim, dostosowany do
wybranej specjalnosci.

Dodatkowo mozesz wybra¢ dwa kolejne przedmioty w tym jezyku - wyktadowy i ¢wiczeniowy.

= To Swietna okazja, aby rozwija¢ kompetencje jezykowe i zdobywa¢ wiedze w miedzynarodowym
kontekscie.

Praktyki i staze

Praktyki zawodowe to wazny element studidow. Studenci studidw magisterskich realizujg 480 godzin
praktyk w catym toku studiéw, zdobywajac doswiadczenie zawodowe. Jesli pracujesz w zawodzie
zgodnym z kierunkiem studiéw, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie zatrudnienia. W trakcie studiow
masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowuja pracodawcy, z ktérymi
wspoétpracujemy, dostosowujagc wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze kroki zawodowe.

To kierunek dla osdb, ktore:

* majq zdolnosci przywddcze i chciatyby w przysztosci zosta¢ menedzerami,

= interesujg sie mechanizmami psychologii zarzgdzania,

sg dobre w organizowaniu i planowaniu,

majg analityczny umyst i dobrze radza sobie z naukami $cistymi.

Partnerzy kierunku
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SENUTOSOTE &#

Zasady rekrutacji

» Studentem studiéw Il stopnia (magisterskich)
na Uniwersytecie WSB Merito mozesz zostac
po ukonczeniu studiéw | stopnia (licencjackich
lub inzynierskich). O przyjeciu na studia
decyduje kolejnos¢ zgtoszen oraz ztozenie
kompletu dokumentéw i spetnienie wymogdéw
wynikajacych z zasad rekrutacji.

Dowiedz sie wiecej

Ceny

Dla Kandydatow

Stypendia i znizki

» Mozesz otrzymac te same stypendia, co
studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
sportowe, socjalne i zapomogi.

= Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala
Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac czesne.
Dowiedz sie wiecej

Czesne stopniowane

Czeshe rowne

Studia niestacjonarne

463 zt 505-2+-(12 x 463 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 505zt

830 zt 880-#-(10 x 830 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 880zt

1 rok

2 rok

553 2t 595-2-(12 x 553 z1)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 595zt

650 zt 700-z-(10 x 650 zi)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 700zt

1 rok

2 rok

Dla naszych absolwentow

Czesne stopniowane

Czesne rowne

Studia niestacjonarne

446 zt 505z-(12 x 446 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 505zt

810 zt 880-z-(10 x 810 zt)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 880zt

1 rok

2 rok

536 zt 595 2-(12 x 536 z1)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 595zt

630 zt 700-z-(10 x 630 zi)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 700zt

1 rok

2 rok

Dla kandydatéw z zagranicy

Czesne rowne

Studia niestacjonarne
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http://www.merito.pl/chorzow/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/chorzow/studia-i-szkolenia/studia-i-stopnia/stypendia-i-znizki

Czesne rowne

1 rok 553 zt 595z (12 x 553 zt)
Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 595zt
2 rok 650 zt 700-z-(10 x 650 z)

Najnizsza cena z ostatnich 30 dni: 700zt

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towardw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, facznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiow okreslonych w Umowie.

Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz

Marketing w cyfrowej transformacji
Form: Niestacjonarne

Sposodb realizacji: Hybrydowe
Digital marketing

Form: Niestacjonarne

Sposdb realizacji: Hybrydowe
Agencja kreatywna - organizacja i zarzadzanie
Form: Niestacjonarne

Sposoéb realizacji: Hybrydowe
Psychologia sprzedazy

Form: Niestacjonarne

Sposoéb realizacji: Hybrydowe
Sprzedaz i marketing B2B

Form: Niestacjonarne

Sposadb realizacji: Hybrydowe

Wyktadowcy

mgr Bogumita Urban, Menedzer kierunku

= Posiada 30-letnie doswiadczenie na stanowiskach zarzadczych w réznych sektorach gospodarki, w
tym w branzy lotniczej, reklamowej oraz w szkolnictwie wyzszym.

» Organizatorka licznych wyjazdéw studyjnych do uniwersytetéw w Europie i na catym swiecie,
dzieki ktédrym uczestnicy mogli zdobywac¢ wiedze, doswiadczenie oraz nawigzywac
miedzynarodowe kontakty.
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Odpowiadata za rozw6j marketingu w Miedzynarodowym Porcie Lotniczym Katowice jako dyrektor
ds. promocji, analiz i rozwoju. Petnita takze funkcje dyrektora handlowego w agencjach
reklamowych.

dr hab. Magdalena Ankiel

Specjalizuje sie w zarzgdzaniu produktem, markg i opakowaniem. Prowadzi badania nad
zachowaniami konsumentdw oraz rozwojem innowacji produktowych, taczac teorie z praktyka
biznesowa.

Doswiadczony ekspert z zakresu projektowania designu opakowan z punktu widzenia wartosci
komunikacyjnej produktu.

Autorka publikacji dotyczacych wartosci komunikacyjnej opakowan, zachowan konsumentéw na
rynku kosmetycznym, innowacji opakowaniowych w gospodarce cyrkularnej.

Wyrdznia sie biegtoscig w analizie danych z wykorzystaniem narzedzi statystycznych, co pozwala
jej rzetelnie interpretowac wyniki badan i wspierac¢ procesy decyzyjne.

dr Danuta Babinska

Na uczelni koncentruje sie na tematyce inteligencji kulturowej w organizacjach, komunikacji
miedzykulturowej oraz CSR, ze szczegdlnym uwzglednieniem korporacji miedzynarodowych.

Od ponad 20 lat prowadzi zajecia ze studentami reprezentujacymi rézne kraje i kultury. Dzieki
temu rozwija kompetencje miedzykulturowe i wzbogaca doswiadczenia dydaktyczne.

Specjalistka w obszarze budowania bezpieczenstwa psychologicznego w zespotach, odkrywania
Rél Zespotowych i facylitowania spotkan zespotow.

Poprzez potaczenie doswiadczenia coachingowego i trenerskiego z podejsciem miedzykulturowym
wspiera zespoty, ktérych cztonkowie wywodzg sie z réznych kultur i pokolen.

prof. dr hab. inz. Adam Jabtonski

Profesor nauk spotecznych w dyscyplinie nauki o zarzadzaniu i jakosci, wiceprezes zarzadu
OTTIMA plus Sp. z 0.0. w Katowicach oraz ekspert Polskiej Komisji Akredytacyjne;j.

Doswiadczony naukowiec, przedsiebiorca, doradca oraz ekspert i analityk biznesu. Cztonek
zespotu naukowego dziatajgcego zgodnie ze standardami Evidence-Based Management (EBM).

Autor licznych analiz i ekspertyz zarzadczych, technicznych oraz ekonomicznych w réznych
sektorach gospodarki. Kierownik Jakosci Akredytowanej Jednostki Inspekcyjnej (ASBO) OTTIMA
plus Sp. z o.0.

Doswiadczony szkoleniowiec, kierownik i realizator wielu projektéw zwigzanych z budowa
nowoczesnych metod i koncepcji zarzadzania, strategii oraz modeli biznesu w réznych sektorach
gospodarki.

dr Karolina Pasula

Doktor nauk spotecznych w dyscyplinie ekonomia i finanse.
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» Posiada ponad 10-letnie doswiadczenie w pracy zawodowej w branzy finansowo-ksiegowej.

= W zyciu zawodowym pasjonuje sie rachunkowoscig podatkowg i miedzynarodowg, wyceng
aktywéw biologicznych i produktéw rolnych, standaryzacja rachunkowosci, sprawozdawczoscia
finansowa.

= Jest autorka i wspotautorkg publikacji naukowych, w szczegdlnosci z zakresu rachunkowosci
rolniczej.

dr Agata Jakubowska

= Zajmuje sie instytucjami finansowymi i zaufania publicznego oraz komunikacja, w tym PR-em,
marketingiem spotecznym i reklama.

= Doswiadczona wyktadowczyni i autorka licznych publikacji naukowych. Angazuje sie w badania
zgodne ze swoja specjalizacja.

= Autorka publikacji dotyczacych PR-u, komunikacji i reklamy.
= Posiada kreatywnos¢, doswiadczenie w kierowaniu i pracy w zespole, ukonczyta liczne szkolenia z
komunikacji oraz zna jezyk angielski.
dr inz. Agnieszka Kurc-Lisiecka

= Doktor nauk technicznych w dyscyplinie inzynieria materiatowa, od ponad 15 lat taczy dziatalnos¢
naukowg z praktyka przemystowa.

= Ma w dorobku ponad 100 publikacji naukowych w renomowanych czasopismach oraz kilka
patentéw wdrozonych w przemysle w obszarze spawalnictwa, obrébki materiatéw i technologii
produkcji.

= Adiunkt na UWSB Merito w Poznaniu, mentorka 80+ prac dyplomowych, specjalistka w logistyce i
inzynierii zarzadzania, trenerka symulacji biznesowych Revas oraz systeméw SAP, Comarch XL i
FlexSim.

= Dziata w sektorze B+R jako ekspert zewnetrzny NCBR i NOT, doradca techniczny w firmach
przemystowych oraz kierownik projektéw badawczo-rozwojowych.

mgr Martyna Duda

= Zajmuje sie pracg w jezyku UML i wptywem jakosci interfejsu uzytkownika, projektowaniem UX/UI
oraz rozwigzaniami z obszaru Business Intelligence.

= Prowadzi szkolenia z modelowania aplikacji komputerowych ze szczegélnym naciskiem na prace w
jezyku UML oraz szkolenia z zakresu UX/UL.

= Zamodelowata i zaprojektowata strone internetowg oraz aplikacje mobilng faktoringowg dla banku
PKO.

= Projektuje interfejsy uzytkownika dla aplikacji WWW, analizuje jakos$¢ interfejséw i przeprowadza
refaktoring serwiséw, przygotowuje wyglad Ul oraz optymalizuje wymagania.
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mgr Dariusz Jaszcz

= Specjalista PR i marketingu, zainteresowany content marketingiem, storytellingiem, grywalizacja,
marketingiem doswiadczen oraz neuromarketingiem.

= Wiasciciel Agencji Marketingowe;j Lizard, inicjator platformy edukacyjnej i cyklu konferencji Dialog
Mozliwosci. Organizuje konferencje i eventy biznesowe, opiekuje sie kotem naukowym.

= Autor licznych publikacji branzowych, wspiera dziatania NGO, prowadzi treningi TUS i bada wptyw
neuropsychologii na decyzje zakupowe.

= Praktyk PR i trener komunikacji z dosSwiadczeniem w organizacji wydarzen oraz pracy jako
wyktadowca akademicki.

dr Joanna Staszewska

= Doswiadczenie menedzerskie 25 lat, zarzagdzanie strategiczne, modele biznesu, transformacje,
restrukturyzacje i reorganizacje w przemysle zbrojeniowym, energetyce, gérnictwie i
cieptownictwie.

= Petnit funkcje w organach spétek (RN, prezes), licencjonowany doradca restrukturyzacyjny,
dyrektor programéw i kierownik projektéw, lider zespotéw kilkudziesieciu projektéw w duzej
korporacji.

= Zainteresowania obejmuja strategie rozwoju, transformacje, restrukturyzacje i reorganizacje,
modele biznesu i ich odpornos$¢, zréwnowazony rozwdj, zarzadzanie projektami i procesami oraz
technologie 0Z

= Opracowat autorski system oceny odpornosci modelu biznesu z uzyciem zréwnowazonej karty
wynikow i wdrozyt go w przedsiebiorstwie energetycznym.
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