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Marketing 1 sprzedaz

STUDIA Il STOPNIA - KIERUNEK

Forma: Niestacjonarne
Sposdb realizacji: Hybrydowe
Cechy: Studia Il stopnia ¢ Od pazdziernika ¢ Polski * W partnerstwie

Miasto: Chorzéw/Katowice



Program studiow

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowe].

= Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.

= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

= Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.

= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkoéw.

Wybrane zajecia kierunkowe:

Strategie marketingowe

= Business intelligence

= Forecasting w marketingu i sprzedazy

= Narzedzia informatyczne w zarzadzaniu projektami
= Marketing i sprzedaz B2B

= Marketing miedzynarodowy

= Marketing spoteczny

= Nowoczesne techniki reklamy

= Nowoczesne zarzgdzanie markg

= Zarzgdzanie procesami

= Finanse i ksiegowos¢ w przedsiebiorstwie ustugowym i handlowym

Wybrane zajecia specjalnosciowe:

= Projektowanie ustug marketingowych

= Zarzadzanie kreatywnymi zespotami

= Kompleksowe kampanie reklamowe i komunikacyjne
= Wywieranie wptywu i perswazja w sprzedazy

= Strategie marek

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 2/10
miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemne;j.



Reklama w erze cyfrowe;
= Design thinking, product design

= Neuromarketing

Design thinking, product design
= Systemy CRM i logistyczna obstuga klienta

Rozwijaj kompetencje jezykowe na studiach Il stopnia

» Podczas studidw realizujesz jeden przedmiot kierunkowy w jezyku angielskim. Na kierunku
marketing i sprzedaz jest to Business intelligence.

= W 4. semestrze obowigzkowo zrealizujesz przedmiot w jezyku angielskim, dostosowany do
wybranej specjalnosci.

Dodatkowo mozesz wybrac¢ dwa kolejne przedmioty w tym jezyku - wyktadowy i ¢wiczeniowy.

= To Swietna okazja, aby rozwija¢ kompetencje jezykowe i zdobywa¢ wiedze w miedzynarodowym
kontekscie.

Praktyki i staze

Praktyki zawodowe to wazny element studidw. Studenci studiéw magisterskich realizujg 480 godzin
praktyk w catym toku studidéw, zdobywajac doswiadczenie zawodowe. Jesli pracujesz w zawodzie
zgodnym z kierunkiem studiéw, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie zatrudnienia. W trakcie studiow
masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg pracodawcy, z ktérymi
wspotpracujemy, dostosowujac wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze kroki zawodowe.

To kierunek dla osdb, ktore:

* majq zdolnosci przywddcze i chciatyby w przysztosci zosta¢ menedzerami,
= interesujg sie mechanizmami psychologii zarzadzania,
= 53 dobre w organizowaniu i planowaniu,

* majg analityczny umyst i dobrze radzg sobie z naukami Scistymi.

Partnerzy kierunku

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/10
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Zasady rekrutacji

= Studentem studidw Il stopnia (magisterskich)
na Uniwersytecie WSB Merito mozesz zostac
po ukonczeniu studidw | stopnia (licencjackich
lub inzynierskich). O przyjeciu na studia
decyduje kolejnos¢ zgtoszen oraz ztozenie
kompletu dokumentdéw i spetnienie wymogdw
wynikajacych z zasad rekrutacji.

Dowiedz sie wiecej

Ceny

Dla Kandydatow

Czesne, stypendia i znizki

= Takie same stypendia, jak na uczelniach
publicznych: naukowe, sportowe, socjalne
oraz zapomogi.

» Elastyczny system ptatnosci. Ty
decydujesz.

= Czesne to wiecej niz myslisz: praktyczna
wiedza, narzedzia i zasoby cyfrowe oraz
wsparcie na kazdym etapie studiow.
Dowiedz sie wiecej

Czesne stopniowane

Czesne rowne

Studia niestacjonarne

1 rok
2 rok

505 zt (12 x 505 z)
880 zt (10 x 880 zt)

1 rok
2 rok

595 zt (12 x 595 z)
700 zt (10 x 700 zt)

Dla naszych absolwentow

Czesne stopniowane

Czesne rowne

Studia niestacjonarne

1 rok
2 rok

505 zt (12 x 505 zf)
880 zt (10 x 880 zt)

1 rok
2 rok

595 zt (12 x 595 z)
700 zt (10 x 700 zt)

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majg charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
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http://www.merito.pl/chorzow/studia-i-szkolenia/studia-ii-stopnia/zasady-rekrutacji
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Dla kandydatéw z zagranicy

Czesne rowne

Studia niestacjonarne
1 rok 595 zt (12 x 595 zt)
2 rok 700 zt (10 x 700 zt)

W oparciu o art. 80 ust. 3 ustawy z dnia 20 lipca 2018 r. Prawo o szkolnictwie wyzszym i nauce uczelnia raz w roku akademickim zwieksza
wysokos¢ czesnego okreslonego w § 3 ust. 1 Umowy o wskaznik réwny wskaznikowi wzrostu cen towaréw i ustug konsumpcyjnych za rok
kalendarzowy poprzedzajacy rok, w ktérym dokonuje sie waloryzacji, ogtoszony przez Prezesa Gtéwnego Urzedu Statystycznego, tgcznie nie
wiecej niz 0 30 % do czasu ukonczenia studiow okreslonych w Umowie.

Co dostajesz w ramach czesnego? Wiecej niz sie spodziewasz. Sprawdz.

Specjalnosci na kierunku Marketing i sprzedaz

Agencja kreatywna - organizacja i zarzadzanie
Form: Niestacjonarne

Sposdb realizacji: Hybrydowe
Digital marketing

Form: Niestacjonarne

Sposdb realizacji: Hybrydowe
Marketing w cyfrowej transformacji
Form: Niestacjonarne

Sposoéb realizacji: Hybrydowe
Psychologia sprzedazy

Form: Niestacjonarne

Sposoéb realizacji: Hybrydowe
Sprzedaz i marketing B2B

Form: Niestacjonarne

Sposadb realizacji: Hybrydowe

Wyktadowcy

mgr Bogumita Urban, Menedzer kierunku

= Posiada 30-letnie doswiadczenie na stanowiskach zarzadczych w réznych sektorach gospodarki, w
tym w branzy lotniczej, reklamowej oraz w szkolnictwie wyzszym.

= Organizatorka licznych wyjazdéw studyjnych do uniwersytetéw w Europie i na catym sSwiecie,
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dzieki ktérym uczestnicy mogli zdobywac wiedze, doswiadczenie oraz nawigzywac
miedzynarodowe kontakty.

Odpowiadata za rozw6j marketingu w Miedzynarodowym Porcie Lotniczym Katowice jako dyrektor
ds. promocji, analiz i rozwoju. Petnita takze funkcje dyrektora handlowego w agencjach
reklamowych.

dr hab. Magdalena Ankiel

Specjalizuje sie w zarzgdzaniu produktem, markg i opakowaniem. Prowadzi badania nad
zachowaniami konsumentdéw oraz rozwojem innowacji produktowych, taczac teorie z praktyka
biznesowa.

Doswiadczony ekspert z zakresu projektowania designu opakowan z punktu widzenia wartosci
komunikacyjnej produktu.

Autorka publikacji dotyczgcych wartosci komunikacyjnej opakowan, zachowan konsumentéw na
rynku kosmetycznym, innowacji opakowaniowych w gospodarce cyrkularnej.

Wyréznia sie biegtoscig w analizie danych z wykorzystaniem narzedzi statystycznych, co pozwala
jej rzetelnie interpretowac wyniki badan i wspiera¢ procesy decyzyjne.

dr Danuta Babinska

Na uczelni koncentruje sie na tematyce inteligencji kulturowej w organizacjach, komunikacji
miedzykulturowej oraz CSR, ze szczegdlnym uwzglednieniem korporacji miedzynarodowych.

Od ponad 20 lat prowadzi zajecia ze studentami reprezentujacymi rézne kraje i kultury. Dzieki
temu rozwija kompetencje miedzykulturowe i wzbogaca doswiadczenia dydaktyczne.

Specjalistka w obszarze budowania bezpieczenstwa psychologicznego w zespotach, odkrywania
Rél Zespotowych i facylitowania spotkan zespotow.

Poprzez potaczenie doswiadczenia coachingowego i trenerskiego z podejsciem miedzykulturowym
wspiera zespoty, ktérych cztonkowie wywodzg sie z réznych kultur i pokolen.

prof. dr hab. inz. Adam Jabtonski

Profesor nauk spotecznych w dyscyplinie nauki o zarzadzaniu i jakosci, wiceprezes zarzadu
OTTIMA plus Sp. z 0.0. w Katowicach oraz ekspert Polskiej Komisji Akredytacyjne;.

Doswiadczony naukowiec, przedsiebiorca, doradca oraz ekspert i analityk biznesu. Cztonek
zespotu naukowego dziatajgcego zgodnie ze standardami Evidence-Based Management (EBM).

Autor licznych analiz i ekspertyz zarzadczych, technicznych oraz ekonomicznych w réznych
sektorach gospodarki. Kierownik Jakosci Akredytowanej Jednostki Inspekcyjnej (ASBO) OTTIMA
plus Sp. z o.0.

Doswiadczony szkoleniowiec, kierownik i realizator wielu projektéw zwigzanych z budowa
nowoczesnych metod i koncepcji zarzadzania, strategii oraz modeli biznesu w réznych sektorach
gospodarki.

dr Karolina Pasula

Doktor nauk spotecznych w dyscyplinie ekonomia i finanse.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
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= Posiada ponad 10-letnie doswiadczenie w pracy zawodowej w branzy finansowo-ksiegowe;.

= W zyciu zawodowym pasjonuje sie rachunkowoscig podatkowg i miedzynarodowg, wyceng
aktywéw biologicznych i produktéw rolnych, standaryzacjg rachunkowosci, sprawozdawczoscia
finansowa.

= Jest autorka i wspotautorka publikacji naukowych, w szczegdlnosci z zakresu rachunkowosci
rolniczej.
dr Agata Jakubowska

= Zajmuje sie instytucjami finansowymi i zaufania publicznego oraz komunikacjg, w tym PR-em,
marketingiem spotecznym i reklama.

= Doswiadczona wyktadowczyni i autorka licznych publikacji naukowych. Angazuje sie w badania
zgodne ze swojg specjalizacja.

= Autorka publikacji dotyczacych PR-u, komunikacji i reklamy.
= Posiada kreatywnos¢, doswiadczenie w kierowaniu i pracy w zespole, ukonczyta liczne szkolenia z
komunikacji oraz zna jezyk angielski.
dr inz. Agnieszka Kurc-Lisiecka

= Doktor nauk technicznych w dyscyplinie inzynieria materiatowa, od ponad 15 lat taczy dziatalnos¢
naukowa z praktyka przemystowa.

= Ma w dorobku ponad 100 publikacji naukowych w renomowanych czasopismach oraz kilka
patentéw wdrozonych w przemysle w obszarze spawalnictwa, obrébki materiatéw i technologii
produkcji.

= Adiunkt na UWSB Merito w Poznaniu, mentorka 80+ prac dyplomowych, specjalistka w logistyce i
inzynierii zarzadzania, trenerka symulacji biznesowych Revas oraz systeméw SAP, Comarch XL i
FlexSim.

= Dziata w sektorze B+R jako ekspert zewnetrzny NCBR i NOT, doradca techniczny w firmach
przemystowych oraz kierownik projektéw badawczo-rozwojowych.
mgr Martyna Duda

= Zajmuje sie praca w jezyku UML i wptywem jakosci interfejsu uzytkownika, projektowaniem UX/UI
oraz rozwigzaniami z obszaru Business Intelligence.

» Prowadzi szkolenia z modelowania aplikacji komputerowych ze szczegdlnym naciskiem na prace w
jezyku UML oraz szkolenia z zakresu UX/UL.

= Zamodelowata i zaprojektowata strone internetowg oraz aplikacje mobilng faktoringowg dla banku
PKO.

= Projektuje interfejsy uzytkownika dla aplikacji WWW, analizuje jakos$¢ interfejséw i przeprowadza
refaktoring serwiséw, przygotowuje wyglad Ul oraz optymalizuje wymagania.
mgr Dariusz Jaszcz
= Specjalista PR i marketingu, zainteresowany content marketingiem, storytellingiem, grywalizacja,
Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
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marketingiem doswiadczen oraz neuromarketingiem.

= Wiasciciel Agencji Marketingowej Lizard, inicjator platformy edukacyjnej i cyklu konferencji Dialog
Mozliwosci. Organizuje konferencje i eventy biznesowe, opiekuje sie kotem naukowym.

= Autor licznych publikacji branzowych, wspiera dziatania NGO, prowadzi treningi TUS i bada wptyw
neuropsychologii na decyzje zakupowe.

= Praktyk PR i trener komunikacji z doswiadczeniem w organizacji wydarzenh oraz pracy jako
wyktadowca akademicki.

dr Joanna Staszewska

= Doswiadczenie menedzerskie 25 lat, zarzgdzanie strategiczne, modele biznesu, transformacje,
restrukturyzacje i reorganizacje w przemysle zbrojeniowym, energetyce, gérnictwie i
cieptownictwie.

= Petnit funkcje w organach spétek (RN, prezes), licencjonowany doradca restrukturyzacyjny,
dyrektor programow i kierownik projektéw, lider zespotéw kilkudziesieciu projektéw w duzej
korporacji.

= Zainteresowania obejmuja strategie rozwoju, transformacje, restrukturyzacje i reorganizacje,
modele biznesu i ich odpornos¢, zréwnowazony rozwdj, zarzagdzanie projektami i procesami oraz
technologie 0Z

= Opracowat autorski system oceny odpornosci modelu biznesu z uzyciem zréwnowazonej karty
wynikéw i wdrozyt go w przedsiebiorstwie energetycznym.
prof. dr hab. Michat Kucia

= Doktor nauk ekonomicznych, naukowo zajmuje sie szeroko rozumianym e-biznesem. W tym
obszarze prowadzit wyktady i szkolenia.

Stale wspétpracuje z praktyka gospodarcza w zakresie optymalizacji dziatalnosci handlowej w
Internecie oraz e-marketingu. Ma dosSwiadczenie w projektowaniu serwiséw aukcyjnych.

Byt kierownikiem i wykonawcg w ponad 25 projektach badawczych na rzecz praktyki
gospodarczej. Jest cztonkiem Polskiego Naukowego Towarzystwa Marketingowego.

= Jest autorem lub wspétautorem kilkunastu publikacji z zakresu handlu elektronicznego oraz
internetu w marketingu.

mgr Marta Zembik

= Wieloletnia wyktadowczyni akademicka. Jej zainteresowania naukowe koncentrujg sie wokot
marketingu oraz wykorzystania nowych mediéw w dziatalnosci przedsiebiorstw.

= W pracy akademickiej wykorzystuje wiedze praktyczng zdobyta na przestrzeni 13 lat prowadzenia
wtasnej dziatalnosci gospodarczej.

= Autorka kilkunastu publikacji naukowych oraz kierowniczka projektu badawczego Narodowego
Centrum Nauki.

mgr Mariusz Rutke

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
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Ekspert i praktyk w zakresie rachunkowosci, controllingu oraz narzedzi IT w biznesie. Prowadzi
szkolenia z rachunkowosci, sprawozdawczosci finansowej i controllingu.

= Doswiadczenie zawodowe zdobywat w centrali ING Banku Slaskiego, a takze na stanowisku
analityka finansowego oraz prowadzac firme specjalizujgcg sie w rozwigzaniach informatycznych
dla biznesu.

Autor licznych artykutéw i wypowiedzi prasowych z obszaru finanséw i rachunkowos$ci m.in. dla
dziennika "Rzeczpospolita", miesiecznika "Bank", interia.pl, money.pl.

0Od 2010 roku wyktadowca Wyzszej Szkoty Bankowej, obecnie Uniwersytetu WSB Merito. Posiada
wieloletnie doswiadczenie akademickie i zaangazowanie w prace dydaktyczna.

mgr inz. Justyna Gas

= Posiada ponad 20-letnie doswiadczenie w zarzadzaniu zespotami ludzkimi, w tym przez
siedemnascie lat - stricte sprzedazowymi. Nabyte doswiadczenie w obstudze klienta business to
customer.

= Obecnie pracuje jako menedzer we wiodacej instytucji finansowej w Polsce i Europie srodkowo -
wschodniej, zarzadzajgcy zespotami sprzedazowymi o rozbudowanej strukturze.

= Praktyk z bogatym doswiadczeniem zawodowym. Trener wewnetrzny, trener biznesu. Specjalista
w zakresie relacji B2B oraz B2C.

dr tukasz Makowski, prof. UWSB Merito

= Wyktadowca, menedzer i doradca biznesu z zakresu: zarzadzania strategicznego
przedsiebiorstwem, procesoéw restrukturyzacji, marketingu, sprzedazy.

= Od roku 2010 prodziekan UWSB Merito Chorzéw, wczesniej: menedzer i redaktor pisma
przemystowo-gospodarczego, dyrektor generalny, dyrektor produktu oraz sieci sprzedazy.

= Autor publikacji z zakresu zarzadzania, polityki i gospodarki. Zdobywca grantu naukowego MNiSW
(2010) oraz nagréd wtadz UWSB Merito w Poznaniu (2016, 2018, 2020), a takze w Warszawie
(2022, 2023).

dr inz. Jarostaw Kobryn

= Doktor nauk technicznych w zakresie budowy i eksploatacji maszyn, inzynier oraz absolwent
Politechniki Slaskiej. taczy wiedze akademicka z doswiadczeniem w praktyce inzynierskiej.

= Od kilkunastu lat zarzgdza kierunkami inzynierskimi: logistyka i inzynieria zarzadzania. Autor
programéw studiéw dla inzynierii zarzadzania, logistyki Il stopnia, logistyki dualnej i logistyki
online.

= W ramach badan naukowych wspétpracowat z firmami: Scieki Polskie (opracowany projekt B+R),
Grupa Azoty ZAK S.A. (zatozenia projektu B+R) oraz OBR BOSMAL w Bielsku-Biatej (badania w
Pracy Doktorskiej).

= Ekspert z zakresu zagadnien inzynierskich i systemowych w gospodarce, przemysle oraz ochronie
$rodowiska, miedzy innymi w TVN (Dzieh Dobry TVN), TVP (Panorama) czy Swiatowym Forum
Miejskim WUF11.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
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mgr Mariusz Zroski

* Obszar zainteresowan obejmuje sprzedaz B2B i B2C, procesy biznesowe oraz rozwoj
nowoczesnych kompetencji sprzedazowych.

» Odpowiada za dziatania sprzedazowe i biznesowe, wspétprace z klientami B2B i B2C oraz rozwdj
partnerstw z firmami i instytucjami.

= Odpowiedzialny za nawigzywanie i realizacje wspotprac biznesowych oraz udziat w projektach
rozwojowych i sprzedazowych realizowanych w strukturach Uniwersytetéw WSB Merito.

* Posiada doswiadczenie w sprzedazy, tworzeniu proceséw sprzedazowych, pracy projektowej i
wspotpracy z biznesem, a takze kompetencje w obszarze komunikacji oraz realizacji celéw.

dr. inz. Piotr Niemiec

W 2005 roku uzyskatem tytut doktora nauk technicznych w zakresie technologii chemicznej, a w
2022 roku - doktora nauk spotecznych w dyscyplinie nauki o zarzadzaniu i jakosci.

0Od 2006 roku pracuje u krajowego producenta $rodkéw smarowych. Naukowo zajmuje sie jakoscia
w cyklu zycia produktu oraz jej uwarunkowaniami konsumenckimi.

tacze badania techniczne z analiza proceséw komunikacyjnych i marketingowych w sektorze
srodkéw smarowych.

= Mam ponad 20 lat doswiadczenia w prowadzeniu zajec, szkolen, prezentacji biznesowych i
wystapien branzowych. Jestem cztonkiem Polskiego Naukowego Towarzystwa Marketingu.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, 10/10
umowa miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Chorzowie, studentem zawierana jest w formie pisemnej.



