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Menadżer sprzedaży
- Kierunek - studia podyplomowe dla SUM z SP

Opis kierunku

Studia podyplomowe na kierunku menedżer sprzedaży są dedykowane wszystkim osobom już pracującym w

działach sprzedaży lub planującymi zajmować się w przyszłości bezpośrednią pracą z klientami. Pozwolą

zdobyć wiedzę i praktyczne umiejętności w zakresie zarządzania sprzedażą. 

Zajęcia na studiach podyplomowych odbywają się przez 4 semestry równolegle do zajęć realizowanych w ramach

wybranego kierunku studiów magisterskich. Spotkania odbywają się w małych grupach i mają charakter praktyczny

oraz warsztatowy.  

Program studiów

Program studiów podyplomowych na kierunku menadżer sprzedaży

Program kierunku:

Psychologia sprzedaży 

Osobowość w komunikacji w zarządzaniu ludźmi i sprzedaży 

Efektywna komunikacja z klientem 

Budowanie świadomości biznesowej 

Negocjacje biznesowe 

Wprowadzanie nowego produktu na rynek 

Trening menedżerski 


