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Program

= Psychologia sprzedazy

Efektywna komunikacja z klientem

Budowanie Swiadomosci biznesowe;j

Negocjacje biznesowe

Wprowadzanie nowego produktu na rynek

= Trening menedzerski
Warunki przyjecia

= Musisz mie¢ ukonczone studia licencjackie,
inzynierskie lub magisterskie.

= Pamietaj, ze o przyjeciu na studia
podyplomowe na naszym uniwersytecie
decyduje kolejnos¢ zgtoszen, ztozenia
kompletu dokumentéw i spetnienia wymogow
rekrutacyjnych.

Dowiedz sie wiecej

Dla kogo:

Osobowos¢ w komunikacji w zarzadzaniu ludZmi i sprzedazy

Mozliwosci dofinansowania

= Specjalne, wieksze znizki dla naszych
absolwentdw.

= Dofinansowanie z Bazy Ustug Rozwojowych.
» Funkcjonuje u nas Program Polecen.

* Pracodawca moze dofinansowac¢ Ci studia,
otrzymujgc dodatkowgq znizke w ramach
Programu Firma.

= Warto sprawdzi¢ mozliwosci dofinansowania z
KFS.

Dowiedz sie wiecej

Studia ,Menedzer sprzedazy” sg skierowane do obecnych i przysztych kierownikéw dziatéw sprzedazy,
handlowcéw, przedstawicieli handlowych oraz oséb odpowiedzialnych za rozwdj strategii sprzedazowej i
zespoty sprzedazowe. To idealna propozycja dla tych, ktérzy chcg wzmocnic¢ swoje kompetencje
menedzerskie i sprzedazowe oraz skutecznie zarzadzad relacjami z klientami.

To kierunek dla osdb, ktore:

sg obecnymi lub przysztymi kierownikami dziatéw sprzedazy,
sg handlowcami lub przedstawicielami handlowymi,
odpowiadajg za strategie sprzedazy i zespoty sprzedazowe,
chca wzmocni¢ kompetencje menedzerskie i sprzedazowe,

chca skutecznie zarzadzac relacjami z klientami.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w

rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa

miedzy Uniwersytetem WSB Merito w Bydgoszczy, studentem zawierana jest w formie pisemnej.
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http://www.merito.pl/bydgoszcz/studia-i-szkolenia/studia-podyplomowe/zasady-rekrutacji
http://www.merito.pl/bydgoszcz/studia-i-szkolenia/studia-podyplomowe/znizki-i-dofinansowania

Korzysci:
= Nauczysz sie skutecznie zarzgdzac procesem sprzedazy oraz zespotem handlowym z
wykorzystaniem nowoczesnych narzedzi i technik menedzerskich.

= Rozwiniesz umiejetnosci z zakresu psychologii sprzedazy, efektywnej komunikacji z klientem oraz
prowadzenia negocjacji biznesowych.

» Poznasz metody wprowadzania nowych produktéw na rynek oraz budowania $wiadomosci
biznesowej - kluczowej dla kazdego lidera sprzedazy.

» Zdobedziesz praktyczne doswiadczenie w ramach treningu menedzerskiego, ktére pomoze Ci
podejmowac lepsze decyzje i zwiekszac efektywnosc dziatan sprzedazowych.

Czego sie nauczysz?

= Skutecznie zarzadzac procesem sprzedazy i zespotem handlowym z uzyciem nowoczesnych
narzedzi i technik menedzerskich.

= Rozwija¢ umiejetnosci psychologii sprzedazy, prowadzi¢ rozmowy z klientem i negocjacje
biznesowe.

= Wprowadzac nowe produkty na rynek oraz budowac¢ Swiadomos$¢ biznesowgq lidera sprzedazy.

» Zdobywac¢ praktyczne doswiadczenie w treningu menedzerskim, by podejmowac lepsze decyzje i
zwiekszac¢ efektywnos¢ sprzedazy.

Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku maja charakter wytacznie informacyjny. Dane te nie stanowig oferty zawarcia umowy w
rozumieniu art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa 3/3
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