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Czego sie nauczysz?

= Rozwiniesz umiejetnosci w zakresie zarzadzania innowacyjnym przedsiebiorstwem i jego
finansami.

= Poznasz marketing sensoryczny i sposoby jego zastosowania w sprzedazy.

Zdobedziesz wiedze na temat customer experience oraz product design.

= Nauczysz sie technik perswazji i wywierania wptywu w srodowisku biznesowym.

= Zrozumiesz, jak korzysta¢ z narzedzi stosowanych w innowacyjnych firmach.

Pogtebisz wiedze o strategiach sieci handlowych i nowoczesnych metodach sprzedazy.

Praca dla Ciebie

Jako dyrektor dziatu sprzedazy w firmach produkcyjnych, ustugowych lub handlowych.

= W roli specjalisty w agencjach kreatywnych wspétpracujgcych z sektorem innowacyjnych
technologii.

= Prowadzac wiasny sklep internetowy, rozwijajgc swojg marke.
= W duzych przedsiebiorstwach zajmujacych sie handlem elektronicznym.
= \W sektorze zarzgdzania zespotami sprzedazowymi, wdrazajgc nhowoczesne strategie.

= Na stanowisku konsultanta ds. marketingu sensorycznego, pomagajac firmom w
optymalizacji strategii.

Program

Praktyczne studia

Uczymy tak, aby jak najlepiej przygotowac Cie do rzeczywistych wyzwan, z jakimi spotkasz sie w pracy
zawodowej.

= Projekty grupowe - realne problemy biznesowe.
= Symulacje - decyzje w warunkach rynkowych.

= Staze i praktyki - doswiadczenie w firmach.

= Wyktady z praktykami - eksperci z rynku.

= Nowoczesne narzedzia - aktualne technologie.

» Case studies - analiza realnych przypadkéw.
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Wybrane zajecia kierunkowe

= Zarzadzanie marka

Strategie sprzedazy
= Zarzgdzanie zespotami sprzedazowymi

= Techniki perswazji i wywierania wptywu

Marketplace'y jako kanat sprzedazy

= E-commerce

Wybrane zajecia specjalnosciowe

= Zarzadzanie markg

Strategie sprzedazy
= Zarzadzanie zespotami sprzedazowymi

= Techniki perswazji i wywierania wptywu

Marketplace'y jako kanat sprzedazy

= E-commerce

Rozwijaj kompetencje jezykowe na studiach Il stopnia

= W 4. semestrze obowigzkowo zrealizujesz przedmiot w jezyku angielskim, dostosowany do
wybranej specjalnosci.

= Dodatkowo mozesz wybra¢ dwa kolejne przedmioty w tym jezyku - wyktadowy i ¢wiczeniowy.

= To Swietna okazja, aby rozwija¢ kompetencje jezykowe i zdobywa¢ wiedze w miedzynarodowym
kontekscie.

Praktyki i staze

Praktyki zawodowe to wazny element studiow. Studenci studiéw magisterskich realizuja 480 godzin
praktyk w catym toku studidéw, zdobywajac doswiadczenie zawodowe. Jesli pracujesz w zawodzie
zgodnym z kierunkiem studiéw, mozesz zaliczy¢ praktyki na podstawie zatrudnienia. W trakcie studiow
masz tez szanse na ptatny staz. Programy stazowe przygotowujg pracodawcy, z ktérymi
wspotpracujemy, dostosowujac wymagania do stanowisk, co utatwia pierwsze kroki zawodowe.
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To kierunek dla osdb, ktore:

* chca zdoby¢ praktyczne umiejetnosci analizy, planowania i prowadzenia dziatah marketingowych

= mysla o przysztosci w miedzynarodowym srodowisku biznesowym i chcag skutecznie dziata¢ na
rynkach globalnych,

= interesujg sie nowymi mediami, digital marketingiem oraz nowoczesnymi kanatami sprzedazy, w
tym marketplace’ami,

= chca zdoby¢ kompetencje nie tylko operacyjne, ale i strategiczne,
= chca budowac silne kompetencje komunikacyjne, etyczne i menedzerskie,

= chcg swiadomie budowac i rozwija¢ kompetencje w obszarze komunikacji miedzyludzkiej i
marketingowej, niezbednej w pracy zespotowej, negocjacjach, zarzadzaniu relacjami z klientem

Zasady rekrutacji Stypendia i znizki

Studentem studidw Il stopnia (magisterskich) na
Uniwersytecie WSB Merito mozesz zostac po
ukonczeniu studiéw | stopnia (licencjackich lub
inzynierskich). O przyjeciu na studia decyduje

» Mozesz otrzymac te same stypendia, co
studenci uczelni publicznych, w tym naukowe,
socjalne, dla 0séb z niepetnosSprawnoscia i

koleinode : o Zapomogi.

olejnos¢ zgtoszen oraz ztozenie kompletu

dokumentdéw i spetnienie wymogow = Dodatkowo, elastyczny system optat pozwala
wynikajgcych z zasad rekrutacji. Ci wybra¢, w ilu ratach chcesz optacac¢ czesne.
Dowiedz sie wiecej Dowiedz sie wiecej
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